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چگونه تاثرگذاری اینستاگرامتان را افزایش دهید؟
آیا مدانستید که اینستاگرام ماهانه بیش از 500 میلون کارر فعال دارد؟ عجب!
پــس تعجــی نــدارد کــه بیشترــن ســوال کــه در مــورد اــن شبکــه قدرتمنــد بــه
اشتراکگذاری عکس رسیده مشود ان است که «چطور فالوئرهای بیشتری جذب
کنـم؟» خـب در اـن مقـاله مخـواهم سـه تـا از هترـن نکـات مـدریت و ارقـای
اینستاگرام خود را با شما در میان بگذارم. البته با اینکه هچکدام از آنها رای شما
موفقیت یکشبه به ارمغان نمآورند، اما به شما اطمینان مدهم که با استفاده از
ان نکات تعداد فالوئرهایتان روزبهروز بیشتر و بیشتر خواهند شد. مشکل اینجاست
که بیشتر مردم نمخواهند آنقدر که باید رای مدریت درست و روزانه صفحه

اینستاگرام و در نتیجه کسب نتاج مناسب تجاری وقت بگذارند.

آنها مخواهند نکاتی سرع و ساده یاد بگرند و به سرعت به نتیجه رسند؟ اما آیا
مدانستید که تنبل در مدریت شبکه اجتماع و استفاده از تکنیکهای جذب
فالوئر نادرست، شاید تعداد مخاطبان زیادی رایتان به ارمغان بیاورد؛ اما فالوئرها را در

زمینه کاری شما درگر و جذب نمکند و در نتیجه فروش مناسی نخواهید داشت.
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پس در ان مقاله قرار نیست با سایتهای آشنا شویم که در ازای یک مبلغ مشخص،
تعداد فالوئرهای مشخص رایتان ایجاد مکنند؛ در عوض، با نکات آزموده شده زر
آشنا شوید تا بتوانید به شکل درست و منطق تعداد فالوئرهایتان را افزایش دهید
و در آنها احساس تعهد ایجاد کنید و محصولاتتان را به فروش رسانید. آماده

هستید؟

 

1. هر روز یک تا سه پست در اینستاگرام قرار دهید
هترن روش رای کسب نتیجه مناسب تجاری از طرق اینستاگرام ان است که
فعالیت خوی در ان شبکه داشته باشید. خب اینکه تعجی نداشت! اما آیا مدانید

که چند بار در هفته باید پست جدید بگذارید؟

اـن تعـداد بـه اهـداف شمـا بسـتگ دارد. حسابهـای کـارری مشهـور کـه تعـداد
فالوئرهـای بسـیار زیـادی دارنـد، هـر مـاه در حـدود 59 پسـت در حسـاب خـود ارسـال
مکنند. اگر بخواهیم ان رقم را به طور روزانه حساب کنیم، چزی حدود روزی سه

پست خواهد شد.

اگر مخواهید تعداد مخاطبان زیادی نداشته باشید، باید محتوای متعددی نز در
طول روز و همچنن آخر هفتهها ارسال کنید. پس قرار دادن «سه» پست روزانه

الزام نیست و به نوع کار و هدف شما بستگ دارد.

 

به عنوان مثال، صفحه طراح داخل به طور روزانه دو پست ارسال مکند و هر روز
چزی حدود دو هزار فالوئر جدید جذب مکند. نکته خوب ماجرا ان است که
مخاطبان ان ج واکنش خوی نسبت به هر پست و محتوای آن دارند و نسبت به
مخاطبان خود را به شکل ن پیجکنند. مشخص است که چنآن احساس تعهد م
طبیع جذب کرده است؛ نه با استفاده  از سایتهای خرید فالوئر! باور کنید که
بـدترن کـار ممکـن اـن اسـت کـه فالوئرهـای اینسـتاگرامتان را خریـداری کنیـد! آن
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مخاطبان هچگاه به شکل واقع با محتوای ارسال شما ارتباط رقرار نمکنند.

شاید ببینید که تعداد لایکهایتان زیاد شده یا نظراتی مثل «چه باحال»، «چه عکس
قشنگ» یا «اوه خدای من!» دریافت کنید؛ اما مشتری واقع به سراغتان نخواهد
آمد؛ علاوه ر ان، اگر رای خرید فالوئر اقدام کنید و اینستاگرام متوجه ان موضوع
شود، حساب کارریتان را مسدود خواهد کرد که در نتیجه هم فالوئرهای خریداری

شده و هم فالوئرهای واقعتان را از دست خواهید داد.

 

2. الگوریتم اینستاگرام را بشناسید
اینستاگرام در همن تابستانی که پشت سر گذاشتیم، تغری در الگوریتم نمایش
عکسهایش داد. حالا عکسهای در ابتدا نمایش داده مشوند که احتمالا مخاطب

به آنها علاقه بیشتری دارد.

ان بدان معناست که شما به عنوان کارر ان شبکه احتمالا در ابتدای تایملان
عکسهـای از دوسـتانتان مبینیـد؛ در حـال کـه عکسهـای ارسـال شـده از طرـق
جهای مختلف به کسبوکار که هر از چند وقت یک بار به آنها سر مزنید، پس از

عکس دوستانتان نمایش داده مشوند.

ان موضوع، از دیدگاه یک کارر عادی اینستاگرام، موضوع بدی نیست؛ زرا حالا
م‌توانیـد هترـن و دلخـواهترن محتـوای ممکـن را ببینیـد امـا از نظـر تجـاری، شمـا
مخواهید به بیشترن تعداد مخاطبان دست پیدا کنید و محتوای ارسالتان را به
همه فالوئرهایتان نشان دهید. ان کار، اگر چه چالش رانگز است، اما غر ممکن

نیست.

تنها چزی که باید در مورد تغر الگوریتم اینستاگرام بدانید ان است: هنوز هم کاملا
متوانید مشتریان خود را تحت کنترل بگرید.

پستهای ارسال دوستانتان در ابتدای صفحه نمایش داده مشوند؛ دلل آن ان
است که مزان تعامل زیادی با ان پستها دارید. پس اگر در حیطه تجاری هم
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تعامـل زیـادی بـا مشتریـان و مخاطبـان اینسـتاگرام خـود رقـرار کنیـد، پسـتهای
ارسالتـان در ابتـدای صـفحه نمـایش داده مشـود. بـه همـن سـادگ! اـن بـه آن
معناست که نکته کلیدی رای جذب مخاطب در اینستاگرام ان است که محتوای

باکیفیت ارسال کنید که فالوئرهایتان با آن ارتباط رقرار کنند.

چه چزهای جذای متوانید در صفحه کاری خود قرار دهید؟ عکسهای جالی از
پشت صحنه کارتان، ارسال عکسهای که مشتریان با محصولات شما گرفتهاند،
محتوای ویدئوی، پستهای مسابقه و ارائه نمونه محصولات رایگان و تعریف کردن

تجربیات جالب، الهامبخش یا بامزه مشتریان.

 

3. پس چالش امروز شما ان است: تجربه جالب خرید یک از
مشتریانتان را در صفحه اینستاگرام خود به اشتراک بگذارید.
فراموش نکنید که مشتری مورد نظر را نز روی عکس تگ کنید

به خوی در مورد کپشن (توضح عکس) فکر کنید.

مدانیم که کار کردن با الگوریتم اینستاگرام به ان شکل ان است که باید محتوای
باکیفیت در ان شبکه قرار داده شود تا مخاطبان به درستی جذب شوند؛ بناران
مهم است که رای نوشتن کپشن زمان کاف بگذارید. زمانی که رای ارسال یک پست
عجله دارید، شاید آخرن چزی که بخواهید در مورد آن فکر کنید، متن کپشن باشد؛
اما مشکل اینجاست که کپشن خوب باعث محوبیت پست شده و کپشن بد آن را

ناود مکند!

یـک کپپشـن هوشمنـدانه و فکـر شـده بـه شمـا کمـک خواهـد کـرد تـا بـا رانگیختـن
احساسات مردم از آنها لایک یا کامنت بگرید؛ علاوه ر ان اگر در کپشن رسشی
مطرح شود، کارران متوانند به آن پاسخ دهند و همن متواند باعث ایجاد تعامل

میان کارر و ج شود.

حالا که روشهای آزموده شده را رای افزایش فالوئرهای اینستاگرامتان آموختید،
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وقت شروع به کار است. شما حتما متوانید ج موفق در زمینه کسبوکار داشته
باشید؛ فقط باید نسبت به آن تعهد داشته باشید تا نتاج خوی به دست آورید.
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