
1

چگونه رترن و معروفترن مدرس مرجع در حوزه
خودتان باشید؟

در هر حوزهای مدرسان مرجع وجود دارند که چندن رار از دیگران موفقتر هستند.
مدرس مرجع کسی است که در حوزه فعالیت خودش جزو تراز اولترنها است. حال
چگونه متوانید تشخیص دهید که شما به یک مدرس مرجع تبدلشدهاید یا خر.

اگر شما مدرس مرجع باشید اغلب مدرسهای دیگر سع مکنند از اطلاعات شما
استفاده کنند. یعنی خودشان مدرس هستند ول رای بهروز نگهداشتن خودشان به

شما مراجعه مکنند.

 

 

مدرس مرجع فردی است که حداقل هزاران هوادار و طرفدار دارد و اگر شما مدرس
چوجه نگرانی مالر خوب را به شما بدهم که دیگر بههن ختوانم امرجع شوید م
نخواهید داشت. زرا هر محصول که در سایتتان منتشر مکنید یا هر دورهای که
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رگزار مکنید، هر کتای که منویسید و هر محتوای که تولید مکنید رفروش
خواهد ود. پس بسیار مهم و باارزش است که تبدل به مدرس مرجع شوید و
خیالتان راحت باشد که هزاران نفر شما را پیگری مکنند، مطالب جدید شما را

مخوانند و سع مکنند شبیه شما شوند، چون شما الگوی ان افراد هستید.

پس ببینیم چگونه متوانید تبدل به یک مدرس مرجع شوید. 3 نکته بسیار مهم و
کلیدی وجود دارد:

 

1. شخصیت خودتان
اولن نکته شخصیت خودتان است. یعنی هرکسی نمتواند تبدل به یک مدرس
مرجع شود؛ چون باید خصوصیات یک راهر و فرد بسیار قدرتمند را داشته باشد.
وقتی فیلم از چنن فردی نگاه مکنید کاملا مشخص است که به حرفهایش کاملا
اعقاد دارد. او همیشه با قطعیت صحبت مکند و هچوقت دودل و مردد نیست.
اطرافیان خود را تشوق مکند که کار درست را انجام دهند و از کارهای اشتباه ر
حذر نگه مدارد. شخصیت ان فرد طوری است که احساس مکند همیشه باید در

حال کمک و آموزش به دیگران باشد.

یک مدرس مرجع در مسافرت و استراحت هم اگر ایدهای به ذهنش رسد، شرایط را
طوری فراهم مکند که یک فیلم آموزشی رای هوادارانش بفرستد، شاید یک صوت

ضبط کند یا مقالهای منتشر کند و با ان کار به هوادارانش کمک مکند.

 

مدرس مرجع یک تحللگر حرفهای است و همیشه در حال تحلل اتفاقات مروط به
حوزه فعالیتش است. مثلا فرض کنیم شما در حوزه «فیلمرداری» یک مدرس مرجع
هستید. وقتی یک فیلم سینمای جدیدی را مبینید اگر ترفند جالی در فیلمرداری
ببینید نمتوانید صر کنید تا بعدها آن را منتشر کنید. شاید فیلم را متوقف کنید و
در کانال اینستاگرام، تلگرام یا در سایتان یک مطلب منتشر کنید. چون وقتی یک
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مطلب جدید مدرس را ذوقزده کرد نمتواند منتظر بماند و باید ان ترفند جذاب را
بلافاصله به دیگران منقل کند.

 

شادی یک مدرس مرجع بیشتر از اینکه کسب درآمد باشد روی ان موضوع است که
در اولن فرصت نکات جالب را با دیگران به اشتراک بگذارد و ان اولن خصوصیت
یـک مـدرس مرجـع اسـت. بنـاران اگـر مخواهیـد در اـن سـطح رسـید بایـد روی
شخصیت خودتان کار کنید و ببینید آیا به موضوع آموزشتان آنقدر علاقه دارید که

حتی در مسافرت و استراحت به فکر هوادارانتان باشید.

 

یک مدرس سطح پان صرفا رایش درآمد مهم است و یک محتوای آموزشی در حد
قالقول. یک مدرس معمول شاید رای ساخت محصول گرانقیمت شوقوذوق
داشته باشد؛ ول رای ساخت یک محصول آموزشی رایگان خیل شوقوذوق ندارد.
اگر هدفتان از آموزش صرفا کسب درآمد است هچوقت نمتوانید یک مدرس مرجع

در حوزه فعالیت خودتان باشید.

 

2. محتوای آموزشی
دومن نکته که باعث مشود به یک مدرس مرجع تبدل شوید محتوای آموزشی
شما است. مدرس مرجع روی محتوای آموزشی خودش حساسیت زیادی دارد. بسیاری
از دوستان مدرس وسواسشان فقط روی کیفیت فیلم یا صوت است. درست است که
ان موارد بسیار مهم هستند؛ ول یک فیلم ویدوی عال شما را تبدل به یک
مدرس مرجع نمکند، صوتی که در هترن استودوها ضبط شده نز همنطور. حتی
کتای با بالاترن کیفیت چاپ و هترن کاغذ شما را تبدل به مدرس مرجع نمکند.
تمام ان موارد خیل خوب است، ول وسواس بسیار زیاد شما ر محتوای که ارائه

مدهید، متواند شما را تبدل به یک مدرس مرجع کند.
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منظور از وسواس روی محتوا ان است که مثلا شما وسواس دارید که وقت شاگردها
و دانشجویان شما بههچوجه تلف نشود و در آموزشهایتان هدفتان ر کردن وقت
نیست. اگر یک ساعت آموزش مدهید تمام آن، محتوای خالص است و مثلا 5
دقیقه در مورد خودتان صحبت نمکنید یا 10 دقیقه مطالب بدهی را تکرار نمکنید.

 

در هر محتوای که ارائه مدهید نکات بسیار جذاب و جدید و متفاوتی دارید.
هچوقت چزهای را آموزش نمدهید که وقتی دیگران آن را مبینند احساس کنند

که ان مطالب در همه آموزشهای مشابه وجود دارد.

یعنی شما باید بهجای رسید که افراد و شاگردانتان آنقدر به شما اطمینان کنند که
هر محصول آموزشی جدیدی که منتشر کردید صرفنظر از اینکه موضوع آن چیست،
بلافاصله توسط صدها و هزاران نفر خریداری شود، فقط به ان خاطر که مدانند ان

آموزش توسط شما تولید شده و مطمئن هستند که فوقالعاده است.

ی، تبلیغات خیلنیازی به فرایند بازاریا رسید مسلما خیل ن جایگاهاگر بتوانید به ا
زیاد و سروصدا ایجاد کردن ندارید، چون مطمئن هستید که افراد زیادی باتوجهبه

کارهای قبل شما ان محصول جدید را خریداری خواهند کرد.
یک مدرس مرجع هر چزی که فکر مکند به نفع مخاطب است را با صراحت منقل
مکند و بههچوجه نگران ان موضوع نیست که مطالبش تمام مشود و نگران

محصول بعدی نیست.

 

شما همیشه موقع ضبط محصول به ان موضوع فکر کنید که ان محصول تنها
محصول آموزشی است که قرار است در زندگتان تولید کنید و کل پیشرفت دیگران
وابسته به ان تکمحصول است. آیا با ان محصول زندگ دیگران متحول خواهد
شد؟ هدف شما ان است که به دیگران کمک کنید، تغر ایجاد کنید و اعتماد
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دیگران را 100 درصد به خودتان جلب کنید که هر چزی را که در آن آموزش توضح
دادهاید روند و اجرا کنند.

اگر ان دید را داشته باشید محتوای آموزشی شما در حدی است که متوانید تبدل
به یک مدرس مرجع شوید.

 

3. معرف فرصت
ســومن نکتــه ــرای تبدلشــدن بــه یــک مــدرس مرجــع اــن اســت کــه در تمــام
آموزشهایتان چه رایگان و چه ول، یک فرصت جدید معرف کنید. آموزشهای
مدرسان معمول اغلب خستهکننده است، نکته خاص ندارد و درباره چزهای است

که دیگران هم مدانستند.

 

مثلا هرکسی مداند که با کمتر غذا خوردن متواند لاغرتر شود یا هرکسی مداند
که با ورزش بیشتر متواند لاغرتر شود، ول یک مدرس مرجع دیدگاه متفاوتی دارد و
شاید ساعتها فکر مکند که چگونه نکتهای را پیدا کند که ما حتی با خوردن غذای
کاف بتوانیم لاغر شویم. بناران شما همیشه دنبال معرف فرصتها باشید، اغلب
مدرسها فقط هودها را معرف مکنند و آموزش مدهند که چگونه کم هتر
شوید ول مدرسان مرجع و فوقالعاده کاری مکنند که شخص زندگاش با دیدگاهها

و ایدههای جدید متحول شود.

اگر معلم یا مدرس هستید سع کنید تبدل به یک مدرس مرجع شوید!
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