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7 روش بازاریای کمهزینه یا حتی مجانی
اگر قبلا یا همن الان کسبوکاری داشته باشید، مدانید که به دست آوردن مشتری
چه چالش زرگ است. ان کار از لحاظ تئوری آسان است، اما در عمل؟ خر، کار
سختی است. شانس هچ نقشی در موفقیت بازاریای و فروش شما ندارد. تنها راهی
که دارید ان است که ایدههای خلاقانهای را در استراژیهای بازاریای خود بگنجانید.

اینترنت گزینههای زیادی در دسترس کارآفرینانی قرار داده که مخواهند کسبوکار
جدیدشان را به طور گسترده به مشتریان معرف کنند. علاوه ر ان روشهای سادهتر
و ارزانتـری در اختیـار آنهـا قـرار داده اسـت. بـا یـک جسـتوجوی سـاده در گوگـل
متوانید مطالعات موردی بسیاری را در مورد استارتآپهای موفق بخوانید. رخ از
کسبوکارها توانستهاند با ودجهای محدود هزاران مشتری را به سوی خود بکشانند.
با ان حال ان داستانهای موفقیتآمز از پشت صحنه موفقیتهایشان و خلاقیت

به کار رده شده رای جذب مشتری چزی نمگویند.

چه کسبوکاری آنلان داشته باشید،چه حضوری، متوانید از ایدههای زر کمک
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بگرید و مشتریان بیشتری جذب کنید. ان رنامه به منظور باخرکردن مشتریان از
حضور کسبوکار شما در بازار است.

 

1. یک هشتگ وروسی ایجاد کنید
امـروزه رنـدها ـرای افزایـش مـزان فـروش، بیـش از هـر کانـال دیگـری از شبکههـای
اجتمــاع اســتفاده مکننــد. اینســتاگرام و فیســوک دو پلتفــورم هســتند کــه
مشتریان رای کشف رندها و محصولات جدید از آنها استفاده مکنند. رندهای
که توانای وروسی شدن دارند، هترن شانس ممکن رای دیده شدن را نز از آن

خود مکنند.

ران شبکه اجتماعتواند نزد کارکند، موب ایجاد ممح کسبوکاری که هشتگ
جایگاه وژهای به دست آورد.

 

 2. به عنوان نویسنده مهمان در وبسایتها مطلب بنویسید
متوانید از طرق رقراری ارتباط با رترن وبسایتهای تخصص حیطه کاریتان و
نوشتن مطالی به عنوان نویسنده مهمان، شهرت بیشتری نزد مردم پیدا کنید. به
آنها پیشنهاد دهید که به ازای منتشر کردن نام و معرف کسبوکارتان رایشان
مطلب رایگان و مفید بنویسید. با ان کار محتوای خود را به تعداد مخاطبان بیشتر

نشان داده و باعث مشوید که مزان توجه بیشتری به شما بشود.

 

 3. با مشتریان احتمال خود تماس بگرید
شاید تماس گرفتن با مشتریان احتمال بدون پیشزمینه قبل کم ترسناک باشد،
اما فروش تلفنی به ان شکل روشی ثابتشده رای فروش مشتریانی است که حتی
نمدانستند به محصول یا خدمات شما نیاز دارند! فقط کاف است مشتریان هدف
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خود را در نظر گرفته و به سراغشان روید. چزی را که باید پشت تلفن به آنها
بگویید آنقدر تمرن کنید تا در آن مسلط شوید.

 

 4. در همایشها حاضر شوید و مشتریان جدیدی پیدا کنید
مـردم علاقـه و کنجکـاوی زیـادی نسـبت بـه کسـبوکارهای جدیـد و پیشنهادهایشـان
دارند؛ به همن دلل با شرکت در همایشها و سخنرانیهای در ان زمینه متوانید
خود و کسبکارتان را به آنها معرف کنید. همچنن معمولا خرنگاران زیادی در ان
گونه همایشها حضور دارند که همن موضوع متواند به تبلیغات بیشتری رای

شما در جراید و انتشارات بینجامد.

رسوجو کنید که چطور باید غرفهای بگرید یا سالنی اجاره کنید. محصولاتتان را به
نمـایش بگذاریـد، کـارت وزیـت خـود را بـه مـردم بدهیـد و ـرای تبلـغ محصـولات و
خدماتتان تراکت پخش کنید. ان شانس زرگ رای گفتوگو با مردم، شبکهسازی و

تبادل اطلاعات تماس با مشتریان بالقوهتان است.

 

 5. وبلاگ در مورد کسبوکار خود ایجاد کنید
وبلاگنویســی ــرای کســبوکار بــه وبلاگنویســی معمــول شباهتهــای دارد؛ امــا
تفاوتهای آنها اینجا است که باید اطلاعاتی در مورد محصولات و خدمات خود به

مشتریان و خوانندگان وبلاگتان ارائه کنید.

وبلاگ کسبوکار شما پلتفورم عال رای پاسخدهی به رسشهای مشتریان، ارائه
تخفیف، اشانتون و پیشنهادهای وژه است. به اشتراکگذاری محتوای باکیفیت،

رقابتی و مفید رای مشتریانتان متواند ترافیک زیادی در وبسایتتان ایجاد کند.
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 6. در همایشها سخنرانی کنید
بنیانگذاران کسبوکارهای جدید متوانند با سخنرانی کردن در همایشها خود را به
دیگران بشناسانند. اگر هدف رگزاری همایش را به خوی بدانید و بتوانید سخنرانی
خوی در حیطه کاریتان داشته باشید، متوانید خود را به عنوان یک متخصص معتر

و بنیانگذار حرفهای و قال اعتماد به مردم بشناسانید.

 

 7. بازاریای ایمیل را فراموش نکنید
بازاریـای ایمیلـ یکـ از کارآمـدترن روشهـای اسـت کـه ـرای فـروش مجـدد بـه
مشتریـان قـدیم متوانیـد از آن اسـتفاده کنیـد. از وبلاگ کسـبوکارتان بـه منظـور
گردآوری فهرست ایمل مشتریان و تشوق آنها به عضویت در خرنامه استفاده
کنید. اگر مطالب خوی رای مشترکان عضو ارسال کنید، آنها را به مشتریان آینده

خود تبدل خواهید کرد.

حالت ایدهآل ان است که قل از تولید و توزع محصولات یا ارائه خدماتتان به
گـردآوری ایمـل ردازیـد تـا بتوانیـد خیلـ زود بـا بازاریـای ایمیلـ ارتبـاط خـوی بـا

مشتریان احتمال رقرار کرده و فرآیند فروش را هر چه سرع‌تر آغاز کنید.
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