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رازهای افزایش فروش از طرق وب
دو راهکار اساسی رای افزایش فروش آنلان شامل موارد زر است:

1. در نظر گرفتن وندهای دسترسی سرع رای وبسایتان
ل بازدیدکنندگان وبسایت به خریداران واقع2. تبد

هدایت کارران به سایت و افزایش بازدیدکننده متواند به وسیله ازارهای متعددی
که رای توسعه وبسایت وجود دارند مدریت شود ول بعد از ورود بازدیدکننده،
وبسایت شما تنها ازار رانگیختن بازدیدکننده به خرید کالای شما است؛ به عبارت
دیگر، وبسایت شما تنها مجری فروش (فروشنده) در محیط وب است و باید وظیفه

فروشندهای با تجربه و مسلط را ایفا کند.

 

چگونه بازدیدکنندگان وبسایت را به خریداران واقع تبدل
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کنیم؟

1. تعریف جامع از محصولات
در شرح هر محصول وژگها و فواید اصل آن را نمایانتر کنید. کارران را از کیفیت
محصـولات خـود مطمئـن کنیـد و ارزش ولشـان را بـه آنـان نشـان دهیـد. بـه علاوه،
متوانید رضایتنامه مشتریانتان و محصولاتی را که مشتریانتان مبینند، با شرح

کامل محصول رای اثبات ادعایتان نشان دهید.

سبد خریدی انتخاب کنید که امکان شرح کامل محصول (با توضیحات کم و زیاد) را
در اختیار شما بگذارد. از توضیحات کوتاه رای نوشتن پیام بازاریای جذاب و یک

تعریف مناسب رای شرح دقق وژگهای محصول و فواید خرید آن استفاده کنید.

2. فروش مقاطع
از شوه فروش مقاطع یا ضربدری رای فروش محصولات ممتاز خود در فروشگاه
آنلان استفاده کنید. فروش آنلان خود را با نمایان کردن تمام محصولات ممتازتان

در صفحاتی که بیشترن محصولات فروشرفته را نشان مدهد، افزایش دهید.

قاطع محصولات شما به نرمافزار سبد خرید بستگری فروش محوزه و انعطافپذ
دارد که رای فروشگاه آنلاینتان انتخاب کردهاید. رای رسیدن به ان منظور متوانید

در سبد خرید، محصولات رگزیده یا ممتاز خود را معرف کنید.

3. تجربه خرید آسان
زمان ثبت مشخصات و ر کردن رگهها و روند خرید محصول را در فروشگاه آنلاینتان
به حداقل رسانید و به بازدیدکنندگان امکان بدهید وقت گرانهای خود را بیشتر

صرف آگاهی از وژگها و تنوع محصولاتان بکنند تا صرف ر کردن رگه.
بسیار جذاب است اگر کلید «خرید» را به تصور محصول و شرح آن مزن کنید. ان
عمل به شما رای افزایش فروش از طرق وب بدون اینکه طرف انگزه قبل رای خرید
داشته باشد کمک مکند و امکان خرید بسیار راحت را در اختیار بازدیدکنندگان قرار
مدهد. شوه خرید پستی به دلل اینکه از همه لحاظ خرید را ساده و راحت مکند،

بسیار مناسب است.
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4. دادن هدیه
دادن هدیه و نمونه متواند ازاری بسیار ربار رای افزایش فروش از طرق وب
باشد. هدایای متنوع رای رگشتن دوباره مشتریان به وبسایتان در نظر بگرید. در
زمانهای از پیش تعنشده، تخفیفهای غافلگرکننده رای گروهی از کالاهایتان در

نظر بگرید.

بازدیدکنندگان را با اعلام زمان اتمام دوره تخفیف یا دادن هدیه، به خرید سرع
تشوق کنید.

5. رویکرد مخصوص مشتریانی که رای چندمن بار به سراغ شما
مآیند

مشتریان دوباره شما سرمایه شما هستند. وفاداری و صداقت آنها را با اعطای هدیه
و در نظر گرفتن تخفیف وژه ارج نهید. با دادن کونهای وژه مزان خرید آنها در

فروشگاه آنلاینتان را بالا رید.

مشتریان دائم خود را به نوشتن نظرشان در مورد کالا و خرید از شما در وبسایتان
تشوق کنید. ان نظرها را در بخش «توضح محصولات» که رای اولن بار به چشم

بازدیدکنندگان مخورد نشان دهید.
افزایش نسبت خریدار به بازدیدکننده، هزینه جذب مشتری را کاهش و در نتیجه سود
شما را افزایش مدهد. وبسایت موثر و ارائه محصول با به کارگری ازارهای توسعه

وبسایت، به شما در افزایش فروش از طرق وب کمک خواهد کرد.
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