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ی با رسانههای اجتماع10 قانون بازاریا
افزایش قدرت بازاریای با رسانههای اجتماع متواند به شما کمک کند تا مخاطبان
و مشتریان خود را به شدت افزایش دهید؛ اما شروع کار بدون تجربه یا بینش قبل

چالشرانگز است.

شناخت اصول بازاریای رسانههای اجتماع بسیار حیاتی است. استفاده از ان 10
قانون به شما کمک مکند که از حداکثر کردن کیفیت تا افزایش مدخلهای داده
آنلان، مبنای رای قویت مشتریان، رند و مهمتر از همه نتیجه نهایتان ایجاد

کنید.

 

1. قانون گوش دادن
مـوفقیت در رسانههـای اجتمـاع و بازاریـای محتـوا بـه گـوش دادن بیشتـر و سـخن
گفتن کمتر نیاز دارد. مطالب آنلان مخاطبان هدف خود را بخوانید و به گفتگوهای
آنها وندید تا مطالب مهم رای آنها را بشناسید. تنها آنوقت است که متوانید
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مطالی را تهیه کرده و مباحثی را رانگزید که به زندگ آنها ارزش بیشتری ببخشد نه
اینکه آن را پیچیدهتر کند.

 

2. قانون تمرکز
در بازاریای با رسانههای اجتماع هتر است کاری تخصص انجام دهید تا اینکه آچار
فرانسه باشید. یک رسانه اجتماع متمرکز و یک استراژی بازاریای محتوای بسیار
ژی گستردهای که سعرندی قوی است در مقایسه با استرا متمرکز که هدفش ایجاد

مکند رای همه مردم همه چز باشد، شانس هتری رای موفقیت دارد.

 

3. قانون کیفیت
کیفیت ر کمیت ارجحیت دارد. هتر است که 1000 مخاطب آنلان داشته باشید که
مطالبتان را مخوانند، آنها را به اشتراک مگذارند و با مخاطبان خود دربارهشان
بحث مکنند، تا اینکه 10.000 مخاطب داشته باشید که پس از تماس اول با شما

ناپدید مشوند.

 

4. قانون صر
موفقیت در بازاریای با رسانههای اجتماع و بازاریای محتوا یکشبه اتفاق نمافتد؛
در حالکه احتمال موفقیت سرع وجود دارد، اما احتمال موفقیت در طولانی مدت

بسیار بیشتر است.

 

5. قانون اثر مرکب
اگر مطالی جذاب و باکیفیت را منتشر کنید و تلاش کنید تا مخاطبان آنلان خود را
به روانی خوب تبدل کنید، آنها نز ان مطالب را با مخاطبان خود در توئیتر،
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فیسوک، لینکدان، وبلاگهای شخص و غره به اشتراک مگذارند.

بـه اشتراکگـذاری مطـالب شمـا و بحـث دربـاره آنهـا مـدخلهای داده جدیـدی را در
موتورهای جستجو مانند گوگل باز مکند و باعث مشود افراد ان مطالب را با
جستجوی واژگان کلیدی پیدا کنند. آن مدخلهای داده متوانند به صدها یا هزارها

روش بالقوه دیگر رای پیدا کردن شما در فضای آنلان منجر شوند.

 

6. قانون اثرگذاری
زمانی را به یافتن اثرگذاران آنلان در بازار خود اختصاص دهید که مخاطبان خوی
دارند و شاید به محصولات، خدمات و کسبوکار شما هم علاقهمند باشند. با ان

افراد تماس رقرار کرده و رابطه ایجاد کنید.

اگر شما را به عنوان منبع مسلط و جذاب از اطلاعات مفید بشناسند و در مرکز توجه
آنها قرار گرید، شاید مطالب شما را با مخاطبان خود به اشتراک بگذارند که ان کار

متواند شما و کسبوکارتان را به جمع عظیم از مخاطبان معرف کند.

 

7. قانون ارزش
اگر تمام وقت خود را در شبکههای اجتماع مگذرانید تا محصولات و خدمات خود
را به صورت مسقیم تبلغ کنید، مردم دیگر به حرفتان گوش نخواهند کرد. باید به
ان مکالمات ارزش اضافه کنید. تمرکز کمتری ر تغرات و تمرکز بیشتری ر تولید
مطالب جالب و ایجاد ارتباط با اثرگذاران آنلان داشته باشید. ان افراد در طول زمان
بــه کاتالزورهــای قدرتمنــدی ــرای بازاریــای دهانبهدهــان کســبوکار شمــا تبــدل

مشوند.
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8. قانون سپاسگزاری
مطمئنا کسی را که شخصا با شما تماس داشته است را فراموش نمکنید، پس آنها
را در فضای آنلان هم نادیده نگرید. ایجاد ارتباط یک از مهمترن عوامل موفقیت
در بازاریای رسانههای اجتماع است، پس همیشه از کسانی که با شما در ارتباط

هستند سپاسگزاری کنید.

 

9. قانون دسترسی
نباید مطلب خود را منتشر کرده و سپس ناپدید شوید. در دسترس مخاطبان باشید.
به ان معنی که باید مدام مطالی را منتشر کنید و در بحثها شرکت کنید. شاید
همراهان آنلان یثبات باشند و اگر به مدت چند هفته یا چند ماه ناپدید شوید، در

جایگزن کردن شما تردید نکنند.

 

10. قانون مقابله به مثل
نمتوانید از دیگران انتظار داشته باشید که مطالب شما را به اشتراک بگذارند و
دربارهتان صحبت کنند، مگر اینکه همن کار را رای آنها انجام دهید؛ بناران، باید
بخشی از زمانی که در رسانههای اجتماع مگذرانید را صرف به اشتراکگذاری و

صحبت درباره مطالب منتشر شده توسط دیگران کنید.
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