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5 نکته که باید درباره بازاریای ویدوی بدانید
قطعا همهجا ان مطلب را شنیدهاید که: بازاریای ویدوی رگ رنده شما در آینده و
حال حاضر است. هابس عقیده دارد: «محتوای ویدوی دیگر یک گزینه نیست بلکه

مولفهای ضروری رای هر استراژی بازاریای موفق است».

 

چند حقیقت درباره بازاریای ویدوی
بسیاری از مردم ترجح مدهند ویدوی درباره یک محصول ببینند تا اینکه مطلی

درباره آن بخوانند.

اگر در قسمت موضوع ایمل واژه «ویدو» نوشته شود، شانس شما رای دیده شدن
ایمیلتان 19 درصد و باز شدن آن ایمل 65 درصد افزایش پیدا مکند.

قرار دادن یک فال ویدوی در صفحات اینترنتی متواند تعداد بیننده و خریدار
کالای آگهی شده را تا 80 درصد بالا رد.
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وتوب بالغ ر یک میلیارد کارر دارد، که قریبا معادل یکسوم کارران اینترنتی
است.

92 درصد کسانی که ویدوها را با گوشی تلفن همراه خود نگاه مکنند، آنها را با
دیگران نز به اشتراک مگذارند.

امسال رنامه 42 درصد از مالکان کسبوکارهای کوچک و متوسط و بازاریابها ان
وده است که از طرق محتوای ویدوی در فیسوک کسب درآمد کنند.

ارزش یـک دقیقـه ویـدو متوانـد بـا 1.8 میلـون واژه راـری کنـد کـه اـن موضـوع
بازاریای ویدوی را به کارآمدترن روش استفاده از ودجه مال و زمانی بازاریایتان

تبدل مکند.

بناران حتی اگر به بازاریای ویدوی به عنوان شوهای موثر در آینده باور ندارید،
آمارها متوانند شکل را مجاب کنند که دل به دریا زنید و از ان گزینه بازاریای
ویدوی استفاده کنید. در اینجا 5 مورد را که باید قل از بازاریای ویدوی بدانید

بیان مکنیم.

 

1. داستانسرای کنید (البته نه با لحن فروش)
ر اساس گزارش موسسه بازاریای دیجیتال، همان قاعدهای را که رای محتوای
بازاریای نوشتاریتان استفاده مکنید رای محتوای بازاریای ویدوی نز متوانید
به کار رید: ر ارزشی که رای مشتریانتان فراهم مکنید، تمرکز کنید. آنها را با
معرف بیش از حد کالا یا خدمتتان آزار ندهید و در عوض ویدوی خود را رامون
یک داستان متمرکز کنید. درباره نیازها، خواستهها و آرزوهای مشتریانتان تحقق
کنیــد. از طرــق داســتان تصــوری آنهــا را مجــذوب کنیــد. بعــد از همــه انهــا،
داستانگوی، میدان جدید فروش است. شرکت امریکن گریتینگ دقیقا همن کار را
بـا ویـدوی بسـیار موفـق خـود بـه نـام «سـختترن شغـل دنیـا» انجـام داد. شرکـت
محصول خود را در پسزمینه فیلم قرار داد و در عوض روی احساسات انسانی تمرکز
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کرد. ان شرکت داستانی درباره محصولش ساخت و به مردم اجازه داد تا با ان رند/
جنس ارتباط رقرار کنند.

 

2. فیلمهای آموزشی بسازید
اگر قصد محصول یا خدمت جدیدی را در سال جاری روانه بازار کنید، ویدوی بسازید
که طرز کار آن را نشان دهد. ویدوها قدرت ان را دارند تا همه چز را شرح دهند. در
حقیقت، بینندگان 95 درصد از پیام را که در یک ویدو مبینند به خاطر مسپارند.
به علاوه، 30 درصد از جستوجوهای مردم در وتوب رای سوال «چگونه» وده
است. توجه داشته باشید، وتوب بعد از گوگل زرگترن موتور جستوجو است
(وتوب در مالکیت گوگل است). در پایان، 73 درصد از مشتریان سپس از تماشای
ویدوهای که به اصطلاح «طرز کار» کالا یا خدمتی را شرح مدهد، بیشتر تمال
دارند تا آن کالا یا خدمت را خریداری کنند. شرکت رسانه اینترنتی بازفید تیستی
(BuzzFeed’s Tasty) در سـاخت ویـدوهای «طـرز کـار» بسـیار تبحـر دارد و اغلـب
ساختههـایش در حجمـ تولیـد مشـود کـه در اینترنـت بـه سـرعت دستبهدسـت
مشود. «چگونه پاستای عال زم» مثال خوی در زمینه ویدوهای «طرز کار» است
که یک موضوع پیش پا افتاده را مرحله به مرحله و به شوهای قال فهم توضح
مدهد. ان رسانه رای افزایش سرعت نمایش ویدوها از اپلیکیشن هارلس
اسـتفاده مکنـد؛ بنـاران بیننـدگان اطلاعـات را بـا سـرعت هـر چـه تمـامتر دریـافت
مکنند. مزان توجه افراد در حال کم شدن است، از انرو ویدوهای تا دو دقیقهای

بیشترن تعامل را با بیننده رقرار مکنند. پس ویدوها را کوتاه و بامزه بسازید.

 

3. در ده ثانیه منظور را رسانید
10 ثانیه: مدت زمانی که در بازاریای ویدوی فرصت دارید توجه بیننده را جلب کنید
قل از اینکه آنها به مطلب جالبتری در اینترنت جذب شوند. ژوهشها نشان
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مدهد در عرض 30 ثانیه 1.3 از بینندگانتان و 60 درصد آنها را در عرض دو دقیقه
از دست مدهید؛ بناران، فرصت بسیار کم دارید تا هدف خود را بفهمانید و
بینندگانتان را مقاعد کنید که ویدوی شما ارزش دیدن دارد. مانند نکتهای که رای
پستهای وبلاگ و معرف کالا نز صادق است. ویدوی خود را نز با یک تله جذاب
آغاز کنید تا توجه مردم جلب شود. سپس بلافاصله ان پیام را رسانید که چرا
بینندهها باید ویدو را تا انتها ببینند. مثال بسیار خوب در انباره ویدو «نقاشی با

پنکیک» است که بلافاصله توجه و علاقه بیننده را جلب مکند.

 

4. دلسرد نباشید
ممکـن اسـت در طـول روز بـا صـدها ویـدو مـواجه شویـد، بعضـ از آنهـا واقعـا
خوشمتن وده و با هزینههای فراوان ساختهشدهاند. با اینکه همه ما دوست داریم
ویدوهای فوقالعاده حرفهای بسازیم، کسبوکارهای بسیار کوچک و متوسط ودجه
یا نروی انسانی کاف رای ان کار ندارند؛ اما دلسرد نشوید! شما به تجهزات
ویدوی گرانقیمت نیاز ندارید تا فیلم خوی بسازید. در واقع در بازاریای ویدوی،
کیفیت ویدو آنقدرها هم مسئله مهم نیست. 37 درصد از بینندگان ویدوی را که
به طور واضح کالا یا خدمتی را توضح نمدهد نگاه نمکنند (در مقال 25 درصد از
افراد انگزه خود را رای تماشای فیلم که کیفیت پایینی دارد از دست مدهند).
محتوا مهمترن عامل در بازاریای ویدوی موفق است. پس تلاشتان را به خاطر
اینکه استودوی فیلمسازی حرفهای ندارید متوقف نکنید. اکنون گوشیهای هوشمند

قابلیت فیلمرداری فوقالعادهای دارند.

 

5. کسلکننده نباشید
یک ویدوی کسلکننده بیشتر از اینکه رای کسبوکارتان فایده داشته باشد به آن
آسیب مرساند. بیننده را بخندانید، به آنها مطالب جدید بیاموزید یا به دنیای
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دیگـری ریـد. محـوبترن شکـل از محتـوای ویـدوی آنلاـن، کمـدیها هسـتند.
همانطور که حدس مزنید، تعداد دنبال کنندگان آنها با تعداد دنبال کنندگان

شبکههای خری و موسیق راری مکند.

اپلیکیشن چتوکس (Chat books) همه ان نکات را در بطن ویدوی خود به نام
«وقت خود را رای تهیه آلوم عکس هدر ندهید» به کار گرفته است. همانطور که
ممکن است متوجه شده باشید، زمان ان ویدو از سه دقیقه و پنجاه ثانیه بیشتر
است که خلاف آمارهای سرگرم است؛ اما با ان ترکیب عال از شوخ، جذابیت و
صداقت، مردم به مدتزمان طولانی آن اهمیت نمدهند. 10 میلون بازدید ثابت

مکند ان ویدو تبدل به اثری بدع شده است.

حتی اگر کسبوکارتان کسلکننده است، ویدوها همچنان متوانند هترن راه رای
جذب مشتری باشند. کسلکنندهترن موضوعات متوانند با ویدو بسیار جذاب
شوند. همه ما جیمز از شرکت استیت فارم (State Farm) را مشناسیم؛ کسی که
توانست شرکت بیمه کسلکننده را به لذتی سرگرمکننده تبدل کند. ویدو اینجاست
تا بماند! اگر مخواهید رقیبتان را شکست دهید و در ان بازار شلوغ دوام بیاورید،

بازاریای ویدوی متواند سکوی رتاب شما باشد.
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