
1

استفاده از OTO در بازاریای اینترنتی
در ان مقاله مخواهم در مورد One Time Offer یا پیشنهادهای یک بار در عمر با

شما صحبت کنم.

 

OTO چیست؟
One Time Offerها که در انگلیسی به آن OTO گفته مشود، پیشنهادهای هستند
که معمولا فقط یکبار به یک مشتری داده مشود. اگر شما یک وبسایت دارید،
پیادهسازی ان ایده خیل کار راحتتری است و متوانید کاری کنید تا مشتری فقط
یکبار یک پیشنهاد خارقالعاده و خوب را ببیند و همن موضوع باعث شود به

مشتریان خوب شما تبدل شود.

 

OTO انواع
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عضویت در سایت
یکـ از جاهـای کـه از One Time Offer متوانیـد اسـتفاده کنیـد زمـانی اسـت کـه
شخص عضو سایتان مشود. زمانی که شخص عضو سایتان شد همراه ایمیل که
رای تایید اکانت یا تریک عضویت رای فرد ارسال مکنید، متوانید یک پیشنهاد
وژه رای فرد داشته باشید و از فرد بخواهید که مثلا یک محصول خاص را با 50

درصد تخفیف از شما تهیه کند.

 

سایتسازها
اگـر از سایتسـاز هوشمنـد و حرفـهای اسـتفاده کنیـد متوانیـد تعریـف کنیـد کـه
خودبهخود با عضویت فرد در سایت یک کون تخفیف تولید شود که بعد از 24
سـاعت اـن کـون تخفیـف منقضـ شـود و از ـن ـرود. هـر چـه شمـا بتوانیـد
بازدیدکنندگان سایت را زودتر به مشتریان سایت تبدل کنید احتمال موفقیت شما

خیل بیشتر مشود.

 

Pop-upها
نوع دیگری از پیشنهادهای یکبار در عمر Pop-upها یا صفحاتی است که یکبار در
عمر ظاهر مشود و مثلا زمان انقضا دارد که معمولا ن 5 تا 10 دقیقه است؛ یک
پیشنهاد بسیار خوب به مشتری مدهد و از بازدیدکننده درخواست مکند تا هر چه

زودتر اقدام کند؛ اگر اقدام نکند ان پیشنهاد خوب رای همیشه از ن مرود.

 

استفاده از پلاگن
همچنن رای CMSها یا سایتسازهای مختلف پلاگنهای وجود دارد که متواند
One Time Offer یا OTO اصطلاح Google است شما در ن کار را انجام دهد. کافا

را سرچ کنید تا به پلاگنها و روشهای رای پیادهسازی ان ایده رسید.
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تنها نکته مهم در پیشنهادهای یکبار در عمر ان است که در آن متن تبلیغاتی کوتاه
باید حتما تاکید کنید تا رای بازدیدکننده واضح شود که ان پیشنهاد فقط یکبار
ظاهر شده است و احتمال تکرار ان پیشنهاد وجود ندارد. اگر ان پیشنهاد بسته

شود یا به آن توجهی نشود فرصت دوم وجود نخواهد داشت.

همچنـن مغـز قـدیم مـا طـوری سـاخته شـده اسـت کـه وقتـی بـا پیشنهـادی مـواجه
مشویم که بسیار با محدودیت همراه است و اگر آن فرصت را از دست دهیم قال
تکرار نیست، بیشتر توجهمان جلب مشود، بیشتر فکر مکنیم و احتمال اقدام کردن

نز بیشتر مشود.
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بناران نکته ان مقاله ان ود که از پیشنهادهای یکبار در عمر استفاده کنیم که
ان پیشنهادها متواند در سایتان باشد و حتی متواند بهصورت آفلان باشد؛
مثلا اعلام کنید در ان نمایشگاهی که شرکت مکنید فقط رای تست یا هر دلل
دیگری اگر کسی محصول را بخرد یک عدد از آن را به او هدیه خواهیم داد یا بخشی

از محصولات با 70 درصد تخفیف ارائه مشود یا...

ان One Time Offerها باعث مشود که بازدیدکنندگان و مشتریهای غرفعال شما
فعالتر شوند و یک انگزه ایجاد شود که تجارت با شما را آغاز کنند و همن باعث

شود که یک زمینه باشد که در آینده تبدل به سود قالتوجهی شود.

بناران گاهی پیشنهادهای را تهیه کنید که فقط یکبار ارائه مشود و پیشنهادها
بسیار جذاب و قالتوجه است و با ان روش متوانید هم فروش ایجاد کنید و هم

توجه افراد را به کسبوکارتان و سایتان جلب کنید.
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