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چگونه با مشتری کمتر، ول بیشتری به دست آوریم؟
مـن تخصـصهای زیـادی دارم امـا یکـ از کارهـای مـورد علاقـهام اـن اسـت کـه بـه
مشتریهایم کمک کنم از طرق خریدارانشان ول زیادی به دست آورند. با وجود اینکه
با رندهای معروف کار کردهام، اما لذت بیشتری از کار کردن با مشتریهای معمولام

که با کمک من، ول زیادی از مشتریهای اندکشان به دست آوردهاند، مرم.

رسش اینجاست که چگونه متوان موفق شد؟ من چند راز به شما مگویم که
متواند کمکتان کند:

 

محاسبه کنید
چند مشتری فعال دارید؟ اگر شما سالیانه محصولات یا خدماتی به ارزش صد دلار را

به هزار مشتری بفروشید، سود سالانه شما شش رقم مشود.

اگر هزار دلار به هر مشتری بفروشید، فروش سالیانه شما به یک میلون دلار مرسد.
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اکنون ممکن است ان مقدار زیاد به نظر رسد اما سالانه هزار دلار کمتر از ماهیانه
500 دلار یا هفتهای 25 دلار است؛ بناران محاسبه کنید چند وقت یک بار به خرید
مشتریهایتـان نیـاز داریـد. اـن کـار بـه شمـا کمـک مکنـد تـا راههـای را کـه در

کسبوکارتان استفاده مکنید اصلاح کنید.

 

پیشنهادهای جذاب ارائه دهید
حالا که شما مدانید چند وقت یک بار به مشتریهایتان (با سرمایه مشخص) نیاز
دارید، باید مطمئن شوید که آیا محصولات و خدمات کاف رای ان تعداد مشتری
دارید یا خر. اگر ندارید یا مخواهید تعدادشان را افزایش دهید، به ان فکر کنید

که کدام محصولات و خدمات فرع را متوانید به آنها اضافه کنید.

خلاق باشید، پیشنهادهای خاص و محدود رای مشتریها ایجاد کنید. شما متوانید
خرید کالا یا خدمات منحصربهفردی را فقط رای یک بازه زمانی محدود امکانپذر
کنیـد، یـا اـن کـار را بـه صـورت قرعهکشـی میـان مشتریـان انجـام دهیـد. همچنـن
متوانید رای خرید بیشتر از مقدار معن، جازه تشویق بگذارید. ابتکار شرکت من
ان ود که رای مشتریهای که یک مجموعه کامل خریداری کنند، جازهای قراردادیم
که باعث شد تعداد مشتریها دو رار شود. با ان روش فرصت خوی به دست

مآورید تا با رندهای دیگر همکاری کنید.

 

مشتریان را با محتوای جالب سرگرم کنید
یک از دلال موفقیت شرکت ما ان است که از مشتریها فقط قاضای ول و خرید
نمکنیم، بلکه محتوای جالی رایشان فراهم مکنیم. وقتی شما مشتاقانه ایملها
را بخوانید و در شبکههای اجتماع فعال باشید، باعث مشوید که مشتری بیشتر
مجذوب شرکت و محصولاتتان شود و زمانی که به آنها پیشنهاد خرید مدهید،
خستهکننده به نظر نمرسد. ر اساس کسبوکارتان شما متوانید در وبسایتتان،
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وقاع آموزشی را بهصورت آنلان یا آفلان پخشکنید، پشتصحنههای فیلمها و
سـریالها را آپلـود کنیـد و همچنـن متوانیـد از مـدران، طـراح محصـولات و افـراد

معروف فیلم بگذارید.

 

یادآوری کنید
گاهی جذب دوباره مشتریها به سادگ با یادآوری به آنها از طرق ایمل خودکار،
تماس تلفنی یا پیامک میسر مشود. اگر شما یک پیشنهاد با بازه زمانی محدود

دارید، آنها را مطلع کنید و تا آخرن مهلت به آنها یادآوری کنید.

اگر شما سرویسی رای نظافت منزل ارائه مدهید که مشتریها متوانند ماهی یک
بار از آن استفاده کنند و شش هفته از آخرن استفاده مشتری شما مگذرد، هر چه
سرعتر با او تماس بگرید و او را تشوق کنید که بیشتر از ان سرویس استفاده

کند.

 

در دسترس باشید
همانطور که متوانید میلونها دلار از طرق مشتریهای ثابتتان به دست بیاورید،
آنها متوانند منع خوی رای افزایش مشتریهای شما باشند. به ان خاطر که
مردم تمال دارند با افرادی که علائق یکسانی با آنها دارند در ارتباط باشند، ایجاد
انگزه قوی رای تبلغ شرکتتان متواند منجر به رد زرگ رای کسبوکارتان شود.
از آنجا که هر صنعتی قوانن مختلف در ان مورد دارد، شما متوانید از شرکتهای
معروفـ الگـورداری کنیـد کـه مشتریـان ثـابت و جدیـدشان را بـه تبلـغ کالاهـا و

خدماتشان تشوق کردهاند و موجب پیشرفت کسبوکارشان شدهاند.

تبلغ کردن را رای مشتریانتان آسان کنید و پاداش مناسی رای آنها در نظر بگرید.

https://modiresabz.com

