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فروشتان را با سرعت نور افزایش دهید
10.5 قانون جدیدی که به شما کمک م کند تا فروشتان با سرعت نور افزایش پیدا

کند:

 

1. روشهای قدیم فروش دیگر کارای ندارد
دوره روشهای ر دردسر و یقاعده به سرآمده است. در قرن 21 باید با خلاقیت، ها
،چه در اینترنت و چه در ملاقاتهای شخص ،دادن به ارزشها و ایجاد روابط اصول

فضای کاری مناسی خلق کرد.

 

2. مشتری باید از آنچه دربارهی شما روی اینترنت مبیند و
همچنن خود شما، خوشش بیاید

اگر ان اتفاق افتاد، به شما ایمان مآورد و اعتماد پیدا مکند. آن وقت امکان دارد
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که از شما خرید کند. پس وظیفه شما ان است که شخصیتی دوستداشتنی و
وبسایتی جذاب داشته باشید.

 

3. فقط ایجاد ارتباط مهم نیست، کیفیت مهمتر است
شرایط مطلبد که همه جوانب کار را درنظر بگرید. رای دستیای به موفقیت باید از
بقیه یک قدم جلوتر، آگاهتر و زرنگتر باشید. توانای شما در رقراری ارتباط چه از
طرق کاموتر و چه حضوری و همچنن کسب مهارتهای فروش، رموز رسیدن به

هدف هستند.

 

4. در دنیای امروز خرید و فروش، ان که شما چه کسی را
مشناسید اهمیت ندارد

مهم ان است که چه کسی شما را مشناسد. باید مهارتهای نرم افزاری شما آنقدر
گسترده باشند که بتوانید در دنیای صنعت و بازار کار اطلاعرسانی کنید. هر چقدر ان

اطلاعات ارزشمندتر باشند، کار شما جذابتر خواهد ود.

 

5. وقت رای مشتری طلاست
باید همه کارهایتان را با سرعت نور انجام دهید. از ارسال اطلاعات گرفته تا تهیه هر

آنچه نیاز مشتری است، نه فقط آنچه خودتان مفروشید.

باید ظرف یک چشم رهم زدن جنس را رای مشتری ارسال کنید. همیشه در دسترس
باشید، مشتری را راهنمای کنید که چطور از محصول جدید نهایت استفاده را بکند و
چطور جلوی روز هرگونه مشکل و خرای را بگرد. خلاصه باید معاملهای خاطرهانگز

باشد.
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6. خود را با چزی غر از قیمت، از رقبایتان متماز کنید
رموز هفتگانه ایجاد تماز از ان قرار هستند و مبینید که قیمت محصول در ان
فهرست جای ندارد: 1. نام شما  .2رسشهای شما 3. راهکارهای پیشنهادی شما 4.
خلاقیت شما 5. نحوه معرف محصولتان 6. ارزشهای اخلاق که در شما مبینند 7.
توانای شما در ارائه چزی بسیار فراتر و کاملتر از آنچه در تصور مشتری مگنجد.
حتما تایید مکنید که اگر شما چزی ارزشمندتر از رقبایتان رای عرضه نداشته
باشید، مشتری را فقط متوان با قیمت پان راض کرد و ان یعنی معامله با

سودناچز!

 

7. اگر مخواهید واقعا از رقبایتان متماز باشید، به ان نکته
توجه کنید:

توانای شما در ارائه اطلاعاتی، که به مشتری کمک مکند تا کیفیت، شرایط کار
و زنـدگاش را ارقـا دهـد. مطمئـن باشیـد شمـا هـم از اثـرات مثبـت آن هرهمنـد
خواهید شد. بدن ترتیب، هم ن شما و بقیه تماز قائل مشوند و هم ر مزان

سود شما افزوده خواهد شد.

 

8. همه را حرتزده کنید
در دنیای امروز دیگر فقط مهم نیست که کارهای شما رضایت مشتری را جلب کند،
بلکه باید نفسش از شدت هیجان بند بیاید. روشهایتان، رسشهایتان، نحوهی
معرف محصولتان، ازارهای فروشتان و وبسایتان را طوری تنظیم کنید که کیفیتی

فراتر از حد معمول داشته باشند.
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 .9رای اینکه دیگران انگشت حرت به دهان بگرند، باید خلاق
باشید

بسیاری ر ان باور هستند که خلاقیت یک از رموز موفقیت در دنیای نون اقتصادی
است، ول کم نیستند افرادی که هرگز در ان زمینه مطالعهای نداشتهاند. از همن
امروز تحقق را شروع کنید و یک از کتابهای خوی که در ان حوزه به نگارش

درآمده است، را بخوانید.

 

10. ترتی بدهید که هر وقت مشتری اراده کند بتواند با شما
ارتباط رقرار کند

درک نیازهای مشتری بخشی از کار است و توانای رطرف کردن آنها بخشی دیگر.
اولویت شما باید ان باشد که وقتی به وجودتان احتیاج دارند، در دسترس و جوابگو
باشید. اینترنت قوانن مروط به ساعت کار را به هم ریخته است. ساعت کاری جدید

شما باید شبانهروزی و در کل 365 روز سال باشد.

 

10.5. خیل از فروشندهها حتی به قیمت آسانتر شدن فروش
حاضر نیستند که زر بار کار سخت روند

بله با خود شما هستم! مهارت نیاز به تمرن سخت دارد. شهامت هم مخواهد. روی
آموزش و تحقق سرمایهگذاری کنید. آنقدر بخوانید و بنویسید و تمرن کنید که در
هچ زمینهای احساس ضعف نکنید، آنوقت مبینید که کار چقدر آسان مشود. رمز
موفقیت ان است که همواره جوینده علم بمانید. راحتترن راه رای رسیدن به اوج،

شاگردی در تمام طول راه است.
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