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بازاریای محتوا چیست؟
بازاریای محتوا چیست؟

تولید و انتشار مطالب مفید و مرتبط، رای جذب بازار هدف، بازاریای محتوا نام
دارد. استراژی بازاریای محتوا آن است که مخاطب با استفاده از مطالب رایگان،

اعتماد و علاقه بیشتری به کسبوکار شما پیدا کند و در نهایت از شما خرید کند.

بازاریای محتوا رای تمام کسبوکارها قالاستفاده است. شما توسط بازاریای محتوا
به مخاطبان نشان مدهید متخصص هستید و مخواهید به خریداران کمک کنید
تا با دانش بیشتر درست تصمیم بگرند. شما با بازاریای محتوا به یک مشاور حرفهای

تبدل مشوید به دیگران مشاوره مدهید تا هترن خرید ممکن را انجام دهند.

فرض کنیم کارتان فروش گل و گیاه است. شما متوانید فیلمهای کوتاهی درباره
نگهداری از گل و گیاه تولید کنید. متوانید سوالات راج دارندگان گلدان در آپارتمان
را پاسخ دهید حتی متوانید کتای الکترونیک درست کنید و انواع گلها و گیاهان
آپارتمانی را معرف کنید. همچنن متوانید آموزشهای درباره تزئن خانه با گل و
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گیاه بدهید. سپس ان محتواها را به کمک رسانههای اجتماع، سایت، مجلات و ...
منتشر کنید.

 

محتوای شما متواند به چهار فرمت تولید و عرضه شود:

1. متن
یک از سادهترن فرمتهای محتوا متن است. شما متوانید یک گزارش وژه تهیه
کنید و در آن به ررسی وضعیت بازار، محصولات، مشتریان و ... ردازید. اگر شما
بازاریاب محتوا هستید مخاطبان خود را از نمایشگاههای مرتبط و ... آگاه خواهید

ساخت.

پاسخ به سوالات راج در کارتان متواند بسیار جذاب و اثرگذار باشد. فرض کنید
کارتان فروش تلوزون است. مخاطبان شما دهها سوال دارند که دوست دارند
جوابش را بدانند؛ مثلا تلوزون خمیده بخرند یا تخت؟ رای فضای که دارند هترن
اندازه تلوزون چقدر باید باشد؟ پاسخ ان سوالات متواند در قالب یک مقاله یا

PDF منتشر شود.

حتی متوانید کتابهای الکترونیک کوچک در حد 10 تا 20 صفحه منتشر کنید و در
آن بـه دادن اطلاعـات مفیـد ردازیـد. بسـیاری از کسـبوکارها خرنـامه یـا مجلات

الکترونیک ماهانه منتشر مکنند و علاقهمندان زیادی را به خود جذب مکنند.

 

2. عکس
مغز طوری ساخته شده است که بهراحتی تصاور را ذخره و تحلل کند. تحلل
عکس بسیار آسانتر از تحلل نوشته است. پس استفاده از عکس در بازاریای محتوا

متواند احتمال انقال مطلب را افزایش دهد.

رای بازاریای محتوا، متوانید اینفوگرافیکهای درست کنید تا اطلاعات ارزشمندی
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را به مخاطب منقل کند. اینفوگرافیک ترکی از عکس و متن است که اطلاعات
زیادی را منقل مکند. اگر با اینفوگرافیک آشنا نیستید در گوگل جستوجو کنید و

متوانید ایدههای خوی رای ساختن آن پیدا کنید.

کـار خلاقـانه دیگـر آن اسـت کـه یـک پـاوروینت درسـت کنیـد و آن را در سـایت یـا
به شما کمک  slideshare.net رسانههای اجتماع انتشار کنید. سایتهای مثل 
مکنند پاوروینت خود را آنجا آپلود کنید، سپس کدی در اختیارتان قرار مدهند که
با کی کردن آن کد در متن ورایشگر سایتان، پاوروینت در سایتان نمایش داده
شـود و بازدیدکننـدگان متواننـد اسلایـدها را عـوض کننـد و پـاوروینت را به‌صـورت

آنلان در سایت مشاهده کنند.

البتـه واضـح اسـت متوانیـد از عکسهـای کـه بـا دورـن گرفتهایـد و عکسهـای
ترسیم هم استفاده کنید. شاید هترن رسانه رای انتشار ان عکسها اینستاگرام
باشد. قبلا مقالهای درباره روشهای بازاریای با اینستاگرام نوشتهایم که متوانید

مطالعه کنید.

 

3. ویدو
ویـدو یکـ دیگـر از فرمتهـای بازاریـای محتـوا اسـت. بـاتوجهبه رشـد رسانههـای
اجتماع، دیدن ویدو به عادت روزانه مردم تبدل شده است. یک بازاریاب محتوا
متواند از ان فرصت به‌خوی استفاده کند و با تولید ویدوهای کوتاه 3 تا 5
دقیقهای توجه مخاطبان را به خود جلب کند. رای تولید ویدو لازم نیست فیلمردار
حرفهای باشید. با یادگری اصول کار مثل کادربندی درست و به کمک یک گوشی

موبال متوانید کارتان را شروع کنید.

شما متوانید با مشتریان محصولات یا خدمات خود مصاحبه کوتاهی انجام دهید و
آن را در رسانهها منتشر کنید. گزارشهای مستند کوتاه متواند بسیار جذاب باشد.
گزارشها متواند درباره بازار کارتان، نمایشگاهها و همایشهای مرتبط یا هر موضوع
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جذاب دیگر باشد.

همچنن اگر کار با نرمافزارهای ورایش فیلم را یاد بگرید متوانید تزرهای کوتاه و
جذای درست کنید که توجه مخاطبان را به خود جلب کند. با ساخت ویدوهای
کوتاه 60 ثانیهای و انتشار آن در اینستاگرام متوانید توجه افراد را به کارتان جلب

کنید.

 

4. صدا
در بازاریای محتوا، شاید سادهترن و سرعترن راه رای تولید محتوا ضبط صدا
باشد. احتمالا موبال شما مجهز به امکان ضبط صدا است. کاف است در مورد
موضــوع چنــد دقیقــه صــحبت کنیــد و آن را منتشــر کنیــد. رادوهــای اینترنتــی و
پادکستها روزبهروز راجتر مشوند. در سایتان متوانید به آموزشهای صوتی
ردازید. همچنن در رسانههای اجتماع مناسبترن گزینه رای انتشار صوت تلگرام
است. حتما از ان فرصت استفاده کنید و کانال درست کنید و در آن فالهای

صوتی را منتشر کنید.

رای ورایش صوت متوانید از اپلیکیشنهای زیادی که رای موبال وجود دارند
نز  Audition استفاده کنید. البته ان کار توسط کاموتر و با نرمافزارهای مثل 

امکانپذر است.

همیشه یادتان باشد بازاریای محتوا یک از کمهزینهترن و ربازدهترن روشهای
بازاریای است. هر چه محتوای هتر و ارزشمندتری منتشر کنید به همان نسبت
موفقیت شما در فروش بیشتر مشود. شروع بازاریای محتوا فقط به تصمیم شما

بستگ دارد. پس همنالان تصمیم بگرید و شروع کنید!
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