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بازاریای مسقیم رای افزایش فروش
بازاریای مسقیم (Direct marketing) یک از به صرفهترن روشها رای شرکتها و
مشاغل کوچک است. بسیاری از شرکتها از ان روش رای توسعه کسبوکار خود
استفاده نمکنند و فرصت زرگ را از دست مدهند. در بازاریای مسقیم متنی را
تهیه مکنیم و در آن مخاطب را ترغیب مکنیم تا اقدام کند و کاری انجام دهد. در

ان مقاله به اصول مهم و پایهای بازاریای مسقیم مردازیم.

 

همواره پیشنهاد یا پیشنهادهای ارائه کنید
هچ مطلی را به عنوان تبلغ، ایمل تبلیغاتی یا نامه مسقیم نفرستید؛ مگر آنکه در
آن پیشنهـاد مشخصـ وجـود داشتـه باشـد. وقتـی مجلات را ورق زنیـد از تبلیغـات
فراوانی که هچ پیشنهادی رای مخاطب ندارند، متعجب خواهید شد. کاف نیست
بگوییم کار ما چیست و اطلاعات تماس را ارائه دهیم. باید پیشنهاد مشخص رای

مشتری داشته باشیم تا در مورد آن فکر کند و تصمیم بگرد.
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دلیل رای پاسخ به تبلغ ارائه کنید
اگر تبلغ دلیل رای پاسخ سرع ارائه نکند، بسیاری از علاقهمندان هچگاه تماس
نخواهند گرفت. انسانها معمولا کارها را به تعوق ماندازند و ان تعلل آنقدر ادامه

پیدا مکند که تبلغ به فراموشی سرده مشود.

 

روش اقدام را به صورت کاملا واضح توضح دهید
فرض کنید تبلغ یک کارگاه آموزشی را منتشر کردید. روش اقدام باید به صورت گام
به گام توضح داده شود. فرض نکنید مشتری همه چز را مداند و اگر به اندازه
کاف علاقهمند باشد تماس خواهد گرفت. یک از مهمترن عوامل تماز تبلیغات

معمول و تبلیغات فوقالعاده در توضح واضح مراحل اقدام است.

 

در بازاریای مسقیم پاسخ مخاطبان را اندازهگری کنید
در واقـع اگـر چنـن نباشـد، ـول خـود را تلـف مکنیـد. مزیـت قاـل تـوجه بازاریـای
مسقیم در آن است که متوان نرخ پاسخ به تبلغ را اندازه گرفت و تغراتی ایجاد
کرد تا نرخ پاسخ بیشتر شود. اگر از بازاریای مسقیم از طرق پست مردازید،
متوانید کد تخفیف خاص استفاده کنید و یا در تبلغ بنویسید با شخص خاص

تماس بگرند تا نتاج قال سنجش باشد.

 

در بازاریای مسقیم به رندسازی نردازید
هدف از بازاریای مسقیم ارائه پیشنهاد به مخاطب و دعوت به اقدام است. حال
اقدام متواند درخواست کاتالوگ رایگان یا حتی خرید مسقیم باشد. اگر محصولات
و خدمات فوقالعادهای دارید، مطمئن باشید با فروش آنها رندسازی، خود به خود
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انجام خواهد شد. یک بار دیگر تکرار مکنیم که هدف شما در بازاریای مسقیم،
فروش بیشتر است و نه رندسازی.

 

در بازاریای مسقیم به پیگری علاقهمندان ردازید
بسـیاری از شرکـت در اـن زمینـه بسـیار ضعیـف عمـل مکننـد و پایگـاه دادهای از
علاقهمنـدان درسـت نمکننـد تـا بعـدا بتواننـد بـه پیگـری علاقهمنـدان ردازنـد.
شرکتهای پیشتاز از سیستمهای پیگری خودکار مانند ایمل مارکتینگ یا پیامک
استفاده مکنند. سع کنید تا آنجا که ممکن است از پیگری تلفنی رهزید، مگر

آنکه گزینه دیگری وجود نداشته باشد.

 

در بازاریای مسقیم متن تبلغ باید کاملا حرفهای تهیه شود
در بازاریای مسقیم، متن شما فروشنده شما است. متن باید کاملا واضح و قال
فهم باشد و به تمام سوالات اساسی علاقهمندان جوابهای واضح و مشخص

بدهد. اگر انطور نباشد، معمولا فروشی ایجاد نمشود.

 

در بازاریای مسقیم ان نتاج هستند که مزان موفقیت را
تعن مکنند

سع کنید فقط به دنبال نتاج باشید. مهم نیست چقدر تلاش مکنید و از دید
خودتان تبلغ چقدر حرفهای و مناسب است. اگر درصد قال قول از مخاطبان به
آگهی پاسخ مدهند، کارتان را خوب انجام دادهاید، در غر ان صورت باید به دنبال

ایجاد تغرات کوچک و سنجش مجدد نتاج تبلغ باشید.
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