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مراحل راهاندازی کسبوکار جدید رای جوانان
رای شروع، از هفت مرحله زر رای راهاندازی کسبوکار جدید استفاده نمایید.
انها مراحل است که دوستان شما در اروپا و آمریکا به آن عمل مکنند و هرکدام

رای خود کار ردرآمد و مسقل دارند.

 

روز اول: رنامهرزی
یک دفترچه رنامهرزی کسبوکار تهیه کنید. در ان بخش فهرستی از سرگرمهای

موردعلاقهتان را بنویسید. بعد مهارتهای مخصوص به خودتان را فهرست کنید.
سپس کارهای روزمره و مشاغل را که با آنها آشنا هستید یا سرع متوانید یاد
بگرید را یادداشت نمایید. به ۱۰ تا ۱۵ نفر از دوستان و آشنایان زنگ زنید یا با آنها
دیدار داشته باشید تا بفهمید آنها به چه نوع محصول یا خدماتی نیاز دارند.
فهرســتی از نیازهــای جــامعه را بنویســید. فهرســت نیازهــای جــامعه را بــا فهرســت
سـرگرمها، مهارتهـای خـاص و کارهـای روزمـره قبلتـان مقایسـه کنیـد. فهرسـتی از
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کسبوکارهای ممکنی را تهیه کنید که شما متوانید با استفاده از استعدادها و
مهارتهایتان رای رطرف کردن نیازهای مشتری انجام دهید. سه ایده کسبوکاری
بسیار خوب که شما از آن لذت مرید و از همه سودآورتر است را انتخاب کنید.
دوباره به سراغ همان ۱۰ تا ۱۵ نفر روید. ببینید هرکدام رای هر یک از کالاها و

خدمات در سه کسبوکار مورد نظر شما چه ول رداخت خواهند کرد.

 

روز دوم: سرمایهگذاری
تحقیقتان را مورد مطالعه قرار دهید و هترن کسبوکار را رای شروع انتخاب کنید.
در مورد ان کسبوکار با والدینتان مشورت کنید تا اطمینان حاصل نمایید آنها با

طرحهای شما موافق هستند.
بخش بعدی دفترچه شما توصیف کسبوکار نام دارد.

در مورد دو تا سه اسم موردعلاقهتان با دوستان گفتوگو کنید تا ببینید کدام یک
بیشتر مورد قول قرار مگرد. هترن نام را رای کسبوکارتان انتخاب کنید.

در دفترچهتان، کالا یا خدماتی که قصد فروش آن رادارید شرح دهید و بگویید چطور
هرکدام منحصربهفرد هستند.

فهرستی از وظایف و کارهای که رای اداره موفق کسبوکارتان لازم است تهیه کنید.
فهرستی از مشاورن باتجربه یا مناع ارائه نظر با کمک در مهارتها یا دانشی که نیاز

دارید تهیه کنید.
تصـمیم بگریـد آیـا شمـا مخواهیـد تنهـا صـاحب آن کسـبوکار باشیـد یـا شرکـای

خواهید داشت. فهرستی از وظایف و مسئولیتهای هر فرد تهیه کنید.
بـا سـالن اجتماعـات شهـر یـا اتـاق بازرگـانی تمـاس بگریـد و ببینیـد کـه آیـا ـرای
کسبوکارتان مجوز یا روانهای لازم است اگر لازم است با یک وکل درباره مالکیت
قـانونی کسـبوکارتان صـحبت کنیـد. اگـر شمـا تصـمیم گرفتهایـد، توافقنـامه قـانونی

شرکت را امضا کنید.
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روز سوم: استخدام کارکنان
فهرستی از تمام اقلام و تجهزاتی که رای تولید محصولتان به آن نیاز دارید را تهیه
کنید. رای هر یک از اقلام که باید بخرید دنبال کمترن قیمت باشید و هزینهها را

در دفترچهتان بنویسید.
نمونهای از محصولتان را تهیه کنید و آن را نشان دهید.

فهرستی از هزینههای عملیاتی کسبوکارتان تهیه کنید مانند (اجاره، تلفن، آب و ...)
بخش بعدی دفترچه شما بازاریای کسبوکار نام دارد.

فهرستی از رقبای بالقوه کسبوکارتان را مشخص کنید توضح دهید چگونه کار شما
به شوهای متفاوت نیازهای شماست.

فهرستی از مهمترن شوهها رای شرح دادن کسبوکارتان به مشتری تهیه کنید.
هزینه کل تبلیغات رای آغاز کسبوکار را رآورد کنید و در دفترچه خود آن را بعد از

هزینههای اولیه بنویسید.
هزینههای اولیه را بازبینی کنید و رآوردی نهای از مجموع هزینههای اولیه کسبوکار

خود داشته باشید.

روز چهارم: قیمتگذاری
فهرستی از مناع ممکن ول رای راهاندازی کسبوکار تهیه کنید. با والدیتان در مورد
طرح شغلتان بحث کنید. مجوز روانههای لازم رای راهاندازی کسبوکار را تهیه

کنید.

 

روز پنجم: تبلیغات
رای راهاندازی کسبوکار جدید به دفتر ثبت شرکتها روید نام کسبوکارتان را ثبت

کنید.
یک شعار تبلیغاتی بسازید که با آن مردم به یاد کسبوکار شما بیفتند.

قیمت کالا و خدمات خود را مشخص کنید.
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آگهیهای تبلیغاتی کارتهای کسبوکاری و نشانهای را طراح کنید که کسبوکار
شما را تبلغ کند. بیشتر به شوههای توجه کنید که کالاهای شما در زمان، ول، یا
زات اصلتان و تجهرای ساختن محصولا ی کند. مواد لازمکار مشتریها صرفهجو

رای راهاندازی کسبوکارتان را جمعآوری کنید.

 

 روز ششم: مدریت زمان
رای مراسم افتاحیه دوستان و فامل را دعوت کنید و از آنها بخواهید کسانی که
ممکـن اسـت بـه محصـول شمـا نیـاز داشتـه باشنـد را بـه شمـا معرفـ کننـد و یـک
قرعهکشی ترتیب دهید و به رخ از حضار هدایای بدهید. رگههای سفارش و
رسیدهای مشتریان را آماده کنید. یک سیستم رای ثبت اطلاعات جهت پیگری همه

هزینهها و درآمدهایتان فراهم کنید.

 

روز هفتم: ثبت کردن
جای رای مهمانهای که رای قرعهکشی ثبتنام خواهند کرد قرار دهید.

یک سخنرانی ۱۵ ثانیه را تمرن کنید تا در آن نام، نام کسبوکار و محصول اصلتان
را به مشتریها بگویید. یک نمایش ۲ دقیقهای از فروش را تمرن کنید تا شرح دهید

چگونه محصولات شما عمل مکند و چگونه نیازهای مشتریها را رطرف مکند.

از اعضای خانواده خود بخواهید تا سوالاتی که ممکن است مشتریها از شما رسند
را مطرح نمایند و شما تمرن کنید چگونه به ان سوالها جواب مناسب دهید. از
مراسم افتاحیه خود لذت رید. دوستانه رخورد کنید و به شوههای مختلف به
مردم کمک کنید. فهرستی از کارهای که لازم است، سفارشهای که در افتاحیه
درخواست شده است را ترتیب اثر دهید و اهداف بیشتری را رای دو هفته بعد

مشخص کنید سپس به خودتان تریک بگویید، شما یک رئیس هستید.

https://modiresabz.com

