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تبدل امکانات پنهان به درآمد
ــوازم و ــزات و ل نآلات، تجهی دارد کــه شامــل مــاشیهــاهــر کســبوکاری دارا
طلبهایش از مشتریان است. علاوه ر ان دارایهای سنتی، اغلب، دارایهای پنهان
فراوانی دارید که احتمال دارد تاکنون هرگز به هرهرداری از آنها فکر نکرده باشید.
دارایهای نظر دانش موجود در کسبوکار، مهارت کارکنان، زمان بیکاری در بخش
خدمات، محصولات خارج از رده، حتی کارتنهای حملونقل محصولات، از جمله ان

موارد مباشد.

تمام انها، دارایهای با ارزشی هستند که متوانند به آسانی به ول نقد تبدل
شوند. ان مقاله به شما کمک مکند آنها را بشناسید و شرکت خود را رای کسب

سود از آنها آماده کنید.

 

شناسای دارایهای پنهان
رای شناسای دارایهای پنهان، باید از دید یک بازاریاب یا فروشنده، به ان امکانات
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نگـاه کنیـد، نـه بـا دیـد حسابـدار. در اـن صـورت، یـافتن دارایهـای غرمعمـول در
کسبوکارتان بسیار راحتتر خواهد شد؛ چرا که سرانجام، به دنبال دارایهای
هستید که دیگران با رضایت رای آنها ول ردازند. قدم اول ان نیست که از خود
رسـید «چـه چزهـای بـا ارزشـی داریـد؟»، بلکـه از خـود رسـید «صاحبـان سـار
کسبوکارها به چه چزی نیاز دارند؟ آنها به دنبال چه مگردند؟» در حال که
فهرست طولانی از جوابهای ممکن رای ان سوال وجود دارد، فکر کنید که بقیه
کسبوکارها در صنعت یا شهرتان رای چه چزی ول خرج مکنند، به ررسی چند

مورد ردازیم.

دسترسی به مشتریان؟ اگر کسبوکارهای دیگر به دنبال دسترسی به مشتریان شما
هستند، بناران دارایهای پنهان شما، متواند شامل ان موارد باشد: فضای
تبلیغــاتی موجــود روی کارتنهــای حملونقــل، چزهــای کــه شمــا در کیســههای
خریدارانتان مگذارید، پاکتهای فاکتورها، اتیکتهای چسبان و کیفهای دستی
رای کالایتان، فهرست آدرسها و واگذاری اختیار جهت رگزاری کارگاههای آموزشی

عصرانه در محل کارتان.

فروش ارزان کالاها یا حراج خدمات دارید؟ در ان صورت به لیست دارایهای پنهان
خود، موجودی محصولات خارج از رده در انبار، زمان بیکاری/خواب تسهیلات تولید
(زمانی که شما متوانید کالاهای ارزانتری با استفاده از مواد باقیمانده تولید کنید)،
محصولات عمدهای که مخواهید سفارش دهید، اما به کسی دیگر نیاز دارید تا
مجموع سفارش به تعداد حداقل مورد نیاز رسد و زمان بیکاری در بخشهای مختلف
کـه بـه شمـا اجـازه مدهـد کارمنـدان را ـرای ارائـه خـدمات بـه کسـبوکارهای دیگـر

اختصاص دهید.

از تخصص خوی در حرفه خود رخوردار هستید؟ در ان صورت متوانید مهارت
خـود (و نـز کارکنـان) را از طرـق خـدمات مشـورتی، مشـاورهای، سـمینارهای تلفنـی،

کارگاههای آموزشی و مواردی مشابه، به درآمد تبدل کنید.

آیا توجه مکنید که چگونه متوان با اندیشیدن درباره نیازهای صاحبان کسبوکار،
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دارایهای با ارزش را مشخص کرد؟ شرکتهای دیگر همچنن ممکن است به موارد
زر نیاز داشته باشند.

امکان تبلیغات کمهزینه

چزی که خودشان نمتوانند بخرند یا تولید کنند

محصولات و خدمات اضاف که متوانند به مشتریان خود بفروشند

کمک رای مذاکره در معاملات

کمک رای یافتن کارمندان مناسب

استفاده از کارگران پارهوقت در مناسبتهای خاص

رای روزنامههای محل تهیه تبلیغات مطمئن

آموزش روشهای فروش موثر

دانش اینترنت

اسـتفاده پـارهوقت از امکانـات ارسـال کـالا، آشزخـانه، مـاشنآلات کارخـانه، اتـاق
کنفرانس یا دفتر کار، ارسال مکرر آگهیها و غره.

البته تمام ان موارد، چزهای هستند که صاحبان دیگر شرکتها به آن نیازمندند؛
اما مصرفکنندگان و مشتریان چه چزهای مخواهند که شما متوانید در میان

دارایهای پنهان خود بیابید؟
شخص که کارها را مدریت کند.

آیا متوانید رسنل خدماتی را رای فعالیتهای خانگ مصرفکنندگان در صح یا
روزهای تعطل که کارشان کمتر است به کار گرید؟ آیا متوانید از روی فهرست
تامنکنندگان دریابید که سار کسبوکارها چه نوع خدماتی ارائه مکنند که شما
نمتوانید انجام دهید؟ آیا متوانید گوشهای خال از ساختمانتان را به یک مرکز
واگذاری تبدل کنید که آن را به شرکتهای دیگر اجاره مدهید تا در تعطیلات به

سازمان دادن امور مال مردم، وضع ظاهری یا شغل آنها ردازند؟
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امکانات بیشتر با هزینه کمتر.
آیا متوانید رای محصول مازاد در انبار، خدمات در زمانهای رکود یا اشتراک سالانه

مشتریان در صورت رداخت کامل هزینه اشتراک، تخفیف قائل شوید؟
وقت آزاد بیشتر، فرصت بیشتر با خانواده ودن، زمان تفرح بیشتر. آیا متوانید
ــامه تفریحــ ــد و رن ــدل کنی ــه یــک آموزشگــاه تب ــات خــود را ب بخشــی از امکان
منحصربهفردی را به فروش رسانید؟ آیا متوانید رخ از کارمندان خود را رای ارائه
خدمات به گروههای خانوادگ به کار گرید؟ آیا متوانید با استفاده از خط محصول

فعل خود، کالاها یا خدمات دیگری رای تولید کیت سرگرم بسازید؟
شغل رضایتبخش.

آیا رخ از مشتریان آرزو دارند آنچه شما انجام مدهید را انجام دهند؟ اگر چنن
است، متوانید تجربیات شخصتان را عرضه کنید و به ان مشتریان کمک کنید

کسبوکار خود را به کمک الگوی کاری شما راهاندازی کنند.
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