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قوانن جهانی موفقیت - بخش سوم
۴۱. قانون تلاش غرمسقیم

در روابط با دیگران غرمسقیم عمل کردن بیشتر باعث موفقیت مشود. رای اینکه
یک دوست خوب داشته باشید باید یک دوست خوب باشید. اگر مخواهید روی

دیگران تاثر بگذارید باید شما هم از دیگران تاثر بگرید.
رای ایجاد و حفظ روابط دوستانه باید اول خودتان یک فرد دوستداشتنی باشید.

 

۴۲. قانون تلاش معکوس
هرچه بیشتر تلاش کنید که بهزور رابطه خوی با دیگران ایجاد کنید کمتر موفق

خواهید شد.
رای ایجاد یک رابطه خوب کاف است فقط راحت باشید، خودتان باشید و از لحظاتی

که با دیگران هستید لذت رید.
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۴۳. قانون هویت
حساسیت بیشازحد یا شخص کردن مسائل یک از دلال اصل روز مشکل در

رقراری روابط با دیگران است.
فقط از طرق غرشخص کردن، جدا کردن خود از مسائل و داشتن یک نگرش عینی و

واقعبینانه متوانید خوب عمل کنید و با دیگران روابط موثر رقرار سازید.

 

۴۴. قانون بخشش
سلامت روانی شما دقیقا بستگ به ان دارد که تا چه حد متوانید کسانی را که با

اعمالشان به‌ نحوی به شما آسیب رساندهاند بهراحتی ببخشید.
بسیاری از ناراحتیها و بدبختیها ناشی از ناتوانی در بخشیدن دیگران است. ان عدم
توانـای منجـر بـه مقصـر شمـردن دیگـران و احسـاس کینـه و نفـرت نسـبت بـه آنهـا

مشود.

 

۴۵. قانون پذرش واقعیت
مردم تغر نمکنند. آنها را همانطور که هستند بپذرید. سع نکنید دیگران را
عوض کنید یا انتظار داشته باشید تغر کنند. شما نتیجه نگرش خودتان را مبینید.

کلید داشتن روابط خوب با دیگران؛ پذرش آنها به همان صورتی است که هستند.

 

۴۶. قانون کمکوشی
بشر سع مکند آنچه را که مخواهد با کمترن تلاش ممکن به دست آورد. همه
پیشرفتهای بشر در زمینه تکنولوژی در واقع راههای دستیای به بیشترن رونداد با

کمترن درونداد است.
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بناران همه افراد بشر اساسا تنلاند و همواره دنبال آسانترن راه ممکن رای انجام
کارها هستند.

 

۴۷. قانون حداکثر
بشر همیشه سع مکند در قبال صرف وقت، ول، تلاش یا احساس خود بیشترن
نتیجه را حاصل کند. در انتخاب ن کمتر یا بیشتر، ما همیشه بیشتر را انتخاب

مکنیم.
بناران، ما مردم اصولا در انجام هر کاری حریص هستیم. ان وژگ فنفسه نه

خوب است و نه بد. ان فقط یک واقعیت است.

 

۴۸. قانون مصلحت
شمــا همیشــه ســع مکنیــد در ســرعترن زمــان ممکــن و بــا آســانترن راه بــه

هدفهایتان رسید و کمتر به عواقب ان کار توجه دارید.
شما در هر کاری که انجام مدهید تمال دارید که از روشی استفاده کنید که دردسر

و مشکلات کمتری ایجاد کند.

 

۴۹. قانون دوگانگ
شما رای هر کاری که انجام مدهید همیشه یک از ان دو دلل را ارائه مدهید:

دلیل که درست به نظر مرسد

ل واقعدل

دلیل که درست به نظر مرسد دلیل احترامرانگز و ظاهرا شرافتمندانه است. اما
دلـل واقعـ اـن اسـت کـه راهـی کـه انتخـاب کردهایـد در حـال حـاضر سـرعترن و
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آسانترن راه رای رسیدن به اهداف شماست.

 

۵۰. قانون انتخاب
هر کاری که انجام مدهید ر اساس ارزشهای غالب در آن لحظه است. حتی هچ

کاری نکردن هم نوع انتخاب است.
هرجا که هستید و هرکسی که هستید به دلل انتخابها و تصمیمهای است که تا

ان لحظه گرفتهاید.

 

۵۱. قانون ارزش واقع
ارزش هر چز در چشم بیننده است. رای هچچز ارزش از پیش تعنشدهای وجود

ندارد. مزان ارزش هرچز های است که کسی حاضر است رایش ردازد.
کسی که حاضر است در مقایسه با دیگران بالاترن ها را رای چزی ردازد ارزش

نهای آن را تعن مکند.

 

۵۲. قانون تعجل
شما همیشه ترجح مدهید که زودتر به آرزوهایتان رسید تا درتر.
به همن دلل است که در تمام عرصههای زندگتان یقرار هستید.

 

۵۳. قانون ارزش نهای
تعنکننده های اصل هر محصول ان است که آخرن مشتریها رای آخرن اقلام

باقمانده آن، چقدر حاضرند ردازند.
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۵۴. قانون عرضه و قاضا
هنگامکه مقدار کالا یا مواد اولیه محدود است، افزایش قیمت منجر به کاهش

قاضا مشود و رعکس.
تشوق باعث افزایش و تنبیه باعث کاهش مشود. در فعالیتهای تولیدی، مالیات
و مقـررات در حکـم تنـبیه عمـل مکننـد و در فعالیتهـای غرتولیـدی، سـود و مزایـا

بهعنوان پاداش عمل مکند.

 

(Kohen) ۵۵. قانون کهن
همهچز قال بحث و مذاکره است.

چه در خرید و چه در فروش، هر پیشنهاد قیمت یا شرایط از سوی یک از طرفن
معامله در صورتی هترن پیشنهاد است که بازار، آن را بپذرد.

همیشه رای رسیدن به قیمت هتر صحبت کنید.

 

(Davson) ۵۶. قانون داوسن
اگر بدانید چگونه به هترن نحو وارد مذاکره شوید، همیشه متوانید معامله هتری

انجام دهید.
همیشه بیشتر ازآنچه در نظر دارید مطالبه کنید. هرگز اولن قیمت پیشنهادی را

نپذرید. عجله نکنید و سپس قیمت هتری را درخواست کنید.

 

۵۷. قانون تعن مهلت
تعن مهلت یک از جنبههای ضروری معامله است. هرگاه پیشنهادی مدهید، رای

رد یا قول آن مهلتی تعن کنید.
اما اگر طرف مقال رای شما مهلتی تعن کند، کاف است بگویید: «اگر فقط
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همنقدر وقت دارم جواب من منف است».

 

۵۸. قانون شرایط رداخت
شرایط رداخت یک معامله از سار شرایط ، حتی از قیمت مهمتر است.

شما معمولا متوانید هر قیمتی را بپذرید اگر شرایط رداخت مطلوب باشد.

 

۵۹. قانون آمادگ
۸۰ درصد موفقیت در معاملات بستگ به ان دارد که تا چه حد از قل خود را آماده

کنید.
قل از معامله حتما اطلاعات لازم را جمعآوری کنید، کارهای مقدماتی را انجام دهید و

از صحت فرضیات خود اطمینان حاصل کنید.

 

۶۰. قانون جابهجای
قل از معامله خود را بهجای طرف مقال بگذارید و پیشبینی کنید که او قصد دارد

چگونه معامله را پیش رد.
هنگامکه از موقعیت طرف مقال درک درستی پیدا کردید، هتر خواهید توانست

معامله را به نفع خود به انجام رسانید.
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