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سه راز موفقیت رای کسب درآمد از سایت
ی است که پیام کسبوکارتان را به جهانیان معرفاز رسانهها وبسایت شما یک
مکند. رای موفقیت در تبلیغات و بازاریای اینترنتی باید با اصول ان کار آشنا
شویـد. وبسایتهـا بـا انگزههـا و دلاـل متفـاوتی سـاخته مشونـد. اگـر هـدف
وبسایت شما افزایش فروش و توسعه کارتان است، ان سایت باید حداقل سه کار

مهم را به خوی انجام دهد. حال به ان سه مورد مردازیم.

 

1. ثبت کردن نام و اطلاعات مشتریان احتمال
اولـن و مهمترـن هـدف وبسـایت، آن اسـت کـه اطلاعـات تمـاس علاقهمنـدان را
جمعآوری کند. رای ان کار یک محصول یا اطلاعات با ارزش رای بازدیدکنندگان تهیه
کنید؛ مثلا گزارشی رایگان در زمینه کسبوکار شما. سپس بازدیدکنندگان را مقاعد
سازید که نام، ایمل و مشخصات خود را در فرم ر کنند، تا بتوانند به ان محصول

رایگان دست یابند.
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ـرای رسـیدن بـه اـن هـدف از عنـوانی جـذاب اسـتفاده کنیـد، عنـوان بایـد یکـ از
زرگترن علاقهها و یا مشکلات بازدیدکننده را مورد هدف قرار دهد. به طور مختصر
توضح دهید شما که هستید، چگونه متوانید به مشتری کمک کنید و به آنها
پیشنهاد دریافت محصول رایگان را بدهید. جزئیات محصول رایگان را نز در چند خط
توضح دهید. با صفحه تبلغ محصول رایگان طوری رفتار کنید که گویا ان محصول
ر سودترن محصول شما است. متن تبلیغاتی حرفهای را تهیه کنید. بازدیدکننده
پس از تکمل فرم و دادن اطلاعات تماس باید به صفحه دیگری هدایت شود که در

آن به طور واضح، نحوه دسترسی به اطلاعات داده شده بیان شود.
معمولا هاست خریداری شده، امکان ارسال ایمل اتوماتیک را دارد. به ان امکان
Autoresponder  مگویند. از ان امکانات استفاده کنید و با فاصله زمانی 2-3 روز،
چند ایمل بفرستید و اطلاعاتی مفید به بازدیدکننده بدهید و در ایملهای ششم و
هفتم متوانید محصول خود را معرف کنید و از بازدیدکننده بخواهید آن را خریداری

کند.

 

2. فروش محصولات و خدمات
صفحه محصول خود را به صفحه تبلیغاتی قدرتمندی تبدل کنید. تمام دلال لازم را
بـه بازدیدکننـده بدهیـد تـا محصـول را خریـداری نمایـد. در صـفحه محصـول بـه ذکـر
مشخصـات محصـول بسـنده بکنیـد. بلکـه همـانطور کـه ـرای دوسـت خـود توضـح
خواهید داد، ان محصول چگونه زندگ او را متحول خواهد ساخت، اطلاعات کامل
و توضیحات لازم را بنویسید. رای ساخت تبلیغاتی که واقعا ر فروش باشد و حتی
شاید شما را ثروتمند سازد، به فصل «ساخت تبلیغات ر فروش» مراجعه کنید. در
صفحه محصول، توصیههای از مشتریان راض قرار دهید و نظرات آنها را بنویسید.
حداقل یک عکس و در صورت امکان چندن عکس از محصول را در ان صفحه

بگنجانید.
مدتی است سیستم رداخت اینترنتی از طرق بانکهای سامان و پارسیان راهاندازی
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شده است، شما متوانید با ارائه مدارک لازم، قرار دادی منعقد کنید و به مشتریان
سایت ان امکان را بدهید که با کلیک یک دکمه به سایت بانک رفته رداخت خود را
به صورت آنلان انجام دهند و خرید را نهای سازند. راساس آمار بانک مرکزی، تعداد
کارتهای صادر شده توسط بانکها در پایان مرداد ماه 1387 به 50 میلون رسیده
است، بناران در آیندهای نزدیک، تمام افراد کارت بانک خواهند داشت و خرید
ـل تـوجهی خواهـد کـرد. پـس هماکنـون اقـدام کنیـد و سیسـتماینترنتـی رشـد قا

راهاندازی کنید تا از ان موقعیت ینظر هترن استفاده را بکنید.

 

3. با وبسایت کسبوکارتان را به رسانهها معرف کنید
در سـایت خـود صـفحهای را بـه رسانههـا اختصـاص دهیـد. در آن صـفحه اطلاعـات
مختصری از خودتان، کسبوکارتان، عکس محصولات با کیفیت چاپ و ... را قرار
دهید و کار را رای رسانههای مانند نشریات، روزنامهها و ... آسان کنید تا شاید
خری در مورد شما چاپ کنند. همچنن متوانید آمادگ خود را رای مصاحبه با
نشریات اعلام کنید و فرم قرار دهید تا افراد علاقهمند به مصاحبه با شما آن را ر

کنند.

https://modiresabz.com

