
1

توصیههای مدر سز رای فروش بیشتر- بخش 2
1. به بازدیدکنندگان نشان دهید که چقدر درباره کسبوکار و محصولاتان اشتیاق و
انگزه دارید. اگر بتوانید ان کار را انجام دهید، آنها نز مشتاق و علاقهمند خواهند
شـد. ـرای مثـال شمـا متوانیـد بگوییـد: «مـن بسـیار در مـورد محصـول جدیـدمان
خوشحال هستم». مثال دیگر متواند ان باشد که: «من نمتوانم صر کنم تا

نظرتان را درباره ان محصول فوقالعاده بشنوم».

 

2. از وبسایت خود کیهای را به زبانهای مختلف آماده کنید ان امر به مخاطن
شما که به زبانهای خارج صحبت مکنند، اجازه خواهد داد تا آگهیهای وبسایت
شما را بخوانند. رای مثال اگر کسی از بازدید کنندههای وبسایت شما قادر به
خواندن فارسی نباشد آیا ممکن است از شما خرید کند؟ و ان امر متواند بسیار
ناخوشایند باشد. شما متوانید تمام زبانهای وبسایت خود را به صورت لیست
شده در صفحه اول قرار دهید و بازدیدکنندگان متوانند با کلیک کردن ر روی یک از
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آنها مطالب سایت شما را بخوانند.

 

3. در وبسایت خود از عناون و مجلات الکترونیک به وفور استفاده کنید. بعض از
انواع عناون متوانند پیشنهادات، سوالات، راهحل مشکلات، فروشها و آمارهای
رایگان باشند. رای مثال کتاب الکترونیک رایگان «آیا مخواهید از بدهی رهای
یابید؟» یا کالاهای مجانی و غره. همچنن متوانید عناون را به صورت گرافیک در

آورید تا حرفهای به نظر رسند.

 

4. صفحه آگهی محصول خود را با قیمت کاهش یافته پایان دهید .فقط لازم است
ابتدا قیمت عادی خود را بنویسید و سپس یک قیمت بیابید، به شرط اقدام فوری
قرار دهید. همچنن متوانید پیشنهاد تخفیف در قیمت خرید را بدهید که تاثر
مسقیم ر فروش مگذارد. رای مثال متوانید بگویید: «به جای 99 هزار تومان با
دادن سفارش تا پایان وقت اداری امروز متوانید از تخفیف به مزان 20 هزار تومان

رخوردار شده و فقط 79 هزار تومان ردازید.»

 

5. نسخه آگهی خود را با نمونههای رایگان یا آزمایشی از محصول خود پایان دهید.
اگر آگهی شما بازدیدکنندگان را جهت خرید جذب نکرد، شاید یک نمونه رایگان یا
آزمایشی بتواند ان کار را انجام دهد. اگر کتاب الکترونیک مفروشید، متوانید در
انتهای آگهی خود به آنها یک نمونه رایگان بدهید. رای مثال متوانید بگویید: «اگر
شما هنوز درباره سفارش دادن مطمئن نیستید متوانید یک فصل از کتاب را به

صورت رایگان دانلود کنید.»

 

6. تعدادی از محصولات دسته اول (نیازهای اولیه) که با محصول اصل شما مرتبط
نیست اما مورد استفاده همه انسانها است را بفروشید، هر مشتری که از شما خرید
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مکنـد یـک انسـان اسـت پـس در مـورد آن بـدن نحـو فکـر کنیـد کـه : همـه مـردم
مخورند. درست است؟ (کنایه از نیامندی اولیه انسانها) رای مثال شما متوانید
بگویید: «جازه رایگان یک کی 30 دلاری رایگان جهت هر رستورانی که شما انتخاب

کنید».

 

7. در آگهی خود کلمات «شما و مال شما» را به کار رید. مردم مخواهند بدانند که
شما با آنها صحبت مکنید. ان امر باعث مشود آنها احساس مهم ودن پیدا
کنند و نسبت به خواندن بقیه آگهی جذب شوند. رای مثال متوانید بگویید: «شما

متوانید در مسابقه بعدی ما رنده باشید».

 

8. جواز روزانه یا هفتگ جهت بازدیدکنندگان قرار دهید. ان امر تعداد بازدید و
فروشها را افزایش خواهد داد، زرا بازدیدکنندگان مرتبا رای به دست آوردن جواز از
وبسایت بازدید خواهند نمود. رای مثال متوانید بگویید: «هر هفته یک کتاب
الکترونیک در وبسایت ما به بازدیدکنندگان هدیه داده مشود. ثبتنام کنید تا در

روز قرعهکشی شما را مطلع سازیم تا نتاج را در سایت ببینید».

 

9. بازدیدکنندهها را با گفتن اینکه آنها باید با ثبتنام و دریافت یک رمز عور از
وبسایت شما جهت خواندن بقیه آگهی اقدام کنند، درباره محصولتان کنجکاو کنید.
ان به محصول شما ارزش فوقالعاده، مشهود و قال درک خواهد داد، زرا اطلاعات

به آسانی در اختیار همه قرار نمگرد.

 

10. نکات کوچک درباره صفحات وبسایت مانند «درباره ما» بسیار مهم هستند.
عنوان سایت شما در گوشه سمت راست و توضیحاتی درباره سایت شما و ... نز
همنطور هستند. رای مثال اگر وبسایت شما را بازدید کنم و ندانم یا متوجه
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نشوم ان سایت درباره چیست شاید دیگر هچگاه به آن سر نزنم.
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