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انتشار مطلب مطوعاتی رای افزایش فروش
امــروزه ــودجه بســیاری از صاحبــان کســبوکارهای کــوچک محــدود اســت و آنــان
نمتواننـد از رسانههـای ماننـد تلوزـون، مجلات رفـروش و رادـو ـرای تبلیغـات
اسـتفاده کننـد. حتـی ارسـال نـامه مسـقیم نـز هزینـه قاـل تـوجهی دارد. راه حـل
چیست؟ راهی ینظر وجود دارد که کاملا رایگان است و متواند باعث شود تا پیام
تبلیغـاتی شمـا بـه عـده کثـری از مخاطبـان رسـد. علاوه ـر آن شمـا و کسـبوکارتان

معروف خواهید شد و در نهایت ر درآمد شما افزوده خواهد شد.

مطالب مطوعاتی وقتی در مجلات و روزنامهها چاپ مشوند یا در وبسایتهای
خری منتشر مشوند، باعث سرازر شدن درآمد به کسبوکار مشوند. حتی متوان
با تهیه مطلی جالب رای شبکههای تلوزونی خری، به معروفیتی دست یافت که
انجام ان کار با استفاده از تبلیغات قریبا غرممکن است. حتی اگر هچ ودجهای

رای بازاریای ندارید، باز هم متوانید از ان روش به خوی استفاده کنید.

کتابها و مقالات فراوانی در زمینه روشهای موثر تهیه مطلب مطوعاتی منتشر

https://modiresabz.com


2

شدهاند. با ان وجود ترفندهای وجود دارند که باعث جذابتر شدن مطالب شما
رای اهل رسانه خواهد شد و احتمال انتشار آن را افزایش خواهد داد. استفاده از

مطالب مطوعاتی یک از ازار ضروری بازاریای رای افزایش سرع فروش است.

رای موفقیت در انتشار مطالب رای رسانهها به ان سه نکته توجه کنید.

 

1. ابتدا اطلاعات واقع و مهم را تهیه کنید
خر یا مطلب خود را به حادثه یا خری مهم که اخرا مورد توجه گرفته است، مرتبط
ری مهم از شرکت خود مرتبط سازید. مانند ارائه محصولسازید. سپس توجه را به خ

جدید که مشکل مهم را حل مکند، فروش فوقالعاده و موارد مشابه.

 

2. پیام را کوتاه نگاه دارید
متن را تا جای ممکن کوتاه و موثر نگاه دارید. همواره به یاد داشته باشید که ان
متن تبلیغات شما یا روشور فروش محصول شما نیست، پس مطلب اصل را با
حداقل واژهها به مخاطب منقل کنید. از ذکر مقدمههای که مخاطب با آن آشنا
اسـت و اطلاعـات جدیـدی را بـه مخـاطب نمدهـد، خـودداری کنیـد. مثلا در ابتـدای
مطلب خود ننویسید که همه مدانند که مصرف دخانیات بسیار مضر و خطرناک
است. همه ان موضوع را مدانند، بناران حجم مطلب خود را با ذکر ان موضوعات

زیاد نکنید.

 

3. مطالب مطوعاتی را به طور مکرر منتشر کنید
اگر مخواهید در رسانهها مطرح شوید، رنامه ثابت و منظم رای ارائه مطالب
داشته باشید. بسیاری از متخصصان ان زمینه توصیه مکنند که در ماه حداقل یک

مطلب رای رسانهها تهیه و آن را به رسانههای زیادی ارسال نمایید.
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پیام خود را به گروه زرگ رسانید، حتی اگر کسبوکار شما بسیار کوچک است.

دستاندرکاران رسانه به دنبال مطالب و خرهای هستند که رای غالب مخاطبان
جـذاب باشـد. هرچـه مخاطبـان شمـا گـروه ـزرگتری باشنـد، احتمـال انتشـار مطلـب
افزایش میابد. البته اگر محصولات شما طوری است که تنها رای عده خاص قال
استفاده است، هتر است مجلات و روزنامههای تخصص در زمینه محصول خود را
بیابید و مطلب خود را فقط به آنان ارائه دهید. بدن ترتیب غالب مخاطبان آن رسانه

به مطلب شما علاقه خواهند داشت.

 

با دعوت خوانندگان به اقدام، فروش را افزایش دهید
صرف‌نظر از اینکه محصولات یا خدمات شما چگونه هستند، مطالب مطوعاتی شما
باید طوری تهیه شوند تا مخاطب را به کسب اطلاعات بیشتر ترغیب کنند. از ان
روش اسـتفاده کنیـد و اطلاعـات تمـاس ماننـد شمـاره تلفـن، آدرس وبسـایت را در

مطلب خود جای دهید.

قل از تهیه خر به ان موضوع فکر کنید که پس از انتشار خر، با تماس گرندگان
چگونه رخورد خواهید کرد. اگر در مطلب خود از خوانندگان مخواهید که رای
دریافت اطلاعات بیشتر با شما تماس بگرند، آیا آن اطلاعات را تهیه نمودهاید؟ مثلا
متوانید یک گزارش به صورت فال یدیاف بسازید و از خوانندگان بخواهید که با
شما تماس بگرند تا آن را رایشان از طرق ایمل بفرستید. در تهیه گزارش، علاوه ر
فراهم نمودن اطلاعات با ارزش، به معرف محصولات خود ردازید و آنان را ترغیب به
خرید نمایید. ان کار متواند با اضافه کردن صفحات تبلیغاتی مجزا به گزارش انجام
شود. البته روش دیگر آن است که در متن گزارش به طور غرمسقیم محصولات خود

را تبلغ کنید.
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