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راز ساخت ایملهای رفروش
ایملهای که به طور حرفهای تهیه شده باشند متوانند فروش شما را به طور قال
توجهی افزایش دهند. در ان بخش به ارائه فرمول دقیق مردازیم تا قادر به تهیه
ایملهای باشید که باز شوند، خوانده شوند و همچنن فروش شما را افزایش

دهند.

 

با موضوع گرا و  جذاب شروع کنید
موضوع ایمل مهمترن بخش آن است و خواننده با دیدن موضوع ایمل تصمیم
مگرد که پیام را باز کند و متن آنر ا بخواند و یا از خواندن آن صرفنظر کند. در
بخش موضوع متوانید سوال رسید، نتیجهای را بیان کنید، جازهای ارزشمند ارائه
دهید یا دلل ارسال ایمل را شرح دهید. اگر پیشنهاد وژهای با زمانی محدود دارید،
آخرن فرصت را در سطر موضوع بیان کنید. اگر نام مشتری را به درستی از طرق
ایمیلش دریافت کردهاید متوانید در سطر موضوع به نام خودش نز اشاره کنید. در
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اینجا چندن نمونه از موضوعات موفقیتآمز را به شما ارائه مدهیم.

سلام،علاقهمند به مصاحبه با شما در روز پنجشنبه هستم…

فقط تا پایان خردادماه – سی دی صوتی رایگان مرا دریافت کنید. تنها سه هفته باق
مانده است.

در سه ماه اخر هزاران نفر به عضویت وبسایت درآمدند. شما چطور؟

 

عنوان دوستانهای بیفزایید
اگـر نـام دریـافت کننـده ایمـل را داریـد از آن اسـتفاده کنیـد. در غـر اـن صـورت از
روشهـای متـداول خطـاب کـردن اسـتفاده کنیـد ماننـد «سلام همکـار عزـز»، «سلام

خریدار گرام». عنوان ایمل را تا آنجا که متوانید شخص و دوستانه سازید.

 

پیشنهاد مدرسز
در متـن ایمـل تـا آنجـا کـه ممکـن اسـت از متـون خشـک و رسـم اسـتفاده نکنیـد.
استفاده از متون رسم و بازارگانی باعث مشود مشتری احساس کند که با یک
سازمان طرف است و نه با یک فرد دلسوز که کارش را به خوی انجام خواهد داد. به
جای نوشتن «جناب آقای بقوسیان، احتراما اطلاعات درخواستی به وست ارسال
شد.» متوانید انطور بنویسید: «سلام آقای بقوسیان عزز، بسیار خوشحالم که به

محصولات ما علاقهمند شدهاید، کاتالوگ محصولات را رایتان ضمیمه کردهام.»

 

در پاراگراف اول ایجاد هیجان کنید
توجه خواننده را جلب و دلیل ارائه کنید که به خواندن ادامه دهد. شاید به طور
غرمسقیم بگویید که پیشنهاد مخصوص فقط رای او دارید. هتر است یک هدیه
رایگـان، تخفیـف وـژه یـا اطلاع قبلـ در مـورد فـروش را تنهـا ـرای مشتریـان پسـت
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الکترونیک پیشنهاد کنید.

 

چند مزیت رتر خود را شرح دهید
جنبههای از محصول، خدمات، پیشنهاد و یا کالای رایگان خود را که از همه ترغیب
کنندهتر است انتخاب کنید. خود را از دیگران متماز سازید. بسیاری از ایملهای
تبلیغاتی ارانی هچ مزیتی را ذکر نمکنند. هچگاه خود را بدون رقیب تصور نکنید.
مزایای خود را طوری بنویسید که اگر خواننده چند ایمل از رقیبان دریافت کرد،

مقایسه آنها با ایمل شما، باعث خرید از شما شود.

 

اطلاعات تاییدکننده فراهم کنید
گواهینامهها، نشانهای قدر، مطالعات موضوع، نمونههای موفقیت، مقایسه
قیمتها و جزئیات دیگری از ان قل کمک مکنند تا اعتراضات احتمال مشتری

قل از خرید، ر طرف شوند.

 

مختصر و گرا بنویسید
تنها جزئیاتی را که از جذابیت بیشتری رخوردارند در ایمل خود لحاظ کنید. اگر
پیشنهاد شما احتیاج به گفتگوی طولانیتری در مورد اینکه چرا خوانندگان باید پاسخ
دهند، دارد، نشانی وبسایت خود را رای مشاهده صفحات فروش طولانی و کامل در

اختیار افراد قرار دهید.

 

متن را به مطالب کلیدی تبدل کنید
حجم زیادی از مطالب فشرده، رای خوانندگان دلهرهآور و وقتگر خواهد ود. از ان
رو من همیشه مطالب را با قرار دادن مزایا و نکات مهم، در جملات کوتاه و کلیدی،
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خواندن متن را آسانتر مسازم.

 

پیشنهاد اصل را ارائه کنید
اگر وبسایت ندارید، پیشنهادهایتان را به صورت مسقیم و با زبان ساده و فصح در
ایمل قید کنید. هتر است پیشنهادهای فصل را انتخاب کنید. مانند: «کت زمستانی
خـود را قـل از سـیام آذر بـه خشکشـوی بیاوریـد و ۱۰ درصـد تخفیـف بگریـد، یـا
هنگام که فروش کم است رای جذب مشتری از ایمل استفاده کنید. مثال: «با
خرید دو رس غذا در هر دوشنبه، سهشنبه یا چهارشنبه از یک پیشغذای رایگان لذت
رید». اطمینان حاصل کنید که رای پیشنهادتان محدودیت زمانی در نظر گرفتهاید یا
از آنها درخواست کنید که ایمل را رای نشان دادن اینکه ان ایمل را دریافت

کردهاند با خود بیاورند.

 

روش پاسخگوی را رای خواننده مشخص کنید
همیشه به مشتری بگویید که دقیقا چه کاری باید انجام دهد. مثلا بنویسید: «رای
اطلاعات بیشتر از وبسایت ما دیدن کنید» یا «روز پنج شنبه ۹ اسفند ماه قل از

ظهر رای دریافت هدیهتان با ما تماس بگرید».

 

لینک وبسایت را به ایمل اضافه کنید
اگر مخواهید مشتریان رای خواندن صفحات کامل فروش، دانلود کون، یا انجام
عملیات دیگر به سایت شما روند اطمینان حاصل کنید که حداقل دوبار یک در نیمه

دوم ایمیلتان و یک درست قل از امضا، آدرس وبسایت را ذکر کنید.
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ایمل را اختصاص سازید
بخش پایانی بسیاری از ایملها، خشک و غر دوستانه هستند. ان سوال پیش
مآید که: «چه کسی ان مطلب را منویسد؟» رای جلوگری از ان تاثر بخشی از
شخصیت خودتان را به ایمل منقل کنید! حتی متوانید شوخ کوچک و کاملا
مودبانهای را اضافه کنید. به خاطر داشته باشید شما در حال فرستادن پیام رای
افرادی هستید که از پیش با آنها رابطه کاری دارید. پیام را به صورت دوستانه

درآورید.
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