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بازاریای مقالهای - روشی ارزان رای جذب بیننده
امروزه راههای مختلف زیادی رای بالا ردن تعداد بازدید از یک وبسایت وجود دارد.
متاسفانه اغلب ان راهها هزینه بسیار زیادی دارند. اگر به تازگ با اینترنت آشنا
شدهاید و یا اطلاعات فنی کاف در زمینه ان متدهای گرانقیمت ندارید، مجور

خواهید ود که صدها هزار تومان هزینه کنید!
اما راه دیگری نز رای بالا ردن تعداد بازدید از یک سایت وجود دارد که علاوه ر

کارای بالا، کاملا رایگان است.

راهکارهای اثبات شده با بیش از یک دهه اثربخشی
جیسون وتاش کارشناس و مخترع نرمافزار و دوره آموزشی در زمینه بازاریای از طرق
مقالات، بازاریای مقالهای را به درخت فرسوده شکوهمندی با هزاران شاخ و رگ
تشبیه مکند که نور خورشید را رای تغذیه تنه و ریشههای خود جمعآوری مکند.
مقالههـای شمـا هـم اـن توانـای را دارنـد کـه هماننـد یـك خورشیـد یـا یـك منـع
تغذیهكننـده باشنـد؛ چـون یـک مقـاله بـه تنهـای متوانـد از طرـق خرنـامه، مجلـه
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الكترونیك، دفتر راهنما یا انجمنهای اینترنتی خوانده شود و خودبهخود به طور
گستردهای همانند یك وروس، ن میلونها نفر نفوذ كند.

ارائه مقاله به وبسایتها، مجلات الكترونیكی و دیگر جایگاههای تبادل نظر اینترنتی
یا فرومها قریبا از زمانی که اینترنت تبدل به یك جامعه ر رونق تجاری شد، درآمدی

را رای تجارتهای کوچک ایجاد کرده است.

 

دلل اثربخشی بازاریای مقالهای
زمانی که مقالهای با کیفیت بالا را به یک وبسایت ارائه مکنید تا نیازهای مشتریان
بالقوه را تامن کند معمولا ان مقاله، «منتشر» مشود و یا به خرنامه سایت،
وبلاگ یـا دیگـر وساـل ارتبـاط معمـول اضـافه مشـود. بـا اسـتفاده از اـن روش،
مقالهها به ندرت چاپ مشوند. خوشبختانه انتشار مقاله به صورت آنلان بسیار

سرعتر از انتشار از طرق چاپ مباشد و روشی قریبا فوری است.

البته بازاریای مقالهای به جز مطلع ساختن خوانندگان از تخصص شما، مزیتهای
قال توجه دیگری هم دارد که اساسیترن آنها ان است که موجب ارقاء جایگاه
شما در موتورهای جستجو مشود. به ان صورت که موتورهای جستجو، کیفیت و
ارتباط وبسایت شما را راساس تعداد وب سایتهای دیگر که با وبسایت شما
لینك شده است تعن مکنند. ان امر شبیه به سیستم رایگری است. اگر صرفا
بهجای داشتن پنج رای (به ان صورت است که اگر پنج وبسایت دیگر نظر مثبتی
نسبت به شما داشته باشند و در سایت خود در مورد شما صحبت کنند) 300 رای
داشته باشید (300 وبسایت دیگر به سایت شما لینك شده است چون آنها مقاله
شما را در صفحه خر نامه ثبت کردهاند) جایگاه شما در موتورهای جستجو ناگهان
ترق خواهد کرد. هرگاه کسی محصولات و خدماتی را در حرفه و زمینه تخصص شما
جسـتوجو کنـد وبسـایت شمـا بـالاتر از دیگـر رقبـا کـه بازاریـای مقـالهای را انجـام

ندادهاند نمایان خواهد شد.
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رای بالا ردن چشمگر تعداد بازدید با استفاده از مقالات،
مراحل زر را دنبال کنید

1. تعن اهداف خود
وقتی که صاحبان تجارتهای کوچک مخواهند بلافاصله بازاریای مقالهای را به
فروش محصول تبدل کنند، متوانند به راحتی لیست وسیع را رای فروشهای

آتی به وجود آورند.
اگر هنوز محصول رای فروش ندارید باز هم متوانید به وسیله ایجاد یک لیست و
پیشنهاد خدمات مشاورهای، یک سری حق اشتراک ر اساس تخصصتان یا نتیجه

دانش دیگران و از طرق بازاریای مقالهای ارائه کنید.

متوان گفت که بازاریای مقالهای بدون توجه به شوه کسبوکار شما، حتی اگر به
صرف ایجاد علاقه رای عضویت در یك گروه یا کلوپ سرگرم (به صورت آنلان یا

آفلان) باشد، باز هم نتیجهبخش است.

2. ساخت وبسایتی که محصول یا خدمات شما را به فروش رساند
هترن کاررد بازاریای مقالهای جذب مشتریان بالقوه به وبسایت خود رای كسب
اطلاعات بیشتر است که ان اطلاعات به صورت یك گزارش رایگان، یک دوره آموزشی
کوتاهمدت، یک صفحه اطلاعات، یک فهرست یا دیگر موارد رایگان، خواننده مقالات

را به خریدار تبدل مكند. بازاریای مقالهای یک روش دو مرحلهای کلاسیک است.

امـا شمـا بایسـتی بازاریـای مقـالهای و اطلاعـات رایگـان را در كنـار عبـارات جـذاب و
مقاعدكننده فروش در یك وبسایت قرار دهید که خوانندگان را رای خرید مقاعد
کند. لینك صفحات فروش خود را در صفحات اطلاعات رایگان خود قرار دهید که

خوانندگان بتوانند ر روی آن کلیک کنند و خرید خود را انجام دهند.
به ان صورت است كه در نهایت، مقالات تبدل به درآمد مشوند.
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۳. یک لیست کوتاه از عناون مورد نظرتان تهیه کنید
اگر بیش از چند ماه است که کسبوکار خود را راهاندازی کردهاید، توانای ان را دارید
که در حرفه خود متخصص باشید. در واقع بیشتر از چزی که تصورش را مکنید

مدانید!
رای شروع و توسعه مقالههای تخصصتان، به مشتریان و مراجعن خود به خوی

توجه کنید.
– چالشها، فرصتها و علائق آنها چیست؟

– چه مسائل و مشکلاتی باعث اضطراب و نگرانیهای آنها مشود؟
– به چه چزهای پاسخ مدهند؟
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