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۱۰۰ میلون تومان از آموزش در ۹۰ روز!
در ان مقاله که رگرفته از ویدو «نقشه راه کسب ۱۰۰ میلون تومان از آموزش در ۹۰
روز!» از کانـال وتـوب ژان بقوسـیان اسـت، بـه یـک رنـامه اجراـی هفتمرحلـهای
رداخته مشود که هدفش رساندن مدرسهای تازهکار یا کسانی که مخواهند از
دانششـان درآمـدزای کـرده و در ظـرف ۹۰ روز، بـه مـرز ۱۰۰ میلـون تومـان از آمـوزش

رسند.

ان راهکارها مبتنی ر تجربه عمل، اصول بازاریای و استفاده هوشمندانه از ازارهای
مثل هوش مصنوع طراح شدهاند.

 

باورها و مقدمات

پیش از ورود به مراحل اجرای، لازم است رخ باورهای نادرست اصلاح شوند.

https://www.youtube.com/@John-Boghossian
https://modiresabz.com
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رای رسیدن به درآمد ۱۰۰ میلون تومان از مسر آموزش، نه به فالوورهای میلونی
نیاز است، نه به تجهزات گرانقیمت و نه به اعتبار از پیشساختهشده. آنچه اهمیت

دارد، نگاه انسانی به مخاطب است؛ نه رخورد آماری و عددی.

تمرکز باید از «تولید صرف محتوا» به «خلق نتیجه واقع رای مخاطب» تغر کند و
تمام هزینههای تجهزات نز هتر است از محل درآمد آموزش تامن شوند؛ نه از

طرق قرض یا سرمایه رونی.

 

گام اول: فهرستنویسی تخصصها و انتخاب نهای
در ان مرحله، هدف شفافسازی توانمندیها و رسیدن به یک تخصص قال اتکا رای
ورود حرفـهای بـه مسـر آمـوزش اسـت. ـرای کسـب ۱۰۰ میلـون تومـان از آمـوزش،
انتخای که هم مبتنی ر توان فردی باشد و هم با نیاز واقع بازار همراستا شود،

ضروری است.

نوشتن حداقل ۱۰ تخصص
تمـام مهارتهـا، تجربیـات و دانشـی کـه فـرد در آنهـا حتـی انـدک بـالاتر از میـانگن
اطرافیان قرار دارد باید بدون خودسانسوری فهرست شود. ان تخصصها متوانند
فنی، اجرای یا حتی مهارتهای روزمره و کارردی مانند رنامهرزی و مدریت سفر

خانوادگ باشند.

فیلتر سهگانه: توان، علاقه، نیاز بازار
هر گزینه باید از سه زاویه ررسی شود:

زان تسلط واقع1. م
زه شخص2. علاقه و انگ

3. وجود قاضای مشخص در بازار

تخصصهای که در یک از ان سه معیار ضعف جدی دارند حذف مشوند تا در
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نهایت یک گزینه شفاف، قال آموزش و درآمدزا باق بماند.

 

گام دوم: تبدل تخصص به «نتیجه»
در ان گام، تخصص خام به یک خروج مشخص و قال لمس رای مخاطب تبدل
مشود؛ خروجای که مسقیما به یک از نیازهای اصل انسان پاسخ مدهد و

حاضر است رای آن هزینه کند.

سه بازار اصل که مردم رای آنها ول مردازند
بیشتر هزینهکرد افراد حول سه حوزه مچرخد:

1. سلامت: جسم، روانی و ذهنی
2. ثروت: افزایش درآمد، کاهش هزینهها و رشد کسبوکار

3. روابط: اعتبار اجتماع، ارتباطات فردی و خانواده

تخصص باید بهگونهای بازتعریف شود که حلکننده یک مسئله واقع در یک از ان
بازارها باشد؛ نه صرفا انقال دانش.

مثالها رای شفافیت
اگر فردی مدرس گیتار است، بهجای تمرکز کل ر «آموزش گیتار»، متواند نتیجهای

مشخص، مانند موارد زر ارائه دهد:

«ساخت درآمد جانی با گیتار»

«درخشیدن در جمع با نوازندگ»

«استفاده از گیتار بهعنوان ازار آرامش»

همچنن رای یک طراح سایت، تمرکز ر «ساخت سایتهای که فروش را افزایش
مدهنـد» ارزش و جذابیـت بسـیار بیشتـری نسـبت بـه آمـوزش صـرف مبـاحث فنـی

وردرس ایجاد مکند.
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گام سوم: انتخاب دقق مخاطب هدف
در ان مرحله، تمرکز از «همه مخاطبان» به یک گروه مشخص و قال هدفگری
منقل مشود؛ گروهی که هم مسئله روشن دارد و هم بیشترن آمادگ را رای

دریافت و خرید راهحل نشان مدهد.

چهار معیار انتخاب مخاطب
مخاطب ایدهآل باید از چهار فیلتر عور کند:

1. حجم بازار: یعنی تعداد قالقول از ان افراد وجود داشته باشد.
2. توان مال: مخاطب توان رداخت هزینه راهحل را داشته باشد.

3. دسترسی: مسرهای موثر و کمهزینهای رای ارتباط با او در دسترس باشد.
4. مقاعدشدگ: مخاطب به نیاز خود آگاه باشد یا در سطح قرار داشته باشد که

راحتتر قانع شود.

نچ واقع چیست؟
نچ واقع حاصل ترکیب سه عنصر است:

1. تخصص شما
2. نتیجهای که ارائه مدهید

3. مخاطی که به ان نتیجه نیاز دارد.

رای مثال، «هوش مصنوع رای کارآفرینانی که مخواهند درآمد خود را افزایش
«هوش مصنوع» که عنوان کلردی است؛ درحالچ مشخص و کاردهند»، یک ن

بهتنهای نچ محسوب نمشود.

 

https://modiresabz.com
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گام چهارم: محاسبات ساده درآمدی (ریاضیات زنس)
در ان گام، مسر رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش از حالت ذهنی و آرزوی
خارج شده و به یک محاسبه شفاف و عددی تبدل مشود تا هدف مال کاملا

قالرنامهرزی باشد.

فرمول پایه
فرمول اصل بسیار ساده است: «درآمد = قیمت هر محصول × تعداد خریداران». 
رای دستیای به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش در بازه ۹۰ روزه، باید ترکیب مناسی از

قیمتگذاری و حجم فروش بهصورت واقعبینانه انتخاب شود.

و عملچند سنار
رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش متواند با سناروهای مختلف محقق شود؛
رای مثال فروش ۲۰ نفر با قیمت ۵ میلون تومان، یا فروش ۱۰۰ نفر با قیمت ۱
با قیمت ۲۰ میلون تومان نز همن  VIP میلون تومان. حتی فروش ۵ مشتری 
هدف را وشش مدهد. در مقال، فروش ۱۰۰۰ نفر با قیمت ۱۰۰ هزار تومان نز

ممکن است؛ اما به ترافیک و دسترسی گستردهتری نیاز دارد.

انتخاب مدل محصول
بهطور کل سه مدل اصل رای رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش وجود دارد:

1. مشاوره مسقیم
PDF لرسشوپاسخ یا فا وی2. محصول آموزشی ساده مانند وید

3. محصول جامع همراه با پشتیبانی

انتخاب مدل مناسب باید ر اساس توان فرد و وژگهای مخاطب انجام شود و
سپس تعداد فروش موردنیاز رای تحقق هدف درآمدی محاسبه گردد.
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گام پنجم: ساخت پیشنهاد غرقالمقاومت
در ان گام، طراح آفر بهگونهای انجام مشود که مسر رسیدن به ۱۰۰ میلون
تومان از آموزش سادهتر، سرعتر و قالاعتمادتر شود و مخاطب رای خرید تردید

نداشته باشد.

چطور ارزش محصول را چند رار کنید
یک آفر قدرتمند رای رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش، صرفا آموزش خام
نیست؛ بلکه ترکی از محتوا و خدمات جانی است که اجرای راهحل را رای مخاطب

آسان مکند.

استفاده از چکلیستهای عمل پس از جلسه یا دوره، قالبهای آماده مانند متن،
فرم یا رامپتهای کارردی (مثلاً رامپتهای آماده ترجمه یا تولید محتوا با هوش
مصنوع)، ازارها و مناع کمهزینه، تمرنهای مرحلهای همراه با پیگری، و ارائه
ضمانت نتیجه یا بازگشت وجه، همگ ارزش ادراکشده آفر را افزایش داده و ریسک

خرید را کاهش مدهند.

نمونه آفر رای مشاوره
ـرای دسـتیای بـه ۱۰۰ میلـون تومـان از آمـوزش، بهجـای ارائـه سـاده «یـک سـاعت
+ توان پیشنهاد کاملتری ارائه داد؛ مانند «یک ساعت مشاوره تخصصمشاوره»، م
چکلیست اجرای عمل + دو قالب آماده کارردی + یک تماس پیگری ۳۰ دقیقهای
در هفتـه دوم». چنـن آفـری بهوضـوح ارزش قیمـت را تـوجیه مکنـد، تمـاز ایجـاد

مکند و نرخ تبدل را بهطور محسوسی افزایش مدهد.

 

گام ششم: تولید محتوای روزانه و کسب اعتبار
در اـن گـام، تولیـد مسـتمر محتـوا بـه اـزاری ـرای سـاخت اعتمـاد، ثـبیت جایگـاه
تخصص و هموار کردن مسر رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش تبدل مشود؛

نه صرفا افزایش عددی دنبالکنندگان.

https://modiresabz.com
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رنامه ۹۰ روزه تولید محتوا
رای مدت ۹۰ روز متوال، هر روز حداقل یک محتوای کوتاه منتشر شود که بهصورت
قیم به بخشی از محصول آموزشی یا مشاوره ارائهشده مرتبط باشد. هدف اصلمس
ان رنامه، جذب مخاطب درست و ایجاد اعتبار تخصص است؛ نه وارال شدن یا

رشد سرع فالوور در روزهای ابتدای مسر رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش.

بازآفرینی محتوا با هوش مصنوع
هر محتوای تولیدشده باید بازآفرینی شود؛ بهگونهای که یک ویدو به متن، مقاله،
فال PDF و سپس پستهای متناسب با پلتفرمهای مختلف تبدل گردد. ازارهای
ماننـد Gemini یـا ChatGPT متواننـد در جسـتجوی عمـق، بازنویسـی و گسـترش
محتوا نقش کلیدی داشته باشند و ان امکان را فراهم کنند که با یک منع اولیه،

چندن نقطه تماس موثر رای رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش ایجاد شود.

کانالها و روشها
در اینستاگرام، تمرکز ر انتشار روزانه ویدوهای کوتاه و کارردی است. در وتوب یا
آپارات، ویدوهای طولانیتر و ضبط وبینارها متواند اعتبار تخصص را قویت کند.
سایت یا بلاگ بهعنوان مرجع اصل رای ذخره محتوا و هود دیدهشدن در گوگل
عمـل مکنـد و پلتفرمهـای آمـوزشی نـز بـا ارائـه دورههـای کوتـاه یـا رایگـان، مسـر

دیدهشدن و اعتمادسازی را رای تحقق ۱۰۰ میلون تومان از آموزش هموار مکنند.

 

گام هفتم: مکانیسم فروش و بستن قراردادها
در ان گام، تمرکز ر تبدل علاقهمندی مخاطب به خرید واقع است تا مسر رسیدن

به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش به شکل سیستماتیک و قال پیشبینی ط شود.

تبدل علاق به فروش
هـر فـردی کـه پیـام مدهـد یـا رسـشی مطـرح مکنـد بایـد وارد یـک مسـر فـروش

مشخص شود:
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1. ابتدا توضح کامل آفر
2. سپس پیشنهاد جلسه ۱۰–۱۵ دقیقهای رایگان رای ارزیای نیاز

3. در نهایت معرف مدل خرید مناسب.

ان جلسات کوتاه نقش کلیدی در تبدل مخاطب علاقهمند به خریدار واقع دارند و
روند فروش را تسهل مکنند.

توجیه قیمت و ضمانت
قیمت محصول یا مشاوره باید با نشان دادن ارزش واقع و ملموس توجیه شود. اگر
آموزش شما متواند درآمد یا صرفهجوی مشخص رای مخاطب ایجاد کند، لازم
است نشان دهید ارزش آن چندرار مبلغ رداختی است. رای کاهش ریسک خرید،
ارائـه ضمـانت بـازگشت وجـه یـا پشتیبـانی تلفنـی پـس از خریـد، اعتمـاد مخـاطب را
افزایش داده و احتمال موفقیت در مسر رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش را

بالا مرد.

 

نکات اجرای سرع رای شروع همن امروز

فهرست ۱۰ تخصص را بنویسید و از معیار سهگانه عور دهید تا یک تخصص
انتخاب شود.

نچ خود را با فرمول «تخصص + نتیجه + مخاطب» مشخص کنید.

تصمیم بگرید چه مدل از کمک مدهید: «مشاوره، محصول ساده یا محصول
جامع».

محاسبه کنید رای رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان در ۹۰ روز چند مشتری با چه
قیمتی لازم دارید.

از امروز رنامه ۹۰ روزه تولید محتوا را آغاز کنید و روزانه یک نکته کارردی منتشر
کنید.
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آفر خود را با چکلیست، قالب، ازار و تضمن قویت کنید.

 

پایان مسر و گام بعدی رای مدرسان
رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان از آموزش در ۹۰ روز کاملاً امکانپذر است، مشروط ر
آنکه مسر خود را با دقت و رنامهرزی ط کنید. کلید موفقیت، تمرکز ر خلق نتیجه
ملمـوس ـرای مخـاطب اسـت؛ هرچـه نتیجـه واضـحتر و ارزشمنـدتر باشـد، هـم تـوان

قیمتگذاری افزایش میابد و هم نرخ تبدل بالاتر مرود.

رای مدرسانی که مخواهند علاوه ر ان اصول، مهارت اجرای حرفهای وبینارها را نز
بیاموزند و جذابیت فروش آموزشهای خود را چندرار کنند، مطالعه مقاله «آموزش
جامع رگزاری وبینار حرفهای» در وبسایت مدرسز نز توصیه مشود. ان مقاله،
ازارهـا و تکنیکهـای عملـ ـرای اجـرای وبینارهـای مـوثر و درآمـدزا را در اختیـار قـرار
مدهد و مکمل مسر موفقیت شما در کسب ۱۰۰ میلون تومان از آموزش خواهد

ود.
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