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ولسازترن حوزههای آموزش! 7 حوزه میلیاردی
در ان مقاله که رگرفته از ویدو ولسازترن حوزههای آموزش از کانال وتوب ژان
زرگ ران فرصتهایهفت حوزه آموزشی که هماکنون در ا بقوسیان است، به معرف
ـرای درآمـدزای و تـاثرگذاری دارنـد رداختـه مشـود. اـن مقـاله ـرای مـدرسها،
متخصصان و همه کسانی طراح شده است که مخواهند با انتخاب درست موضوع

آموزشی، از بازار رقابتی خارج شده و در اقیانوس آی رشد کنند.

 

انتخاب موضوع آموزشی درست

انتخاب موضوع آموزشی مثل انتخاب زمن در یک شهر ررونق است. دو نفر با
مهارتهای مشابه اگر حوزه آموزشی متفاوتی انتخاب کنند، پس از چند ماه یا چند
سال نتاجشان متواند بسیار متفاوت باشد. یک در بازاری شلوغ و عموم گر

https://youtube.com/@john-boghossian?si=ABDxejs9ToBR6jJV
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مکند و دیگری در حوزهای خاص که نیاز واقع بازار را حل مکند رشد مکند.

تاثر هوش مصنوع ر بازار آموزش

و عموم که پاسخهای سطح و کل موجب شده حوزههای عموم هوش مصنوع
مدهنـد کـمارزش شونـد. جسـتجوها و پاسـخهای سـرع توسـط ازارهـای هـوش
مصنوع، بسیاری از نیازهای عموم را وشش مدهد؛ بناران ولسازترن حوزههای
آموزش امروز حوزههای هستند که مسائل خاص و مشکلات واقع افراد را حل

مکنند؛ مسائل که مخاطب حاضر نیست تنها به پاسخ سرع ماشن بسنده کند.

استراژی اقیانوس آی
استراژی اقیانوس آی فراتر از یک تاکتیک ساده، نوع تغر نگرش بنیادن است
که شما را از جنگ فرسایشی ر سر قیمت و سهم بازار در «اقیانوسهای قرمز» و
اشباعشده نجات مدهد. با تمرکز ر گوشههای دنج و نادیدهگرفتهشده بازار، شما
بهجای مبارزه با رقبا، آنها را عملا یاثر مکنید؛ زرا با خلق ارزش نوآورانه رای
سازید که در آن تنها بازیگر اصلی که دیگران نادیده گرفتهاند، بازاری جدید منیازها

خودتان هستید.

 

هفت حوزه ولساز و بکر در اران

در ادامه هفت حوزهای که تحقق گسترده در فضای فارسی نشان مدهد امروز در
اـران پتانسـل درآمـدی و رشـد زیـادی دارنـد معرفـ مشـود. انهـا ولسـازترن

حوزههای آموزش در شرایط فعل هستند.
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۱. هوش مصنوع رای مشاغل خاص

آمـوزش کلـ دربـاره هـوش مصـنوع دیگـر جذابیـت اولیـه را نـدارد؛ امـا اگـر هـوش
مصـنوع را مطـاق بـا یـک شغـل یـا تخصـص مشخـص کـارردی کنیـد، مثلا هـوش
مصنوع رای حسابداران، وکلاء، طراحان گرافیک یا مشاوران املاک، قاضا بسیار

بالاتر است.

:نکات عمل

محور آموزش را ر «چطور با هوش مصنوع کارهای ان شغل را سرعتر و دققتر
انجام دهیم» قرار دهید.

نمونههای واقع و تمپلیتهای که مخاطب بتواند بلافاصله استفاده کند ارائه
دهید.

اگر خودتان آن شغل را انجام مدهید یا در تماس نزدیک با آنها هستید، نتیجه
هتر خواهد ود.

 

شغل ری از فرسودگ۲. سلامت روان، تابآوری و پیشگ

مدران، کارمندان و کارآفرینان دنبال روشهای عمل رای کاهش استرس محل کار،
افزایش تابآوری در مواجهه با بحرانها و پیشگری از فرسودگ شغل هستند. ان

نیاز در اران بهشدت احساس مشود.

:نکات عمل
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محصولات آموزشی راهحلمحور و قال اجرا طراح کنید؛ تمرنهای ساده که
مخاطب فردا بتواند اجرا کند.

دورهها را رای مدران، کارآفرینان یا تیمها شخصسازی کنید.

ترکیـب محتـوای روانشنـاختی بـا ازارهـای عملـ مـدریت زمـان و اولویتبنـدی
نتیجهبخش است.

 

۳. مهارتهای نرم رای متخصصان فنی

مهارتهـای نـرم ماننـد مـذاکره، ارائـه، مـدریت تیـم و فـروش ـرای رنامهنویسهـا،
مهندسها و دیگر متخصصان فنی، تبدل به نقطه تماز و دروازه درآمدی شده است.
ان حوزه یک از ولسازترن حوزههای آموزش است چون متخصصان حاضر هستند

رای کسب ان مهارتها هزینه کنند.

موضوعات پیشنهادی:

فن بیان و ارائه تخصص رای رنامهنویسها و طراحان

مذاکره حقوق و شرایط کاری رای نروهای فنی

رهری تیمهای فنی و مدریت روژههای نرمافزاری

 

۴. سواد مال خانوادگ و سرمایهگذاری خرد

مطالب کل درباره سرمایهگذاری فراوان است؛ اما آموزش مدریت ودجه خانوار،
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پسانـداز هدفمنـد، سـرمایهگذاری بـا مبـالغ کـم و رنـامهرزی بازنشسـتگ خـرد بـازار
گستردهای دارد. ان بخش بهوژه رای خانوادهها و اقشار دارای درآمد ثابت بسیار

مهم است.

ایدههای محصول:

رنامهرزی ودجه خانواده رای ماههای رنوسان

سرمایهگذاری با مبالغ کم و کمریسک

آموزشهای ترکی رای زوجها یا اعضای خانواده

 

۵. تربیت فرزند در عصر موبال

والـدن نگـران اسـتفاده فرزنـدان از موباـل، مـدریت زمـان صـفحهنمایش و انقـال
ارزشهای اخلاق در فضای دیجیتال هستند. دورههای که والدن و فرزندان را با هم

وارد گفتگو و آموزش کنند، بسیار تاثرگذار خواهند ود.

نکات طراح دوره:

کارگاههای مشترک والدن و فرزندان که هر دو گروه را درگر کند.

آموزش تکنیکهای کنترل زمان صفحهنمایش و مهارتهای دیجیتال پایه رای
والدن.

ترکیب روانشناسی کودک با ازارهای فنی و راهکارهای عمل روزمره.
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۶. اصلاح حرکتی و تمرینات منزل

تمرینات کوتاه، رنامههای اصلاح قامت، کاهش دردهای روزمره مانند گردن و کمر و
رنامههای حرکتی رای سالمندان یا کسانی که به باشگاه نمروند، بازار زرگ دارد.

ان دسته از دورهها معمولا بهصورت ویدوهای کوتاه و لاو رگزار مشوند.

نمونههای محصول:

رنامه ۱۰ دقیقهای روزانه رای کاهش درد گردن و شانه.

تمرینات امن رای سالمندان بهصورت ویدوی.

چکلیستهای روزانه و گایدهای تصوری رای اصلاح وضعیت نشستن.

 

۷. تولید محتوا رای کسبوکارهای سنتی

کسبوکارهای کوچک و فروشندگان سنتی مخواهند دیده شوند اما وقت، علاقه یا
دانش فنی ندارند. آموزشهای سرع و عمل رای تولید محتوا با موبال، نورردازی
زرگ بازار بسیار رای فروشندگان محل یع و ایدههای محتواساده، ادیت سر

است.

روشهای موثر:

دورههای کوتاه و عملگرایانه رای صاحبان مغازه، رستورانها یا تولیدکنندگان
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.خانگ

پکجهای تضمنشده که در چند ماه افزایش فروش را نشان دهند.

ارائه تمپلیتهای ویدوی و گایدهای ادیت با اپهای رایگان.

 

گامهای عمل رای ورود به ان حوزهها

شروع کار آموزشی لازم نیست پیچیده باشد. با ساختن یک محصول ساده و ارزان،
ارائه محتوای رایگان و سپس توسعه محصولاتی با قیمت بالاتر متوان مسر درآمدی

منطق و پایدار ساخت.

گام اول: تولید یک محصول آموزشی اولیه
محصول اولیه متواند یک دوره کوتاه یک تا دو ساعته، یک اوک یا مجموعه
ویدوی کوتاه باشد. قیمت را پان بگذارید تا اعتماد اولیه جذب شود. هدف ان
محصول جذب اولن مشتریان و گرفتن بازخورد است. ان محصول در واقع نقش
یک «پیشنهاد رد نشدنی» را بازی مکند که با حل یک مشکل کوچک اما فوری،
کیفیت کار شما را به خریدار اثبات کرده و راه را رای فروشهای بعدی هموار مسازد.

گام دوم: انتشار محتوای رایگان و جذب مخاطب
محتوای رایگان در شبکههای اجتماع یا وبلاگ، باعث ایجاد اعتبار مشود. حتی با
تعداد کم دنبالکننده، محتوای آموزشی رایگان و کارردی متواند منجر به فروش
محصول اولیه شود. کلید موفقیت در ان مرحله، «آموزش سخاوتمندانه» است؛
یعنی بهجای کلگوی، دقیقا به سوالات و چالشهای ذهنی مخاطب پاسخ دهید تا

تخصص شما رایشان مسجل شود و راحتتر اعتماد کنند.
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گام سوم: ساخت دورههای جامع و جامعه ولساز
پس از جلب اعتماد، محصولاتی با قیمت متوسط تا بالا و تشکل جامعه یادگری
(کلاسهـای تعـامل، منتورینـگ، جلسـات هفتگـ)، درآمـد پایـدار و قاـل پیشبینـی
ایجاد مکنند. در ان مرحله شما دیگر فقط یک مدرس نیستید؛ بلکه رهر قبیلهای از
مشتریان وفادار مشوید که حاضر هستند رای دسترسی به دانش عمقتر، کوچینگ

اختصاص و ارتباط مسقیم با شما، مبالغ بسیار بالاتری ردازند.

مثال ساده محاسبات درآمدی
باید بدانید فروش ۲۰۰ واحد از یک دوره ۵ میلون تومانی معادل یک میلیارد تومان
است. ان عدد نشان مدهد با یک محصول خوب و بازاریای منظم، رسیدن به
درآمدهای زرگ منطق است. نکته مهم اینجا است که رای یافتن ۲۰۰ خریدار، نیاز
به میلونها فالوور ندارید و تنها با داشتن یک جامعه مخاطبِ کوچک اما کاملا

هدفمند و پیگر، رسیدن به ان اهداف مال کاملا در دسترس است.

 

چند توصیه اجرای رای مدرسان و متخصصان

تمرکز ر حل مشکل: محصول شما باید مشکل مشخص را حل کند؛ مخاطب
باید بداند پس از دوره چه کاری متواند انجام دهد.

آزمون و یادگری سرع: با محصول اولیه کمهزینه شروع کنید و ر اساس
بازخوردها هود دهید.

سرمایهگذاری تدریج روی تجهزات: ابتدا با ازارهای ساده شروع کنید و
درآمدها را رای ارقاء امکانات دوباره سرمایهگذاری کنید.

زنجره محصول بسازید: از محصول ارزان شروع کنید، سپس محصول میانی و
در نهایت مشاوره یا دورههای گرانتر ارائه دهید.
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بازار آموزش اران
بازار آموزش اران در حال گذار از «اطلاعات عموم» به «راهکارهای تخصص» است.
همانطور که در ان مقاله ررسی کردیم، ولسازترن حوزههای آموزش دیگر عناوینی
کل و تکراری نیستند؛ بلکه حوزههای هستند که دقیقا دست روی نقطه درد مخاطب
مگذارند و رای چالشهای واقع آنها، راهحلهای اجرای ارائه مدهند. با انتخاب
یک از ان هفت حوزه و پیادهسازی استراژی اقیانوس آی، شما دیگر نگران رقبا

نخواهید ود؛ چراکه در زمینی بازی مکنید که قواعدش را خودتان تعن کردهاید.

فراموش نکنید دانش تخصص تنها نیم از مسر موفقیت است؛ نیمه دیگر، داشتن
ذهنیــت صــحح کســبوکاری و توانــای اداره سیســتم آمــوزشی اســت. اگــر دنبــال
نقشه‌راهی دققتر رای توسعه ذهنیت کارآفرینی خود هستید و مخواهید بدانید
زرگان دنیای زینس چه مسرهای را پیشنهاد دادهاند، پیشنهاد مکنیم حتما مقاله
«۸ کتـاب ـرای رشـد کسـبوکار» را نـز در وبسـایت مدرسـز مطـالعه کنیـد تـا بـا

دیدگاهی جامعتر وارد ان بازار شوید.
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