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4 ایده کسبوکار که شما را میلونر مکند!
ان مقاله که رگرفته از ویدوی از کانال وتوب Daniel Priestley است، به ررسی
تاثر هوش مصنوع ر کسبوکارها مردازد. بسیاری از افراد نگران هستند هوش
مصنوع رخ کسبوکارها را ناود کند؛ اما در واقع چهار مدل کسبوکاری وجود
دارد که با استفاده هوشمندانه از هوش مصنوع نهتنها تضعیف نمشوند؛ بلکه

قویتر، کارآمدتر و رسودتر خواهند شد.

در ان مقاله، چهار فرصت عمل که متواند منجر به شکلگری یک ایده کسبوکار
موفق شود، معرف شده و دلال اهمیت رداختن به ان فرصتها همن حالا
توضح داده مشود. همچنن یک راز کلیدی مطرح مشود که بدون رعایت آن،

هچکدام از ان ایدههای کسبوکار نمتوانند به نتاج مطلوب رسند.

 

ریت و مشاوره تخصصفرصت اول: مشاوره مد
شرکتهای مشاورهای کوچک، چابک و بدون وروکراسی سنگن در دوران تغر و

https://www.youtube.com/c/danielpriestley
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تحول کسبوکارها، نقش بسیار ارزشمندی خواهند داشت. در زمان تغر سازمانها و
کسبوکارها، شرکتها به افرادی نیاز دارند که تجربه عمل داشته و داستانهای
موفقیت واقع را ارائه کنند. تبدل ان تجربهها به شواهد قال اتکا، متواند به

شکلگری یک ایده کسبوکار رسود در حوزه مشاوره منجر شود.

نکات کلیدی رای ان مدل کسبوکار

تمرکز ر بازارهای با درآمد سالانه ن ۵ تا ۵۰ میلون دلار که توانای خرید
خدمات مشاورهای حرفهای را دارند.

تبدل تجربیات حرفهای و داستانهای عمل به شواهد ملموس، که متواند
باعث قیمتگذاری بالا و قراردادهای ششرقم شود.

نمونه بازگشت سرمایه
اگر مشتری ۱۰۰ هزار دلار رای خدمات مشاورهای سرمایهگذاری کند و ان خدمات
منجر به افزایش درآمد یا صرفهجوی ۱ میلون دلاری شود، بازده سرمایه  ۱۰راری

خواهد ود.

ان مدل به دلل محدودیت عرضه متخصصان باتجربه، حساسیت به قیمت را
کاهش داده و سودآوری بالای ایجاد مکند. با ان حال، رای اینکه قاضا به شکل
قال توجهی افزایش یابد، وجود یک راز کلیدی ضروری است که در ادامه مقاله
توضح داده خواهد شد. ان فرصت، نمونهای روشن از یک ایده کسبوکار موفق در

عصر هوش مصنوع محسوب مشود.

 

فرصت دوم: آژانسهای فنی و تخصص
منظـور از فنـی کسـبوکارهای ماننـد خـدمات IT، مهندسـی، معمـاری، حسابـداری و
حقوق است. ان کسبوکارها از هوش مصنوع هره مرند تا کارهای تکراری را

شتاب داده و تیمهای کوچک بتوانند کارهای زرگتری انجام دهند.
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چگونه متوان سودآوری ایجاد کرد؟
یکـ از راههـای مـوفقیت در کسـبوکارهای مـدرن، هرهگـری هوشمنـدانه از هـوش
مصنوع و ازارهای کوپایلوت است تا هرهوری تیمهای فنی افزایش یابد. ترکیب
تیمهای کوچک و متخصص با نروی کار از راه دور، امکان ارائه خدمات با هزینه کمتر
را فراهم کرده و حاشیه سود را به شکل چشمگری افزایش مدهد. ان رویکرد،

نمونهای عمل از یک ایده کسبوکار نوآورانه در عصر دیجیتال است.

جذب مشتری
باانحال، یک مشکل راج در کسبوکارهای فنی ان است صاحبان آنها معمولا تنها
ر عرضه تمرکز مکنند و جذب مشتری را نادیده مگرند. فردی که بتواند ر جذب
مشتری تمرکز کند، متواند جریان درآمدی کسبوکار را افزایش داده و آن را به یک

ایده کسبوکار سودآور تبدل کند.

اگر مهارت فنی ندارید، چه کار کنید؟
رای افرادی که تخصص فنی ندارند، سه مسر اصل رای ایجاد یک کسبوکار موفق

وجود دارد:

1. استخدام یک نفر با تخصص فنی رای وشش نیازهای فنی کسبوکار.
2. همکاری یا شراکت با یک متخصص فنی بهعنوان همبنیانگذار.

3. خرید یک کسبوکار فعال و تمرکز ر نقش بازاریای و توسعه آن.

یک مثال کلاسیک از ان مدل، ریچارد رانسون است. وقتی او هواپیمای ورجن
آتلانتیک را راهاندازی کرد، خود تخصص فنی نداشت؛ اما فردی با تجربه عمل به نام
رندی فیلدز را به تیم خود اضافه کرد تا مسئولیت فنی را رعهده گرد. ان ترکیب،
نمونهای موفق از تلفق قدرت فروش و اجرا است و نشان مدهد با مدریت درست،
یک ایده کسبوکار متواند بدون داشتن مهارت فنی شخص، به سودآوری بالا

رسد.

 

https://en.wikipedia.org/wiki/Richard_Branson
https://modiresabz.com


4

فرصت سوم: کسبوکارهای کمهیجان اما سودآور
کسبوکارهای به ظاهر «کسلکننده» مانند قراردادهای خدمات رای شهرداریها،
نگهداری کولرها، تعمر آسانسورها، خدمات نظافت، چاپ و نشر، دفع زباله، خدمات
پایه IT و مراکز تماس، همواره نقدینگ پایدار و سودآوری مناسی دارند. بسیاری از
ثروتمندان واقع بخش قالتوجهی از دارای خود را از ان نوع کسبوکارها ایجاد

کردهاند.

علت موفقیت ان مدل کسبوکار

ان کسبوکارها تکرارپذر، قال پیشبینی و معمولا با نرخ سود ثابت هستند.

رقابت در ان حوزه کمتر ر هیجان و بیشتر ر ارائه مستمر و منظم خدمات متمرکز
است؛ بناران اگر بهصورت سیستماتیک مدریت شوند، متوانند به یک ماشن

ولسازی تبدل شوند.

کلید موفقیت در ان حوزه، دیدن ان کسبوکارها بهعنوان فرصتهای جذاب، ایجاد
ساختار و سیستم مناسب، معرف درست به بازار و هرهگری از تکنولوژی رای افزایش
کارآمدی عملیات است. ان مدل، نمونهای روشن از یک ایده کسبوکار پایدار و

سودآور در دنیای واقع است.

 

(SaaS) فرصت چهارم: نرمافزار و سرویس اشتراک
نرمافزار یک از قدرتمندترن محصولات تجاری است و متواند بهعنوان یک ایده
کسبوکار سودآور و پایدار عمل کند. یک نرمافزار خوب قادر است ارزشی چند رار
قیمت اشتراک رای مشتری ایجاد کند؛ بهطور مثال، ممکن است هزینه اشتراک
ماهانه ۳۰ دلار باشد؛ اما رای مشتری ۱۰۰ تا ۳۰۰ دلار ارزش ایجاد کند یا حتی هزاران

دلار هزینه را کاهش دهد.

مزایا و شرایط موفقیت ان مدل کسبوکار
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درآمد اشتراک باعث ایجاد جریان نقدی قال پیشبینی و پایدار مشود.

استفاده از هوش مصنوع، هزینه توسعه نرمافزار را به شدت کاهش داده است؛
چزی که قبلا نیم میلون دلار هزینه داشت، امروز متواند با ۱۰ تا ۳۰ هزار دلار

ساخته شود.

مهارتهای کارآفرینی در تصمیمگری درباره اینکه چه محصول ساخته شود و
چگونه فروخته شود، از دانش فنی و کدنویسی اهمیت بیشتری دارد.

با رسیدن به ۱۰۰۰ تا ۵۰۰۰ مشترک معتر، ارزش کسبوکار بهطور قالتوجهی افزایش
میابد. پس از وشش هزینههای ثابت، هر مشترک جدید قریبا سود ۱۰۰ درصدی
ایجاد مکند. ان فرصت، نمونهای روشن از یک ایده کسبوکار دیجیتال و سودآور
است که با هرهگری از هوش مصنوع و مدل درآمدی اشتراک متواند جریان نقدی

پایدار و ارزش بلندمدت ایجاد کند.

 

راز مشترک همه ان مدلها؛ رند شخص بنیانگذار
راز اصل که تمام ان چهار مدل کسبوکاری را به ماشنهای ولسازی تبدل
مکند، «رند شخص بنیانگذار» است. ان نقش که با عنوان «شخص کلیدی نفوذ»
شناخته مشود، به کسی اطلاق مشود که چهره و صدای کسبوکار است و تمام

تمرکز او ر ایجاد قاضا رای محصولات و خدمات است.

تحقیقات لینکدان نشان مدهد رندهای شخص تا  ۲۰رار قدرتمندتر از رندهای
سازمانی هستند. بسیاری از صاحبان کسبوکار اشتباه مکنند و تنها روی عرضه تمرکز
مکنند؛ درحالکه سود واقع زمانی حاصل مشود که قاضا از عرضه فراتر رود.
وقتی یک شخص کلیدی نفوذ وجود دارد که به طور مداوم قاضا ایجاد مکند و در
کنار آن عرضه محدود و باکیفیت ارائه مشود، قیمتها افزایش یافته و حاشیه سود

شکل مگرد.
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پنج ازار کلیدی
یک شخص کلیدی نفوذ رای تبدل کسبوکار خود به یک ایده کسبوکار سودآور و

مقیاسپذر، معمولا از پنج ازار اصل هره مگرد:

1. ارائه کوتاه، جذاب و قانعکننده ایده، محصول یا خدمات
2. انتشـار محتـوا بهصـورت منظـم و هدفمنـد در فضـای آنلاـن ـرای ایجـاد قاضـا و

.رند شخص شناخت
 .3هینهسازی انتخابها به ان معنا که تمرکز روی محصولات و خدماتی باشد که

بیشترن ارزش را ایجاد مکنند.
.ق سخنرانی، مصاحبه و حضور عمومل حرفهای در صنعت از طرروفا قای4. ار

5. همکاریها و شراکتها که توزع محصولات و خدمات و دسترسی به بازار را تسرع
مکنند.

 

پیشنهاد نهای
مــدلهای کســبوکاری ماننــد مشــاوره، آژانسهــای فنــی، کســبوکارهای پایــدار و
کمهیجان و همچنن نرمافزار، همگ متوانند با هرهگری از هوش مصنوع عملکرد
هتری داشته باشند؛ به شرط آنکه یک رند شخص قدرتمند در رأس آنها قرار گرد.
ایجاد قاضا، مدریت هوشمند عرضه و ساخت کسبوکار به گونهای که هم درآمد
فعلـ و هـم ارزش فـروش آینـده بـه حـداکثر رسـد، کلیـد مـوفقیت اـن ایـدههای

کسبوکار است.

هـوش مصـنوع اـزاری اسـت کـه توانـای خودکارسـازی فرآینـدها، تحلـل دادههـا و
افزایــش هــرهوری را ــرای کســبوکارها فراهــم مکنــد. اــن فنــاوری متوانــد بــه
کسبوکارها کمک کند تصمیمات سرعتر و دققتر بگرند، مناع را هینه کنند و
خدمات یا محصولات باکیفیتتر ارائه دهند، بدون آنکه به افزایش نروی انسانی

متک باشند.
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رای افرادی که مخواهند مهارتهای کارردی و ولساز در حوزه هوش مصنوع را
یاد بگرند، مطالعه مقاله «۹ مهارت هوش مصنوع ولساز» در وبسایت مدرسز
توصیه مشود. ان مقاله مسر عمل و مشخص رای تبدل هوش مصنوع به
اـزار افزایـش درآمـد و سـودآوری ارائـه مدهـد و متوانـد الهـامبخش ایجـاد ایـده

کسبوکار جدید باشد.

شجاع باشید، لذت رید و تلاش کنید تاثر زرگ در دنیا ایجاد کنید.
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