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مشتریانتان را به فروشندگانی علاقهمند تبدل کنید
رای فروش مجدد به دیگران خریداری م اگر مشتریانتان اجناس یا خدمات شما را
کنند، درآمد شما به توانای مشتریانتان در فروش ان کالا و خدمات با سود مناسب

و در ی آن خرید دوباره از شما بستگ خواهد داشت.

 

 

اهمیت حمایت از مشتریان در فروش مجدد و نقش تبلیغات
مشارکتی

کلید به دست آوردن درآمد فوری از ان روش آن است که شما به مشتریانتان کمک
کنید تا فروش بیشتری به مشتریان خودشان داشته باشند که ما آن را تبلیغات
مشارکتی منامیم و در آن شما مبلغ، موجودی، اجناس تبلیغاتی یا پاداشی در نظر
مگرید که به فروشندگان یا توزعکنندگان شما کمک مکند تا به خریداران نهای
فروش بیشتری داشته باشند. اغلب چون راهاندازی ان همکاری دوطرفه کم پیچیده
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مشود، شما متوانید یک نمونه ساده آن را که به راحتی اداره شود و هزینه چندانی
نداشته باشد، اجرا کنید.

 

 

راهکارهای عمل رای افزایش فروش مشتریان شامل آموزش،
انگزه و ازار تبلیغاتی

اـن کـار را بـا نظرسـنج از فروشنـدگان و توزعکننـدگان خـود، بـا اـن عنـوان کـه
مخواهید به آنها رای فروش بیشتر کمک کنید شروع کنید. از آنها رسید رای
فــروش  محصــولات و خــدمات شمــا بــه چــه نیــاز دارنــد؟ آمــوزش؟ اســتندهای
تبلیغـاتی؟ انگزه یـا پـاداشی خـاص ـرای نـروی فروششـان؟ آیـا نیـاز بـه بسـتههای
کوچکتر محصولات یا مقادر متفاوتی دارند؟ یا شاید به خدماتی متفاوتتر از آنچه
شما ارائه مدهید نیاز است. هتر است تحقیقات را با کمکارترن مشتریان شروع
کنید و سپس ر مبنای اطلاعات به دست آمده، به قاضاهای آنان عمل کنید در
صـورتی کـه آنـان نـز از شمـا خریـد بیشتـری کننـد یـا در پیشنهـاد فروشـی وـژه بـه
مشتریانشان ارائه دهند. ان یک رنامه همکاری دوطرفه است بدن معنا که هر دو

طرف- شما و فروشندگانتان- در آن تاثرگذار هستید.

 

حتمــا اــن را در نظــر بگریــد کــه رنامههــای تبلیغــات مشــارکتی و درخواســتهای
مشتریانتان، معمولا با کاهش قیمت رای مشتری یا تولیدکننده همراه خواهد ود که
البته شما باید جلوی آن را بگرید حتی اگر مجور شوید نیازهای مشتریانتان را نادیده
بگرید و به دنبال راههای جایگزن دیگری رای فروش محصولات و خدمات خود

شوید.

 

راه دیگر رای کمک به مشتریان رای فروش بیشتر ان است که تمام تبلیغات
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حقیق خود را در اختیارشان قرار دهید.شما باید در مورد تبلیغات در محل انتخای
فروشنده، قل از توزع آن در شعبههای دیگر، با احتیاط عمل کنید ول معمولا
فروشندگان و توزع کنندگان از ان رنامه های آماده اسقبال و استفاده مکنند

حتی اگر تمایل به استفاده از آن نداشته باشند.
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