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توصیههای مدر سز رای فروش بیشتر- بخش 1
1. تبلغ خود را به مقالهای تبدل کنید

مقـاله متوانـد داسـتان یـا روش انجـام کـاری باشـد. اـن نـوع تبلـغ خواننـده را بـه
محصول شما هدایت مکند، بدون آنکه ظاهری تبلیغاتی داشته باشد. آنها وقتی
به پیشنهاد فروش مرسند، به اندازه کاف به محصول شما علاقهمند شدهاند، زرا
مقاله را خواندهاند. مقاله را متوانید انطور شروع کنید: «گزارش رایگان- چگونه

.«...

 

2. به مشتریان محصولات دیگری را نز بفروشید
آنها وقتی در صفحه سفارش کالا در وبسایت هستند، چند محصول وابسته دیگر
به آنان معرف کنید و قیمت وژه را پیشنهاد دهید؛ یعنی به سفارش اصل آنها،
مواردی را اضافه کنید؛ مثلا بنویسید: اگر به بسته آموزشی ما علاقهمندید احتمالا
کتاب رفروش ما با نام ... نز رای شما جالب خواهد ود. ان کتاب با قیمت وژه
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... تومـان بـه همـراه کـالای مـورد نظـر شمـا بـه فـروش مرسـد. البتـه اـن روش در
فروشهای فروشگاهی هم قال استفاده است.

 

3. به مشتریان، پس از پایان عملیات خرید بگویید که در
صورت معرف 4 مشتری به شما، تمام وجه رداختی آنان

بازگردانده خواهد شد
یا اعتبار شما افزوده خواهد شد و متوانید محصولات دیگری را با اعتبار خود
خریداری کنید. روش دیگر در نظر گرفتن جواز رای معرف 4 نفر به سایت است؛ مثلا

بسته آموزشی یا گزارشی را تهیه کنید و به آنان به عنوان جازه بدهید.

 

4. از تمام خریدارانی که وبسایت دارند، بخواهید که به
رنامه معرف وبسایت شما وندند و در صورت مراجعه هر

مشتری از طرق وبسایت آنان، درصدی را به عنوان سود آنان
در نظر بگرید

با ان روش در مدت کوتاهی، مشتریان کسبوکارتان چند رار خواهند شد. اگر مثلا
1000 سایت، به تبلغ شما ردازند، دیگر نیازی به تبلیغات نخواهید داشت!

 

5. به جای استفاده از واژه «خرید» از واژه سرمایهگذاری
استفاده کنید

بـه مشتـری یـادآوری کنیـد کـه در واقـع سـرمایهگذاری مکنـد و خریـد از شمـا هزینـه
نیست. در صفحه خرید به مشتریان یادآوری کنید که مشتریان قبل چقدر سود
کردهاند و توصیههای چند مشتری راض را قید کنید. آنان باید همواره خرید از شما را

به دید سرمایهگذاری رای آینده بنگرند.
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6. از لوگو و شعاری خاص رای کارتان استفاده کنید
ان کار باعث خواهد شد تا مشتریان آسانتر شما را به خاطر سرده و همچنن به یاد
آورند. حتی متوانید از رنگ خاص استفاده کنید؛ مثلا وب سایت مدر سز با
طراح منحصربهفرد خود به رنگ سز، به راحتی در ذهن مشتری ماندگار مشود و اگر
بازدیدکنندهای سالها بعد به طور اتفاق مجددا به ان سایت مراجعه کند، بلافاصله

آن را به یاد خواهد آورد.

 

7. پس از اتمام خرید، رای مشتریان کاتالوگ بفرستید که در
آن تمام محصولات وابسته و مکمل معرف شدهاند

همچنن قیمت هر محصول را ذکر کنید. اگر مشتریان از محصول شما راض باشند،
مطمئنا خریدهای بیشتری خواهند کرد. اگر مثلا کاموتر مفروشید، متوانید پس
از چند روز کاتالوگ از انواع رینترها، اسکنرها، نرمافزارها و ... را رای مشتری ارسال

کنید.

 

8. در تبلیغات خود از واژه سرع استفاده کنید
مردم به دنبال نتاج سرع هستند. ارسال سرع، سفارش سرع و هر چزی که باعث
صرفهجوی در وقت شود متواند احتمال فروخته شدن کالا را افزایش دهد. امروزه
بسیاری از مردم به وقت خود بیش از ول اهمیت مدهند. در تبلغ خود بنویسید

«کالای ما با ارسال سرع تا یک ساعت ر روی مز کارتان خواهد ود!».

 

9. به همراه ارسال کالا، جوازی را بفرستید که حاوی تبلیغ از
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کسبوکارتان باشند
مثلا تیشرتهای با لوگو و شعارتان تهیه کنید و به خریداران جازه بدهید. جازه
متواند لوان قهوهخوری، لباس، سیدی خام، دفترچه یادداشت و هر چزی مانند
انها باشد که رای مشتری ارزشمند است و همچنن کالاهای شما را تبلغ مکند.

جواز همچنن متوانند نمونههای از محصولات دیگر شما باشند.

 

10. به همراه محصول خریداری شده، کونهای تخفیف ارسال
کنید که تا مدت محدودی اعتبار داشته باشند و مشتریان را به

خرید محصولات دیگر، با تخفیف وژه ترغیب کنید
ان کار آنان را تشوق به خرید مجدد از شما خواهد کرد. مشتریان همواره به دنبال
فرصتهای خاص رای خرید هستند. با ارائه کونهای تخفیف ان فرصت را فراهم

کنید.
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