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ساخت ماشن ولسازی با 3 کمن اینستاگرام
آیـا از اینکـه محتـوای جـذاب تولیـد مکنیـد؛ امـا فروشـی اتفـاق نمافتـد، خسـته
شدهاید؟ آیا شنیدهاید که دیگران مدام درباره کمن اینستاگرام موفق خودشان

صحبت مکنند؟

آیا رایتان انگونه بهنظر مرسد که اینستاگرام، ویترینی چشمنواز با بازدیدکنندگان
فراوان است؛ اما تعداد مشتریان واقعاش چندان قالتوجه نیست؟

وقت آن رسیده است که به اینستاگرام خود روح ببخشید و آن را به یک ماشن
ولسازی قدرتمند تبدل کنید. راز ان تحول جادوی، چزی جز رگزاری کمنهای

هدفمند و هوشمندانه، نیست.

تصور کنید در حال آشنای با فردی رای ازدواج هستید. آیا منطق است در همان
دیدار اول، بدون هچ شناخت و علاقهای، پیشنهاد ازدواج بدهید؟ مسلما خر!

احتمال ردشدن ان پیشنهاد بسیار بالا است.

رگزار نکردن کمن اینستاگرام دقیقا به همن مثال شباهت دارد. شما بدون ایجاد
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علاقه و اعتماد کاف در مخاطب، مسقیما سراغ فروش رفته و با نرخ تبدل پایینی
مواجه مشوید.

 

کمن اینستاگرام چیست؟
کمن اینستاگرام، سلسلهای از عملیات بازاریای متوال است که رای رسیدن به یک
هدف مشخص طراح مشود. ان عملیات متواند شامل انتشار استوریهای
جذاب، پستهای آموزشی، رگزاری لاو و ترکی هوشمندانه از ان موارد باشد.
هدف نهای کمن، افزایش آمادگ مخاطب رای پذرش پیشنهاد فروش شما

است.

 

انواع کمن موفق
در جلسه هفتم «دوره اینستاگرام مارکتینگ»، شما با پنج نوع کمن قدرتمند آشنا
مشوید که متوانند کسبوکار شما را متحول کنند. بیایید نگاهی گذرا به رخ از

ان کمنها بیندازیم:

1. کمن یکماهه
ان کمن رای محصولاتی با تعداد کم، ایدهآل است. در ان روش، حدود ۲۵ روز به
آمادهسازی و آموزش مخاطبان درمورد حوزه آموزش شما و مزایای آن مردازید.
سپس، ۵ روز فروش وژه با تخفیف یا پیشنهادات جذاب رگزار مکنید. ان روش با
ایجاد تخصص و اعتماد، مخاطبان را رای خرید آماده مکند. در 25 روز اول هچ
صحبت مسقیم درباره محصول آموزشی نمکنید و به مخاطبان نشان مدهید
آموزشهای شما چقدر مفید است و چه تخصص بالای دارید. در 5 روز بعد فقط به

بازاریای محصول مردازید.

2. کمن چهار مرحلهای
ان مدل شامل آشناسازی مخاطب با حوزه فعالیت شما، مقاعدسازی آنها به نیاز به
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محصولتان، رگزاری فروش وژه و در نهایت قویت انگزه خرید با ارائه مدارک و
نظرات مشتریان قبل است. ان کمن معمولا در یک هفته اجرا مشود و رای
انواع محصولات قالاستفاده است. نکته مهم آن است که گامهای سوم و چهارم که
رگزاری فروش وژه و افزایش انگزه افراد رای خرید است بهصورت همزمان انجام

مشود.

3. کمن پنهان
یک روش هوشمندانه که در آن با ارائه یک پیشنهاد رایگان ارزشمند (مانند ویدوی
آموزشی) در راستای محصول، مخاطبان علاقهمند را جذب مکنید. سپس، تنها رای
ان افراد منتخب، پیشنهاد فروش وژه ارسال مشود. ان کمن حس خوی در
مخاطبان ایجاد کرده و متوانید به دفعات از آن استفاده کنید. دلل آن است که

همه از رگزاری کمن باخر نم شوند.

نکات کلیدی رگزاری کمن اینستاگرام
علاوه ر ان کمنهای ساختاریافته، در ان جلسه نکات کلیدی رای رگزاری هرچه
هتر کمنها نز مطرح مشود. رخ از ان نکات که موفقیت شما را تضمن
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مکند، عبارتند از:

ارائه دلل منطق و جذاب رای رگزاری کمن

سرعت و کیفیت پاسخگوی به مخاطبان در طول کمن

اسـتفاده هینـه از تمـام فضاهـای اینسـتاگرام (اسـتوری، پسـت، لینـک بـاو و
دارکت)

اهمیت فروشهای وژه تکروزه

انعطافپذری در تغر استراژیها حن اجرای کمن

آیا مخواهید اینستاگرام فقط یک سرگرم نباشد و به یک منع درآمد پایدار تبدل
شود؟

آیا آمادهاید با استفاده از استراژیهای قدرتمند کمنسازی، تعامل مخاطبان خود را
به فروشهای واقع تبدل کنید؟ تمام ان تکنیکها و دهها ایده خلاقانه دیگر، در

«دوره اینستاگرام مارکتینگ» بهطور مفصل آموزش داده شده است.

ان فرصت ینظر را از دست ندهید و با تهیه ان دوره، مسر موفقیت خود در
دنیای اینستاگرام را هموار کنید. جادوی کمنها در انتظار شما است!
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