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کمن فروش سرع رای مدرسان
آیا بهعنوان یک مدرس خلاق، گاهی در گرداب تولید محتوا و تلاش رای دیدهشدن

غرق مشوید؟

آیا احساس مکنید که تمام زحماتان آنطور که باید نتیجه نمدهد و فروش
محصولات آموزشیتان با انتظار شما فاصله دارد؟

خــر خــوب اــن اســت در اــن جلســه از دوره «قــویت مــدرس»، مجمــوعهای از
استراژیهای کارردی و اثربخش رای اجرای کمن فروش سرع رای شما آماده شده
است. بیایید با هم به دنیای جذاب و تاثرگذار کمن فروش سرع وارد شویم و

مسر رشد و توسعه کسبوکار آموزشی خود را با سرعت و هدفمندی ط کنیم.

در ابتدای ان جلسه، یک اصل مهم مطرح شد:
["message_box text_color="light]

«درآمد نهای هر مدرس، ارتباط مسقیم با تعداد و کیفیت کمن فروش سرع
اجرا شده توسط او دارد».

https://modiresabz.com/product/%d8%aa%d9%82%d9%88%db%8c%d8%aa-%d9%85%d8%af%d8%b1%d8%b3/
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[message_box/]

تصور کنید هترن محتوای آموزشی را ساختهاید و آن را در وبسایت و شبکههای
اجتماع خود منتشر کردهاید؛ اما اگر مخاطبان هدف از آن آگاهی نداشته باشند،
تمام ان تلاشها یثمر خواهد ود. اینجا است که ضرورت کمن فروش سرع به
چشم مآید و اهمیت اجرای دقق و هدفمند ان کمنها رای رسیدن به فروش

بالا و موفقیت پایدار مشخص مشود.

 

کمن چیست؟
کمن، صرفا یک تخفیف یا فروش وژه نیست؛ بلکه مجموعهای منظم و وسته از
عملیات بازاریای متوال است که رای رسیدن به یک هدف مشخص طراح شدهاند.
اـن هـدف معمـولا شامـل افزایـش آگـاهی، ایجـاد انگـزه و علاقـه در مخـاطب و در
نهایت، افزایش فروش محصولات آموزشی شما از طرق کمن های فروش سرع

است.

کمن فرم
یک از موثرترن و خلاقانهترن مدلهای کمن که در ان جلسه به آن رداخته شد،
کمن منحصربهفرد «فرم» است. ان کمن که مخفف سه واژه کلیدی «فرصت»،
«راهکار» و «محصول» مباشد، با یک رویکرد هوشمندانه، گامبهگام و هدفمند،
مخاطبان را بهسمت خرید هدایت مکند و یک از هترن نمونههای کمن فروش

سرع بهشمار مآید.

 

نحوه بهکارگری کمن فرم

1. معرف یک فرصت جذاب
بهجای تمرکز مسقیم ر معرف محصول، گفتگو را با طرح یک مسئله بنیادن یا نیاز
کلیدی در حوزه تخصصتان آغاز کنید؛ چزی که ذهن مخاطب را درگر و او را به فکر
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وادار کند.

رای مثال، اگر در زمینه ارتباطات آموزش مدهید، متوانید یک ویدو کوتاه منتشر
کنید و در آن به ان موضوع اشاره کنید که بسیاری از کسبوکارها باوجود تلاشهای
بازاریـای فـراوان، بـه دلـل ضعـف در ارتباطـات حرفـهای، از فرصـتهای ـزرگ فـروش
محروم ممانند. هدف از ان گام، جلبتوجه و ایجاد انگزه مخاطب، بدون اشاره

مسقیم به فروش است.

2. ارائه راهکارهای ارزشمند
حال که توجه مخاطب را جلب کردید، چند راهکار عمل و کوتاه در همان زمینه ارائه
دهید. ان کار نشان مدهد نهتنها مسئله را مشناسید؛ بلکه دانش و تجربه لازم
رای حل آن را نز دارید. رای مثال، متوانید سه روش کلیدی رای رقراری ارتباط
موثر با مشتریان بالقوه زرگ را بهصورت مختصر توضح دهید. ان محتوای رایگان و

ارزشمند، اعتماد مخاطب را جلب مکند و او را تشنه اطلاعات بیشتر مسازد.

3. پیشنهاد محصول همراه با یک پیشنهاد وژه
حالا نوبت معرف محصول شما است. در ان مرحله، متوانید بگویید اگر مخاطبان
مخواهند بهصورت حرفهای و جامع آموزش ببینند، محصول شما هترن گزینه
است. سپس، یک فروش وژه جذاب و محدود رای محصولتان اعلام کنید. رای
مثال، تخفیف قالتوجه و یک هدیه ارزشمند رای کسانی که در بازه زمانی مشخص

اقدام به خرید کنند.

 .4قویت پیشنهاد با چاشنی اعتماد
فروش وژه آغاز شده؛ اما کار شما تمام نشده است. در ان مرحله، باید با ارائه
نظرات مشتریان راض، اعلام آمار فروش (در صورت امکان) و به اشتراک گذاشتن
بازخوردهای مثبت، حس اعتماد را در مخاطبان قویت کنید. نشان دهید افراد دیگری

نز به محصول شما اعتماد کردهاند و از آن نتیجه گرفتهاند.

5. آخرن فرصت و اقدام نهای
در روزهای پایانی کمن، با یادآوریهای هوشمندانه و در قالبهای متنوع (ویدو،
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متن، استوری)، آخرن فرصت استفاده از پیشنهاد وژه را به مخاطبان یادآوری کنید.
تاکید کنید ان فرصت رو به اتمام وده و هترن زمان رای اقدام، همن حالا است.

قیف فروش طبیع
کمن «فرم» تنها یک از پنج مدل جذاب و کارردی ود که در ان جلسه به شما
معرف شد. ان استراژی هوشمندانه با ایجاد یک قیف فروش طبیع و هدفمند،
مخاطبان را بهصورت مرحلهبهمرحله از آگاهی به علاقه و در نهایت به اقدام و خرید

هدایت مکند.

ان رویکرد هوشمند، نهتنها به افزایش فروش کمک مکند؛ بلکه ارتباط پایدار و
قویتر با مخاطبانتان رقرار مسازد.

 

پیشنهاد آخر
آیـا مخواهیـد بـا دیگـر مـدلهای موفـق کمـن هـای فـروش سـرع آشنـا شویـد و
بهصـورت عمـقتر در دنیـای اسـتراژیهای فـروش ـرای مـدرسان حرفـهای غـوطهور
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شوید؟

ـرای پیشرفـت گامبهگـام در مسـر حرفـهای و تحـول واقعـ در کسـبوکار آمـوزشی،
توصیه مکنیم در «دوره قویت مدرس» شرکت کنید.

ان دوره جامع با آموزشهای کارردی و تخصص، کمک مکند در طراح و اجرای
کمن فروش سرع و خلاقانه مهارت پیدا کنید و به جایگاه واقع خود در عرصه

آموزش دست یابید.

همچنن متوانید ویدو «اصول و استراژیهای ساخت کمنهای ولساز» را در
وتوب مشاهده کنید که پیشزمینه ذهنی قوی رای اجرا موفق کمن فروش سرع

ارائه مدهد.

همن امروز شروع کنید و طعم شرن موفقیت را با اجرای موفق کمن فروش سرع
بچشید!
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