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رگزاری وبینار هفتگ جذب مخاطب با
آیا از روشهای تکراری بازاریای خسته شدهاید؟ آیا دنبال مسری تازه، جذاب و

ربازده رای جذب مخاطبان جدید و تبدل آنها به مشتریان وفادار هستید؟
پاسخ شما در «رگزاری وبینار» نهفته است.

در ان جلسه از رنامه «قویت مدرس»، با یک از موثرترن کلیدهای رشد، یعنی
رگزاری وبینارهای هفتگ آشنا مشوید. ان شوه الهامگرفته از ایدههای راسل
متواند تحول زرگ در نحوه معرف و فروش  ،ClickFunnels رانسون، بنیانگذار 

دورهها یا محصولات آموزشی شما ایجاد کند.

رگزاری وبینار نهتنها راهی رای معرف تخصص شما است؛ بلکه ازاری قدرتمند رای
ایجـاد اعتمـاد، تعامـل و فـروش نـز مباشـد. بـا یـک رنـامهرزی اصـول و اجـرای
گامبهگام، متوانید از طرق رگزاری وبینارهای هدفمند، سل عظیم از مخاطبان

علاقهمند را جذب کرده و بازگشت سرمایه تبلیغاتی خود را تضمن کنید.

بگذارید کم عمقتر به مفهوم رگزاری وبینار و نقش آن در رشد کسبوکار آموزشی
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ردازیم.

 

نقش رگزاری وبینار در جذب مخاطبان جدید
فرایند رشد کسبوکارهای آموزشی معمولا شامل چهار مرحله کلیدی است:

1. کسب
2. جذب

 .3ولسازی
4. حفظ

در ان میان، استراژی رگزاری وبینار مارکتینگ هفتگ که در ان جلسه از رنامه
«قویت مدرس» معرف شد، تمرکز وژهای ر مرحله نخست یعنی کسب مخاطبان

جدید دارد؛ مرحلهای که معمولا رهزینهترن بخش بازاریای است.

اما چرا رگزاری وبینار هترن انتخاب رای ان هدف است؟
درحالکه ارائه فالهای آموزشی رایگان، ویدوهای کوتاه یا کتابهای یدیاف،
دیگـر جذابیـت چنـدانی ـرای مخـاطب ندارنـد، رگـزاری وبینـار زنـده همچنـان یکـ از

قویترن ازارها رای جلبتوجه و اعتماد افراد جدید است.

کارران، بسیار بیشتر تمال دارند در یک وبینار آنلان زنده و رایگان شرکت کنند تا
اینکه تنها یک فال آموزشی از پیش ضبط‌شده را دانلود کنند؛ بههمندلل رگزاری
وبینارهای تعامل و منظم متواند به شکل چشمگر نرخ جذب و تعامل با رند شما

را افزایش دهد.

 

رگزاری وبینار مارکتینگ هفتگ راز موفقیت در
راز اصل موفقیت در ان استراژی، در رگزاری وبینار بهصورت منظم و در قالب یک
چرخه هفتگ دقق نهفته است. ان چرخه، شامل چهار مرحله ساده اما اثرگذار است
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که هرکدام نقش مهم در جذب، تعامل و فروش ایفا مکنند.

شنبه تا سهشنبه: تمرکز ر ثبتنام در وبینار
در ابتدای هفته، تمام تمرکز باید ر جذب ثبتنامکنندگان جدید رای وبینار باشد. از
تبلیغات کلیک در سایتها، کمنهای هدفمند در تلگرام و اینستاگرام، استفاده
محدود از فهرست ایمل مخاطبان و همکاری با سار بازاریابان استفاده کنید تا

حداکثر افراد ممکن رای رگزاری وبینار بعدی ثبتنام کنند.
طراحـ بنرهـای تبلیغـاتی جـذاب و اسـتفاده از وعـدههای واقعـ و ملمـوس، کلیـد

موفقیت در ان مرحله از رگزاری وبینار است.

چهارشنبه: زمان رگزاری وبینار زنده
روز چهارشنبه، روز اصل شما رای رگزاری وبینار زنده است. ان وبینار باید ن ۳۰ تا

۶۰ دقیقه طول بکشد و محتوای ارزشمند، کارردی و الهامبخش ارائه دهد.
در طول رگزاری وبینار، لازم است چند اصل مهم را رعایت کنید:

معرف دقق مخاطب هدف

اثبات جایگاه و اعتبار شما

بیان رویای مخاطب و موانع رسیدن به آن

ارائه راهحلهای عمل و کوتاه

در پایان، ارائه پیشنهاد وژه و محدود

ان ساختار باعث مشود شرکتکنندگان احساس کنند زمانشان بهدرستی صرف شده
و به شما اعتماد کنند.

پنجشنبه: بازپخش هوشمندانه وبینار
پس از رگزاری وبینار زنده، نوبت به بازپخش هوشمندانه مرسد. بهجای انتشار
عموم لینک بازپخش، از افرادی که در جلسه شرکت نکردهاند بخواهید رای دریافت

لینک، عدد مشخص را پیامک کنند.
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ان روش نهتنها ارزش محتوای شما را حفظ مکند؛ بلکه امکان دستهبندی دقق
مخاطبان وبینار را نز فراهم مسازد.

همچنن متوانید تزری کوتاه (۵ دقیقهای) از نکات کلیدی وبینار منتشر کنید تا
افراد بیشتری رای شرکت در وبینارهای آینده ترغیب شوند.

جمعه: ایجاد حس فوریت و پیگری فروش
مرحله پایانی چرخه رگزاری وبینار، ایجاد حس کمیای و پیگری فروش است. در روز
جمعه، با ارسال چند پیام یادآوری در زمانهای مختلف (صح، ظهر و شب) ر آخرن

مهلت استفاده از پیشنهاد وژه تأکید کنید.
ارســال پیامهــای شخصــسازیشده بــه گروههــای مختلــف (شرکتکننــدگان زنــده،
درخواستکنندگان بازپخش و سار ثبتنامکنندگان) تاثر چشمگری در افزایش نرخ

تبدل دارد.
حتی یک پیام نهای به تمام ثبتنامکنندگان، صرفنظر از اینکه در وبینار شرکت

کردهاند یا نه، متواند منجر به فروشهای غرمنتظره شود.

ان استراژی، با تاکید ر جذب مداوم مخاطبان جدید از طرق وبینارهای ارزشمند و
رایگان و سپس تبدل بخشی از آنها به مشتریان از طرق پیشنهادات وژه محدود،

یک چرخه سودآور و پایدار رای کسبوکار آموزشی شما ایجاد مکند.
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تکرار هفتگ ان فرایند، شما را به یک مرجع قالاعتماد در حوزه تخصص خود
تبدل کرده و جامعهای وفادار از مخاطبان را رایتان بهارمغان مآورد.

آیا آماده هستید با پیادهسازی ان استراژی خلاقانه، تحول شگرف در کسبوکار
آموزشی خود ایجاد کنید؟

رای یادگری جزئیات بیشتر، دریافت راهنمایهای عمل و تسلط ر تمام جنبههای
رگزاری وبینارهای موفق، توصیه مکنیم همن امروز دوره «قویت مدرس» را تهیه
کنید. با هرهگری از آموزههای ان دوره، شما نز متوانید به جمع مدرسان پیشرو
وندید و طعم شرن جذب مخاطب فراوان و فروش چشمگر را بچشید. فرصت را

از دست ندهید!
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