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فروش انفجاری در چند روز: راز مدرسان حرفهای!
آیا شما هم جزو آن دسته از مدرسانی هستید که با وجود داشتن دانش و تخصص
فراوان، هنوز نتوانستهاید آنطور که شایسته است از فروش دورههای آموزشی خود

کسب درآمد کنید؟

آیا نداشتن یک وبسایت حرفهای یا صفحات محصول جذاب، شما را از رسیدن به
اهدافتان بازداشته است؟ دیگر نگران نباشید! یک استراژی فوقالعاده جذاب و
حرفهای در راه است که متواند قواعد بازی را بهطور کل تغر دهد و در کوتاهترن

زمان ممکن، فروشهای قالتوجهی رای شما به ارمغان بیاورد.

تصور کنید بتوانید بدون نیاز به یک وبسایت پیچیده یا صرف زمان و انرژی زیاد رای
ساخت صفحات محصول طولانی و خستهکننده، یک کمن فروش سرع راهاندازی
کنید. ان دقیقا همان چزی است که مخواهیم درمورد آن صحبت کنیم؛ روشی که
مــدرسان رجســتهای همچــون آقــای فرانــک کــرن و بیلــ جــن (متخصــص ویــدو
مارکتینگ) از آن هره مرند و فروشهای چشمگر حتی با کمترن تعداد مخاطب را
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نز ممکن مسازند.

 

مخاطبان وژه
راز اـن اسـتراژی در تمرکـز ـر مخاطبـان بسـیار ارزشمنـد نهفتـه اسـت. اـن افـراد،
همانطور که در یک تشبیه تصوری متوان دید، ارزش بسیار بالاتری رای کسبوکار

شما دارند. اما ان مخاطبان وژه چه کسانی هستند؟

مخاطبان ارزشمند شما دو وژگ کلیدی دارند:

هستند: یعنی اگر همن حالا پیشنهاد دهید، آنها احتمالا خرید 1. آماده خرید 
خواهند کرد، درست مانند فردی که سه هفته دیگر عروسی دارد و مصمم به لاغرشدن

است.

2. واجد شرایط رای خرید محصول یا خدمات شما هستند: واجد شرایط ودن به
ان معنا است که موانع راج خرید، مانند مشکل مال یا نداشتن امکانات لازم رای

استفاده از محصول، در آنها وجود ندارد.

نکته شگفتانگز ان است که ان گروه افراد نیازی به قیفهای بازاریای طولانی و
پیچیده ندارند. آنها احتمالا کسبوکارشان در سطح است که وقت و حوصله
گذراندن مراحل مختلف یک قیف بازاریای را ندارند و حاضر هستند رای یک پیشنهاد

ارزشمند و نتیجهمحور، هزینه بیشتری رداخت کنند.

 

کمن جذاب مکالمهمحور
بهجـای کمنهـای زمـانداری کـه ـرای همـه مخاطبـان یکسـان عمـل مکننـد، اـن

استراژی ر تبدل کمن زماندار به مکالمه تاکید دارد.

تصور کنید بهجای ارسال پیامهای متوال و خودکار در بازههای زمانی مشخص، یک
پیام اولیه رای ان افراد خاص مفرستید و از آنها مخواهید رای رفتن به گام
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بعدی، یک مکالمه را آغاز کنند.

بهمحض پاسخدادن آنها، شما مسقیما با آنها وارد گفتگو مشوید. ان روش
متواند فرایند فروش را، که شاید در کمنهای سنتی چند روز یا چند هفته طول

مکشید، درعرض چند دقیقه به سرانجام رساند.

مراحل کلیدی ان کمن
1. طراحـ یـک محصـول جدیـد و ارزشمنـد: محصـول طراحـ کنیـد کـه مشتریـان
ارزشمند حاضر باشند رای بهدستآوردن یک نتیجه سرع و عال، مبلغ قالتوجهی
ـرای آن رداخـت کننـد. اـن متوانـد یـک کارگـاه یـکروزه کم‌جمعیـت، چنـد جلسـه

مشاوره خصوص یا یکسری جلسات آنلان تعامل باشد.

2. ایجاد ارتباط: یک پیام کوتاه و جذاب رای مخاطبان ارزشمند خود ارسال کنید و
در آن اعلام کنید که مخواهید به تعداد محدودی از افراد کمک کنید تا به یک
نتیجه مشخص دست یابند. از قالبهای پیشنهادی جذاب استفاده کنید تا مکالمه

آغاز شود.

ی آمادگرای ارزیا قتری مخاطب: پس از دریافت پاسخها، چند سوال دق3. ارزیا
و صلاحیت مخاطبان رسید. هدف ان است مطمئن شوید آنها دقیقا همان

افرادی هستند که دنبالشان مگردید.

4. تشرح نتیجه و شرایط: در ان مرحله، نتیجه دقق محصول و شرایط شرکت در
آن را توضح دهید. قیمت را هنوز اعلام نکنید؛ بلکه ر توانای رداخت و داشتن
امکانات لازم رای کسب نتیجه تاکید کنید. روش اراز تمال رای گام بعدی را نز

مشخص کنید.

5. جلسه نهایسازی فروش: یک جلسه کوتاه (تلفنی، آنلان یا حضوری) رای ارائه
جزئیـات نهـای محصـول، قیمـت و پاسـخ بـه سـوالات رگـزار کنیـد. در اـن جلسـه،
متوانید با توجه به شناختی که از مخاطب پیدا کردهاید، توضیحات را شخصسازی

کنید.
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ان استراژی نهتنها کمک مکند در کوتاهترن زمان ممکن به فروش رسید؛ بلکه
موجب تمرکز ر افرادی مشود که واقعا آماده و مشتاق استفاده از خدمات شما
هسـتند و دیگـر نیـازی بـه صـرف انـرژی ـرای مخاطبـانی کـه در مراحـل ابتـدای قیـف

بازاریای قرار دارند، نخواهد ود.

آیا مشتاق هستید ان استراژی فوقالعاده را بهصورت کامل و با جزئیات بیشتری فرا
بگرید؟ دوره «قویت مدرس»، دقیقا همان چزی است که به آن نیاز دارید! در ان
دوره، با تمام زوایای ان استراژی فروش سرع و سار تکنیکهای پیشرفته رای
ارقای کسبوکار آموزشی خود آشنا خواهید شد. فرصت را از دست ندهید و همن
امـروز ـرای تهیـه دوره «قـویت مـدرس» اقـدام کنیـد تـا شاهـد تحـول شگـرف در

فروشهای خود باشید!
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