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دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان در 4 گام
تصور کنید صحنهای آماده است، نورها کمسو شدهاند و شما، مدرس گرام، قهرمان
داستان هستید؛ اما داستانی که مخواهید روایت کنید و درسهای ارزشمندی که در

چنته دارید، چگونه به گوش مخاطبان خواهد رسید؟

ان دقیقا همان چالشی است که دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان قصد دارد آن را
حل کند.

در هشتمــن ــرده از دوره ــینظر «قــویت مــدرس»، بخــش اســتراژی، مــا را بــه
پشتصحنه یک تئاتر مهم به نام «تئاتر دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان» مرد،
جای که همه چز رای موفقیت شما در عرصه آموزش آنلان و آفلان مهیا مشود.

دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان دیگر صرفا یک گزینه نیست؛ بلکه یک ضرورت
انکارناپذر است تا صدای دانش، تخصص و مهارت شما به گوش مخاطبان هدف و
مشتـاق رسـد؛ امـا مـدریت اـن صـحنه ـزرگ، رهیـاهو و ـر از رقـابت، نیازمنـد

استراژیهای دقق و رنامهرزیشده است.

https://modiresabz.com


2

استراژی ارائهشده در ان جلسه، فرایند پیچیده دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان را
به چهار رده ساده، کارردی و کلیدی قسیم مکند تا مانند یک کارگردان ماهر
بتوانید نمایش فروش و رندینگ خود را به هترن شکل اجرا کنید و بیشترن تاثر

را ر مخاطبان بگذارید.

 

 4رده تئاتر دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان

(Acquisition) رده اول: جذب بازیگران جدید .1
در ان مرحله کلیدی از دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان، هدف اصل جذب مخاطبان

جدید به صحنه نمایش، یعنی وبسایت یا رسانههای اجتماع است.

ژان بقوسیان در ان بخش از دوره «قویت مدرس» ر اهمیت وژه تبلیغات بهعنوان
یک روش پایدار و قالپیشبینی رای جذب مخاطب تاکید مکند. بهخاطر داشته
باشید محتوای خوب بهتنهای در دیجیتال مارکتینگ کاف نیست و رای دیدهشدن

واقع باید سرمایهگذاری و هزینه کرد.

علاوه ر تبلیغات، استفاده هوشمندانه از مناع مختلف نز از جمله روشهای موثر در
دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان است که به معرف شما به مخاطبان جدید کمک

مکند. ان مناع شامل موارد زر هستند:

رسانههای اجتماع (مثل اینستاگرام، لینکدن، تلگرام و...)

هینهسازی موتورهای جستجو (سئو)

فعالیتهای آفلان (مانند حضور در رویدادها، سخنرانیها و کارگاههای حضوری)

هـدف اصـل در اـن مرحلـه از دیجیتـال مارکتینـگ ـرای مـدرسان، فقـط آشنـا کـردن
مخاطبان با نام، تخصص و رند شما است و نه فروش مسقیم.

(Activation) رده دوم: ایجاد تعامل با تماشاگران .2
پس از جذب مخاطبان جدید در فرایند دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان، حال نوبت
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به ایجاد تعامل واقع و تبدل ان مخاطبان به دنبالکنندگان فعال مرسد.

ان تعامل متواند شامل موارد زر باشد:

تشوق به فالو کردن صفحه اینستاگرام شما

ارائه اطلاعات تماس در ازای دریافت محتوای رایگان

دعوت به شرکت در وبینارهای آموزشی

نرخ تبدل (Conversion Rate) که درصد افرادی را نشان مدهد که پس از ورود به
صفحه، اقدام موردنظر شما را انجام مدهند، در ان مرحله اهمیت بسیار بالای
دارد. رای هود نرخ تبدل، باید مخاطب هدف را درست شناسای کنید، رسانههای
تبلیغـاتی مناسـب را انتخـاب نماییـد و مهـمتر از همـه، پیامهـای جـذاب، مرتبـط و

متناسب با نیاز مخاطبان ارائه دهید.

(Monetization) رده سوم: کسب درآمد از مخاطبان مشتاق .3
در ان مرحله از دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان، مخاطبانی که با شما آشنا شده و به

محتوای آموزشی شما علاقهمند شدهاند، به فرصتهای درآمدزای تبدل مشوند.

مهمترن نکته در ان مرحله، بخشبندی دقق مخاطبان و ارائه پیشنهادات وژه و
اختصاص به گروههای مختلف است. حتی وفادارترن مخاطبان نز نیاز به انگزههای
وژه رای خرید محصولات یا دورههای شما دارند. در مرحله کسب درآمد از دیجیتال
مارکتینگ رای مدرسان، استفاده از مشوقها و روشهای زر، کلید موفقیت شما

است:

تخفیفهای محدود و زماندار که احساس فوریت در مخاطب ایجاد مکند

هدایای اختصاص و وژه که ارزش خرید را بالاتر مرند

مزایای خاص مانند دسترسی به محتوای انحصاری یا وبینارهای وژه

بخشبندی دقق مخاطبان و ارائه پیشنهادهای شخصسازیشده رای هر گروه
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همچنن یک از معیارهای کلیدی رای سنجش موفقیت در دیجیتال مارکتینگ رای
مدرسان، درآمد به ازای هر نفر (Revenue Per Person - RPP) است که نشاندهنده

اثربخشی کمنها و استراژیهای فروش مباشد.

(Retention) رده چهارم: حفظ ارتباط و تداوم فروش .4
فرایند دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان با یک فروش به پایان نمرسد. هدف رده

چهارم، حفظ مشتریان فعل و تبدل آنها به مشتریان وفادار و همیشگ است.

در ان مرحله، اقدامات مهم مانند موارد زر، نقش حیاتی در قویت ان بخش ایفا
مکنند:

پیگری خریدهای ناموفق

ارائه پیشنهادات جدید و مرتبط به خریداران قبل

فعالسازی مشتریان غرفعال

ارائه پشتیبانی حرفهای

ارائه پیشنهادات زرگتر و جذابتر

اجرای صحح ان مرحله باعث مشود دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان، به یک
فرایند مستمر و سودآور تبدل شود.
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نور، صدا، حرکت!
دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان، مانند یک تئاتر ویا و زنده است. با درک عمق ان
چهار رده کلیدی و اجرای هوشمندانه آنها، متوانید مخاطبان بیشتری جذب کنید،
تعاملات معنادار ایجاد نمایید، فروش محصولات آموزشی را افزایش دهید و مهمتر از

همه، ارتباط پایدار و مستمر با مخاطبانتان رقرار کنید.

رای اینکه بتوانید نقش کارگردان ان تئاتر پیچیده را به هترن نحو بیاموزید و از
تمام نکات ظریف دیجیتال مارکتینگ رای مدرسان هرهمند شوید، توصیه مکنیم

همن امروز در «دوره قویت مدرس» شرکت کنید.

ان دوره، چراغ راهی مطمئن رای پیمودن مسر موفقیت در دنیای آموزش آنلان و
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آفلان است و مکند با اطمینان و خلاقیت، ردههای فروش را روی مخاطبان مشتاق
باز کنید.
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