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هنر فروش تکبهتک؛ استراژی فروش رای مدرسان
آیا در دریای رتلاطم بازاریای دیجیتال، احساس مکنید صدایتان گم شده است؟ اگر
دنبال استراژی فروش رای مدرسان هستید که بدون غرقشدن در پیچیدگهای
فناوری، ارتباط عمق و سودآور با مخاطبانتان رقرار کند، ان مقاله مخصوص شما

است.

در ششمن جلسه از دوره ینظر «قویت مدرس»، بخش استراژی با معرف ایدهای
قدرتمند و ساده به نام «فروش تکبهتک»، راهنمای عمل رای پیادهسازی استراژی
فروش رای مدرسان ارائه مدهد. ان روش کمک مکند حتی با زمان محدود و
دنبالکنندگان کم، فروش خود را افزایش دهید و ارتباط واقع با مخاطبان رقرار

کنید.

در ان مقاله، نشان مدهیم چگونه متوان با استراژی فروش رای مدرسان، از
آخرن تعاملات با مخاطبان استفاده کرده و فروش خود را به شوهای خلاقانه و
انسانی افزایش داد. همچنن گامبهگام یاد مگرید چگونه افراد مناسب را شناسای
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کنید، ارتباط مسقیم رقرار کرده و به نتیجه مطلوب رسید.

تصور کنید شرایط دارید که زمان محدود است، تعداد دنبالکنندگان کم است و نیاز
به کسب درآمد سرع دارید. در ان وضعیت، ان استراژی فروش رای مدرسان
نشان مدهد چگونه بدون نیاز به ساخت لندینگ جهای پیچیده یا کمنهای

تبلیغاتی رهزینه، متوانید فروش موفق داشته باشید.

 

فروش تکبهتک: قلب استراژی فروش رای مدرسان
راهحل اصل رای افزایش فروش و ایجاد ارتباط واقع با مخاطبان، بازگشت به اصالت
فروش است؛ یعنی رقراری ارتباط مسقیم و شخص با افرادی که بهنوع با شما آشنا
هستند. ان همان رویکردی است که در استراژی فروش رای مدرسان اهمیت

وژهای دارد.

شاید ان ایده در عصر دیجیتال کم قدیم بهنظر رسد؛ اما مدرسان موفق گذشته،
قل از ظهور اینستاگرام و وبسایتهای رزرقورق، با همن روش توانستند ارتباط
موثر رقرار کرده و فروش خود را افزایش دهند. به گفته مدرس ان دوره، قدرت
فروش تکبهتک، چه از طرق تلفن، واتساپ یا حتی حضوری، در شرایط که فرصت
محدود است و شرایط خاص حکمفرما است، نباید دستکم گرفته شود. ان نکته،

یک از ستونهای اصل استراژی فروش رای مدرسان محسوب مشود.

قانون معکوس
قلـب تپنـده اـن روش، قـانونی طلاـی در دنیـای مارکتینـگ بـه نـام قـانون معکـوس
(Reciprocity) اسـت. طـق اـن قـانون، افـرادی کـه اخـرا بـا شمـا ارتبـاط داشتـه،
زرگترن خریدها را انجام داده و یا بیشترن زمان را به شما اختصاص دادهاند،

آمادهترن افراد رای خرید مجدد یا انجام اقدام مطلوب هستند.

ان موضوع شاید رخلاف منطق بهنظر رسد؛ اما تجربه نشان داده اغلب همنطور
است و اهمیت آن در استراژی فروش رای مدرسان، غرقال انکار است.
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چگونه از ان استراژی استفاده کنیم؟
در جلسـه ششـم دوره «قـویت مـدرس»، گامهـای عملـ ـرای پیادهسـازی اسـتراژی

فروش رای مدرسان بهصورت مرحلهبهمرحله تشرح شده است.

ان مراحل کمک مکنند ارتباط مسقیم و هدفمند با مخاطبان رقرار کرده و فروش
خود را به شکل قالتوجهی افزایش دهید.

1. شناسای افراد
اولن گام در اجرای استراژی فروش رای مدرسان، شناسای افرادی است که بیشترن

احتمال خرید مجدد یا تعامل مثبت را دارند.

ان کار با ررسی موازد زر انجام م شود:
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آخرن ارتباطات

زرگترن خریدهای اخر

افرادی که بیشترن زمان را به شما اختصاص دادهاند.

شناخت دقق ان گروه، پایهای رای ارتباط موثر و فروش هدفمند است.

 .2ررسی موردی
در گام دوم استراژی فروش رای مدرسان، باید اطلاعات کامل درباره ان افراد
جمـعآوری کنیـد. شنـاخت ترسهـا، نگرانیهـا، رویاهـا و آرزوهـای مخاطبـان از طرـق
روفالها، کامنتها و سواق تعامل، کمک مکند ارتباط شخصتر رقرار کرده و

پیشنهادات خود را متناسب با نیازهای واقع آنها ارائه دهید.

 .3ررسی خریدها (ماتریس حفرهها)
ی خلاهای خرید میان مشتریان ارزشمند، بخش مهمرای شناسا ایجاد یک ماتریس

از استراژی فروش رای مدرسان است.

با ان ماتریس متوانید فرصتهای فروش محصولات مرتبط یا جدید را بیابید و
بدون اینکه از مناع اضاف استفاده کنید، راهکارهای هدفمند رای افزایش فروش

ارائه کنید.

4. تماس مسقیم
یک از اصلترن اصول استراژی فروش رای مدرسان، رقراری تماس مسقیم با
مخاطبان است. ان تماس متواند از طرق تلفن، واتساپ یا سار رسانهها انجام

شود.

موارد زر، از کلیدیترن اقدامات در ان مرحله محسوب مشوند:

ارائه دلل قانعکننده رای تماس

گفتن نکاتی درباره خود فرد رای ایجاد ارتباط

ارائه پیشنهاد وژه با محدودیت زمانی
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5. هدایت به فضای آنلان
پس از ایجاد ارتباط مسقیم، ادامه فرایند فروش و پیگریها باید به فضای آنلان
منقــل شــود. اــن مرحلــه در اســتراژی فــروش ــرای مــدرسان شامــل اســتفاده از
پلتفرمهای مانند واتساپ رای ارسال اطلاعات رداخت و انجام پیگریهای بعدی

است.

6. پیگری آنلان
مرحلـه پایـانی اجـرای اسـتراژی فـروش ـرای مـدرسان، «پیگـری آنلاـن» اسـت. اـن
پیگریها باید از طرق پیامهای غرمزاحم در رسانههای آنلان انجام شود تا ارتباط با

مشتری حفظ شده و فرصتهای فروش مجدد یا اقدامات مطلوب افزایش یابد.

همچنـن، در اـن جلسـه بـه «اصـول مـذاکره» در تماسهـای مسـقیم نـز رداختـه
مشود. ازجمله مواردی که رای رعایت ان اصول باید رعایت شوند عبارتند از:

اجازهگرفتن رای صحبت

صحبت از جایگاه قدرت

مبادله امتیاز

ارائه پیشنهاد مشخص

ان استراژی نهتنها رای مدرسانی با مناع محدود؛ بلکه رای هر مدرسی که دنبال
ایجاد ارتباط پایدار و افزایش فروش به شوهای خلاقانه و انسانی است، گنجینهای

ارزشمند محسوب مشود.

 

تسلط ر استراژیهای فروش و جذب مخاطب
اگر دنبال راهی موثر رای افزایش فروش و ارقا جایگاه خود بهعنوان یک مدرس
مرجع در حوزه تخصصتان هستید، استراژی فروش رای مدرسان متواند مسر
شما را روشن کند. در ان مقاله، گامهای عمل و کارردی ان استراژی را ررسی
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کردیم تا بتوانید با استفاده از آن، ارتباط عمق و سودآور با مخاطبانتان رقرار کنید.

رای تسلط بیشتر ر ان استراژی و هرهمندی از تکنیکهای پیشرفتهتر، پیشنهاد
مکنیم «دوره قویت مدرس» را تهیه کنید. ان دوره، با ارائه ازارها و روشهای
نون، کمک مکند نهتنها فروش را بهطرز چشمگری افزایش دهید؛ بلکه جایگاه خود

را بهعنوان یک مدرس اثرگذار و معتر در حوزه تخصصتان ثبیت نمایید.

فرصت را از دست ندهید و همن امروز، سرمایهگذاری ارزشمندی رای آینده حرفهای
خود انجام دهید. با هرهگری از استراژیهای فروش رای مدرسان، متوانید به

موفقیتهای زرگتری دست یابید.
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