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محصول ردنشدنی: کلید طلای فروش دورههای آموزشی
در دنیای رهیاهوی آموزشهای آنلان، جای که هر روز دهها دوره جدید متولد
مشوند، چگونه متوان کاری کرد دوره شما بدرخشد و مخاطبان یدرنگ جذب آن
شوند؟ طق آنچه توسط ژان بقوسیان در جلسه چهارم قویت مدرس مطرح شد، یک
استراژی قدرتمندی بهعنوان ایجاد و ارائه یک «محصول ردنشدنی» وجود دارد که

متواند قواعد بازی را بهنفع شما تغر دهد.

تصور کنید یک چک ول صد هزار تومانی اصل را با قیمت هشتاد هزار تومان به شما
پیشنهاد دهند. آیا لحظهای در خرید آن تردید مکنید؟ احتمالا نه!

چون ان یک پیشنهاد «ردنشدنی» است، یک معامله رسود آشکار. حالا ان مفهوم
جذاب را به دنیای آموزش آنلان بیاوریم.
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«محصول ردنشدنی» شما چیست؟
«محصول رد نشدنی» در دنیای آموزش، یک محصول ارزانقیمت یا حتی بدون سود
است که آنقدر جذابیت دارد که مخاطبان خیل سخت متوانند در رار آن مقاومت
کنند. هدف از ارائه ان محصول، کسب سود مسقیم نیست؛ بلکه جذب خریداران
جدید و فعالسازی مجدد مشتریان غرفعال است. ان محصول، اولن قدم رای
ایجاد رابطه و اعتمادسازی با مخاطبانی است که هنوز با شما و دورههای اصلتان

آشنای کاف ندارند.

 

چرا «محصول رد نشدنی» یک استراژی هوشمندانه است؟

جذب خریدار واقع: افرادی که حاضر هستند حتی مبلغ کم رای «محصول رد
نشدنی» شما ردازند، علاقه و اعتماد واقعتری نسبت به کسانی دارند که فقط
صفحات شما را دنبال مکنند. ان تمال اندک، آنها را از دریای مخاطبانی که

صرفا کنجکاو هستند، جدا مسازد.

ایجـاد تـدریج اعتمـاد: همـانطور کـه آقـای سـت گـادن مگویـد، ابتـدا بایـد
غریبههـا را بـه دوسـت و سـپس دوسـتان را بـه مشتـری تبـدل کنیـم. «محصـول
ردنشدنی» نقش همان قرار ملاقات اول را ایفا مکند و زمینهساز آشنای بیشتر و

شکلگری اعتماد مشود.

آمادهسـازی ـرای خریـد اصـل: هـدف نهـای از فـروش «محصـول رد نشـدنی»،
هموارسـازی مسـر ـرای فـروش محصـولات گرانتـر و اصـل شمـا اسـت. وقتـی
مخاطبان تجربه خوی از محصول ارزان شما کسب کنند، احتمال خرید دورههای

اصلتان بهطرز چشمگری افزایش میابد.

کاهش هزینه تبلیغات: فروش «محصول ردنشدنی» حتی با سود کم، به جران
بخشی از هزینههای تبلیغاتی کمک مکند و باعث مشود جذب مخاطب، صرفا

به جمعآوری ایمل و دنبالکننده محدود نشود.
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چگونه یک «محصول ردنشدنی» جذاب خلق کنیم؟

ارزش ذهنی بالا: محصول شما باید ارزشی بهمراتب بیشتر از قیمتی که رای آن
تعن کردهاید در ذهن مخاطب ایجاد کند. افزودن هدایای جانی مانند فالهای
ـیدیاف، فیلـم وبینارهـا یـا حتـی هـدایای فزیکـ متوانـد اـن ارزش ذهنـی را

چندرار کند.

قیمت باورنکردنی: قیمت «محصول ردنشدنی» باید بهگونهای باشد که حتی رقبا
را نز متعجب کند. تخفیفهای چشمگر مانند ۸۰ یا۹۰ درصد رای محصولات

دانلودی و کمتر رای محصولات فزیک) متواند بسیار موثر باشد.

نیاز به توضیحات کم: مخاطب باید با یک نگاه و یک جمله کوتاه متوجه ارزش
پیشنهادی شما شود و نیازی به استدلالهای پیچیده رای خرید نداشته باشد.

قـابلیت بـاورپذری: از وعـدههای غرواقعـ و ادعاهـای ـزرگ کـه در شبکههـای
اجتماع راج شدهاند دوری کنید. قولهای بدهید که منطق و قالدستیای

باشند.

ارتباط با محصول اصل: موضوع «محصول ردنشدنی» باید دقیقا در راستای
موضوع دوره اصل و گرانقیمت شما باشد.

هترن گزینه رای «محصول ردنشدنی»
ر اساس ان جلسه از دوره قویت مدرس، هترن گزینه اغلب یک کتاب چاپشده
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اســت. کتــاب بهطــور ذاتــی ارزش ذهنــی بــالای دارد و ارســال فزیکــ آن، امکــان
غافلگرکردن خریدار با هدایا و کاتالوگهای جذاب را فراهم مکند. همچنن رای
دریافت محصول فزیک، مشتری مجور است اطلاعات تماس دقق خود را ارائه
دهد. اگر نوشتن کتاب درحالحاضر رایتان مقدور نیست، متوانید از فیلم وبینارها

یا چالشهای قبل با تخفیفهای شگفتانگز استفاده کنید.

 

«محصول رد نشدنی» خود را کجا ارائه دهیم؟
هترن گزینه رای ارائه «محصول رد نشدنی»، مخاطبانی هستند که تاحدودی با
شما آشنای دارند. اینستاگرام (استوریها و هایلایتها)، پاپآپهای هدفمند در
صفحات مرتبط وبسایت، ستون کناری سایت و پیشنهادات هوشمند در صفحه

رداخت متوانند کانالهای موثری باشند.

ایجاد و ارائه یک «محصول رد نشدنی» قدرتمند، تنها یک تکه از پازل موفقیت در
فروش دورههای آموزشی آنلان است. رای یادگری عمقتر استراژیهای فروش،
بازاریـای و توسـعه کسـبوکار آمـوزشی خـود، توصـیه مکنیـم حتمـا دوره قـویت
مدرس  را تهیه کنید. ان دوره، یک نقشهراه کامل رای تبدلشدن به مدرس مرجع
و دسـتیای بـه فروشهـای انفجـاری در اختیارتـان قـرار خواهـد داد. بـا کمـک دوره
قویت مدرس، نهتنها «حرف حساب» منحصربهفرد خود را پیدا خواهید کرد؛ بلکه با
جذابترــن و خلاقــانهترن روشهــا، مخاطبــان مشتــاق را بــه دورههــای آمــوزشی
ارزشمندتان جذب خواهید نمود. فرصت را از دست ندهید و همن امروز در مسر

تحول کسبوکار آموزشی خود قدم بگذارید.
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