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آیا بهعنوان مدرس حرف حساب دارید؟
در دریای یکران آموزشهای آنلان، جای که هر روز موج جدیدی از مدرسان ظهور
پیدا مکنند، چگونه متوان صدای خود را رساتر کرد و مخاطبان را سمت دورههای

آموزشی جذب نمود؟

راز ان کار، در مواردی فراتر از ارائه محتوای باکیفیت و سرفصلهای جذاب نهفته
است. طق آنچه در جلسه سوم «قویت مدرس» مطرح شد، مهمترن عامل در
جذب مخاطب و فروش دورههای آموزشی، داشتن یک «حرف حساب» منحصربهفرد و

قدرتمند است.

 

حرف حساب مدرس
«حرف حساب» که متوان آن را «پیام بنیادی مدرس» یا «دیدگاه اصل» نامید، در
واقع هویت و فلسفه آموزشی شما را شکل مدهد و عامل اصل تمازتان نسبت به
رقبا محسوب مشود. مدرسان رجسته دنیا مثل گرنت کاردون یا گری وی، ناخودآگاه
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یا آگاهانه، از ان استراژی هره مرند؛ اما سوال اینجا است که «حرف حساب»
دقیقا چیست و چگونه متوان آن را ساخت؟

به زبان ساده، «حرف حساب» پاسخ شما به ان سوالات است:

مخاطبان من در چه وضعیتی قرار دارند (نقطه الف) و مخواهند به کجا رسند
(نقطه ب)؟

روش پیشنهادی من رای رساندن آنها از نقطه الف به نقطه ب چیست؟

بیایید با هم چند مثال ملموس از مدرسان مطرح را ررسی کنیم:

گرنت کاردون: رویای من رای شما ان است که به ثروت و رفاه دست یابید. از
دیدگاه من، ارکان اصل تحقق ان رویا شامل مواردی مانند کسب دانش در زمینه
مـال، سـرمایهگذاری در حـوزه املاک و مسـتغلات و قـویت مهارتهـای فـروش

است.

گری وینرچاک: رویای من رای شما ان است که کسبوکارتان را نهتنها رشد
داده؛ بلکه آن را بهشکل چشمگر متحول کنید. رای رسیدن به ان هدف، باید از

فرصتها استفاده کنید، یوقفه تلاش کرده و جسارت به خرج دهید.

ن است که به جایگاه حقیقرای شما مدرسان ا ژان بقوسیان: رویای من
خودتان، یعنی جایگاه «مدرس مرجع» رسید. رای تحقق ان امر، نیازمند تخصص

عال، تمرکز ر مارکتینگ حرفهای و ساخت سیستمهای کارآمد هستید.

همانطور که مشاهده مکنید، هر یک از ان مدرسان با تکیه ر یک پیام محوری و
چند اصل بنیادن، نگرش منحصربهفرد خود را نسبت به موفقیت بیان مکنند. ان
«حرف حساب» نهتنها آنها را از دیگران متماز مکند؛ بلکه به مخاطبان کمک مکند

بفهمند دیدگاه ان مدرس با نیازها و آرزوهایشان همسو است یا خر.
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چرا داشتن «حرف حساب» رای فروش دورههای آموزشی
حیاتی است؟

معرف از ر اساس ان جلسه از دوره قویت مدرس، اثرگذارترن روش مارکتینگ، 
طرـق دیگـران اسـت. وقتـی یـک «حـرف حسـاب» شفـاف و جـذاب داشتـه باشیـد،
مشتریان خیل راحت متوانند شما و تمازتان را به دیگران معرف کنند. درواقع،
آنها پیام بنیادی شما را منقل مکنند و اینگونه شما در نظر مخاطبانتان، به یک

قهرمان تبدل مشوید.

 

چگونه «حرف حساب» خود را بسازیم؟

1. نقطه الف و ب مخاطبانتان را به دقت تعریف کنید: آنها درحالحاضر با چه
چالشهای رورو هستند و مخواهند به چه نتایج دست پیدا کنند؟

2. روش منحصربهفرد خود را رای رساندن آنها از «نقطه الف» به «نقطه ب»
مشخص کنید: چه اصول و دیدگاههای در آموزش شما کلیدی هستند؟

3. «حرف حساب» خود را در تمام محتوای آموزشی و تبلیغاتیتان بازگو کنید: از
ویدوهای اینستاگرام گرفته تا صفحات وبسایت و وبینارها، پیام اصل خود را به
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اشتراک بگذارید.

4. داستان شخص خودتان را حول محور «حرف حسابتان» تعریف کنید: چگونه
از نقطه الف به نقطه ب رسیدهاید و چه درسهای گرفتهاید؟

5. صفحه «درباره ما» وبسایتان را به «درباره شما» تغر دهید و ر مسر
مخاطب از نقطه الف به ب تمرکز کنید.

6. شوه زندگ خود را بهگونهای به نمایش بگذارید که نشاندهنده رسیدن شما
به نقطه ب رویای مخاطبانتان باشد.

7. در جمعآوری نظرات مشتریان، از آنها بخواهید داستان سفرشان از نقطه
الف به نقطه ب را با تاکید ر «حرف حساب» بازگو کنند.

 

با ساخت و تروج یک «حرف حساب» قوی، نهتنها جایگاه منحصربهفرد خود را در بازار
آموزش آنلان ثبیت مکنید؛ بلکه مخاطبانی را جذب خواهید کرد که عمیقا با

دیدگاه شما همسو هستند و به نتاج وعدهدادهشده ایمان دارند.

آیا آمادهاید «حرف حساب» قدرتمند خود را کشف کرده و کسبوکار آموزشیتان را
متحول کنید؟

دوره «قــویت مــدرس»، شمــا را در اــن مســر راهنمــای کــرده و تمــام ازارهــا و
استراژیهای لازم رای ساخت یک پیام بنیادی جذاب، متماز شدن از رقبا و درنهایت

رسیدن به فروشهای انفجاری را در اختیارتان قرار مدهد.

همن امروز به جمع مدرسان پیشرو وندید!
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