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6 روش رای فروش دوره آموزشی
در دنیای رهیاهوی آموزش آنلان، جای که هر روز مدرسان جدیدی وارد مشوند،
فروش دوره آموزشی چالشی اساسی رای موفقیت است. چگونه متوان کاری کرد که

دورههایتان بدرخشد و مخاطبان بااشتیاق رای ثبتنام صف بکشند؟

تصور کنید محصول آموزشی شما نهتنها یک مجموعه ویدو و فال باشد؛ بلکه
تجربهای ارزشمند و بهیادماندنی ارائه دهد. طق آنچه در جلسه دوم قویت مدرس
مطرح شد، تنها ارزش ذهنی محصول است که تعن مکند آیا مخاطب حاضر به

خرید است یا خر.

بناران رای افزایش فروش دوره آموزشی باید تمرکزتان روی خلق ارزش واقع و
تجربهای منحصربهفرد باشد، تا هر فردی حاضر شود دوره شما را انتخاب و ثبتنام

کند.
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ارزش ذهنی و تاثر آن ر فروش دوره آموزشی
مفهوم کلیدی ارزش ذهنی نقش بسیار مهم در فروش دوره آموزشی ایفا مکند و از

سه جزء اساسی تشکل شده است:

1. ارزش کارردی
ان بخش شامل کیفیت محتوای دوره، ساختار منظم سرفصلها و نتاج ملموس
رای مخاطب است. هر چه مخاطب بتواند با یادگری دوره شما به دستاوردهای
عمل و قال سنجش رسد، احتمال موفقیت در فروش دوره آموزشی بیشتر مشود.

2. ارزش احساسی
تجربهای که مخاطب هنگام استفاده از دوره دارد، تاثر زیادی ر تصمیم به خرید و
فروش دوره آموزشی دارد. حس رضایت، اعتماد و لذت از آموزش، باعث مشود
مخاطب نهتنها خرید کند؛ بلکه دوره را به دیگران نز معرف کند و انگزه بیشتری رای

ادامه یادگری پیدا کند.

3. ارزش اجتماع
مخاطب با شرکت در دوره شما احساس مکند جایگاهی کسب کرده است و بخشی
از یک گروه یا جامعه موفق است. ان حس تعلق و اعتبار اجتماع، عنصر قدرتمندی
ـرای افزایـش فـروش دوره آمـوزشی اسـت؛ چراکـه مـردم تماـل دارنـد محصـولاتی را

انتخاب کنند که به آنها ارزش اجتماع و احترام مبخشد.

بسیاری از مدرسان تنها ر ارزش کارردی تمرکز مکنند و تصور مکنند ارائه محتوای
عال رای فروش دوره آموزشی کاف است؛ اما تجربه نشان مدهد ترکیب ارزش
کارردی، احساسی و اجتماع، راز واقع موفقیت در فروش دوره آموزشی و رسیدن

به درآمدهای چشمگر است.

 

چگونه فروش دوره آموزشی را افزایش دهیم؟
مدرسان رتر، جهان از ترفندهای خلاقانهای رای افزایش فروش دوره آموزشی هره
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مرند. در ادامه چند روش جذاب رای قویت ارزش ذهنی و تحریک مخاطب به
خرید را ررسی مکنیم:

1. ایجاد یک آموزش وژه بهعنوان هدیه
تصور کنید یک دوره مقدماتی رایگان یا یک کارگاه آموزشی اختصاص ضبط کنید و آن
را در کنار محصول اصل بهعنوان هدیه ارائه دهید. ان کار نهتنها حس ارزشمندی را
در مخـاطب ایجـاد مکنـد؛ بلکـه او را بـا سـبک تـدریس و کیفیـت دوره شمـا آشنـا

مسازد. ژ

چنن رویکردی متواند به شکل قالتوجهی فروش دوره آموزشی را افزایش دهد.

مثال مشهور
آقای جف واکر مراحل ضبط یک محصول ۲۵۰۰ دلاری را بهصورت زنده ارائه مکرد و

نسخه نهای را به خریداران همایش بهعنوان هدیه مداد.

2. افزودن دسترسی شخص به مدرس
رای بسیاری از مخاطبان، فرصت ارتباط مسقیم با مدرس ارزشمندترن بخش دوره

است. ارائه موارد زر، متواند ارزش احساسی فوقالعادهای ایجاد کند:

چند دقیقه مشاوره خصوص

یک جلسه رسش و پاسخ آنلان

یک صبحانه یا ناهار مشترک (حتی بدون امکان سوالرسیدن)

اــن روش بــه شکــل مــوثری فــروش دوره آمــوزشی را تحریــک مکنــد و تجربــهای
فراموشنشدنی رای خریدار خلق منماید.

مثال
پیشنهاد صبحانه رایان تریسی، باوجود محدودیتهایش، همیشه اولن رنامهای

ود که در همایشهای او ر مشد.
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با دستخط و امضای اختصاص 3. لمس شخص
یک امضا یا یادداشت دستنویس متواند حس صمیمیت و ارتباط خاص را در
مخاطب ایجاد کند. بسیاری از افراد حاضر هستند رای دریافت یک کتاب یا یادداشت

امضاشده توسط مدرس، حتی بدون تفاوت کارردی، هزینه بیشتری ردازند.

ان روش ساده نز بهطور غرمسقیم فروش دوره آموزشی را افزایش مدهد و حس
ارزشمند ودن محصول را در ذهن مخاطب قویت مکند.
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VIP یهای4. دعوت به همایشها و گردهما
رگـزاری همـایش ـزرگ و دعـوت خریـداران دوره بهعنـوان مهمانـان VIP، احسـاس
وژهودن و تعلق به یک جمع خاص را در آنها ایجاد مکند. چاپ بلیتهای کاغذی
لوکس و ارسال آنها به شرکتکنندگان، ان حس را قویت مکند و فرصتی فراهم

مآورد تا تجربه منحصربهفرد خود را با دیگران به اشتراک بگذارند.

چنن اقداماتی متواند تاثر مسقیم ر افزایش فروش دوره آموزشی داشته
باشد؛ زرا افراد تمال دارند بخشی از تجربهای وژه و معتر باشند.

زیک5. ارائه هدایای ف
انتخاب هدایای فزیک با کیفیت مانند موارد زر، که افراد معمولا رای خودشان
نمخرند اما دوست دارند داشته باشند، متواند ارزش احساسی دوره شما را بالا

رد:
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پاوربانک حرفهای

ماوس یصدا

هندزفری

همچنـن هـدایای سـفارشی ماننـد مـوارد زـر نـز، حـس تعلـق و وفـاداری را افزایـش
مدهد:

ماگ با شعار الهامبخش

تیشرت با طراح خاص که نشاندهنده عضویت در یک گروه باشد.

ارائه ان نوع هدایای ارزشمند متواند نقش مهم در قویت فروش دوره آموزشی
ایفا کند.

6. نامگذاری خلاقانه فروشهای وژه
بهجای عناون تکراری مانند «فروش وژه»، از نامهای جذاب و مرتبط با محصول یا
فصل استفاده کنید. بهعنوانمثال «طرح تکمل کتابخانه کارران» یا «خانهتکانی

تابستانی» متواند حس کنجکاوی و هیجان مخاطبان را رانگزد.

ان تکنیک خلاقانه باعث مشود تبلیغات شما دیده شود و انگزه بیشتری رای
خرید ایجاد کند، که در نهایت فروش دوره آموزشی را افزایش مدهد.

رای اینکه بتوانید ان استراژیهای قدرتمند و دهها ایده جذاب دیگر را بهصورت
عمق بیاموزید و کسبوکار آموزشی خود را متحول کنید، توصیه مکنیم همن
امـروز «دوره قـویت مـدرس» را تهیـه کنیـد. در اـن دوره، شمـا بـا تمـام ازارهـا و
تکنیکهای لازم رای طراح دورههای آموزشی جذاب، افزایش ارزش محصولات و
درنهایت، رسیدن به فروشهای انفجاری آشنا خواهید شد. فرصت را از دست ندهید

و به جمع مدرسان موفق وندید!

رای یادگری بیشتر روشها و چند رار کردن فروش محصولات آموزشی، پیشنهاد
مشود ویدو «فروش محصولات آموزشی را چند رار کنید» را در کانال وتوب ژان

https://modiresabz.com/product/%d8%aa%d9%82%d9%88%db%8c%d8%aa-%d9%85%d8%af%d8%b1%d8%b3/
https://youtu.be/l3RiSdPEguQ?si=9j4qTr3Jtz8Gj9WT
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بقوسیان مشاهده کنید.
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