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7 گام رگزاری چالش آموزشی موفق
آیا بهعنوان یک مدرس، دنبال راهی هستید تا مخاطبان بیشتری جذب کنید، تعامل
آنها را افزایش دهید و در نهایت، دورههای آموزشی خود را با فروش بالاتری عرضه

کنید؟

یک از هترن استراژیها که مدرسان حرفهای دنیا بهکار مگرند، «رگزاری چالش
زرگ ی شما باشد و تحولدر بازاریا تواند نقطه عطفن روش مآموزشی» است. ا

در نحوه جذب و نگهداشت مخاطبان ایجاد کند.

 

چالش آموزشی چیست؟
سادهترن تعریف رگزاری چالش آموزشی ان است شما یک دستورالعمل کارردی و
مشخص در اختیار مخاطبان قرار دهید تا آنها در یک بازه زمانی کوتاه و بهصورت

گروهی، به نتیجهای ملموس رسند.
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هدف از رگزاری ان چالشها، هود کل زندگ یا کسبوکار نیست؛ بلکه دستیای
به یک دستاورد دقق و قالاندازهگری است. رای مثال: «چگونه در ۵ روز حداقل ۱

کیلوگرم وزن کم کنیم؟» یا «چگونه رنامه بازاریای سال آینده خود را تدون کنیم؟».

وژگ چالشهای آموزشی
وژگ مهم رگزاری چالش آموزشی ان است که زنده و تعامل رگزار شود؛ بناران

تاثرگذاری آن بسیار بیشتر از ویدوهای ضبطشده خواهد ود.

مخاطبان شما دقیقا مدانند با یک آموزش خشک و تئوری روبهرو نیستند؛ بلکه
تجربهای عمل و کارردی پیش روی آنها است. مهمتر اینکه ان نوع چالشها
مسقیم سراغ اصل مطلب مروند و بهجای مقدمهچینیهای طولانی، یک راهکار

سرع، عمل و قالسنجش ارائه مکنند.

وقتی مخاطب همان روزهای ابتدای یک تغر کوچک اما ملموس را تجربه کند،
انگزه پیدا مکند با قدرت بیشتری در ادامه مسر همراه شما بماند.

 

7 گام رگزاری چالش آموزشی موفق

1. انتخاب موضوع مناسب رای چالش
اولن و مهمترن گام در رگزاری چالش آموزشی، انتخاب یک موضوع خاص و ملموس
است. موضوع باید کاملا مشخص باشد و مخاطب بتواند نتیجهای قالاندازهگری از

آن دریافت کند.

بهجای انتخاب اهداف کل مثل «هود کسبوکار»، هتر است روی نتاج دقق تمرکز
کنید، مثلا «آزاد کردن ۴۰٪ از زمان بهعنوان کارآفرن». ان تمرکز باعث مشود چالش

شما جذابتر و عملتر باشد و افراد، انگزه بیشتری رای شرکت پیدا کنند.

2. تعن هدف نهای چالش
گـام بعـدی در رگـزاری چـالش آمـوزشی، روشـن کـردن هـدف اسـت. هـدف متوانـد
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رنـدسازی، جمـعآوری بـازخورد مثبـت، کسـب درآمـد مسـقیم یـا فـروش دورههـای
پیشرفتهتر باشد. بسیاری از مدرسان حرفهای، هدف نهای خود را افزایش فروش

دورههای تخصصتر قرار مدهند.

وقتی هدف واضح باشد، همه اقدامات شما در راستای همان نتیجه متمرکز خواهد
شد و بازدهی چالش افزایش پیدا مکند.

3. مشخص کردن مخاطب هدف
هر چالش آموزشی باید رای گروهی مشخص طراح شود. در رگزاری چالش آموزشی،
تعن مخاطب هدف بسیار حیاتی است؛ حتی یک پیشنیاز ساده متواند ارزش

چالش را بالاتر رد و افراد همسان و متعهد را جذب کند.

وقتـی شرکتکننـدگان همسـطح و هدفمنـد باشنـد، تجربـه آنهـا از چـالش مثبـتتر
خواهد ود و احتمال تعامل و ادامه مسر با شما بیشتر مشود.

 .4رنامهرزی زمان چالش
مدتزمان و نحوه ارائه جلسات در رگزاری چالش آموزشی اهمیت زیادی دارد. اغلب
کشند و جلسات بهصورت متوالن ۵ تا ۹۰ روز طول م چالشهای موفق دنیا

رگزار مشوند.

چالشهای ۵ روزه بسیار راج و محوب هستند و هتر است از شنبه تا چهارشنبه
رگزار شوند. هر جلسه هتر است حداکثر ۳۰ دقیقه باشد تا با مشغله مخاطبان

سازگار باشد و افراد بتوانند بدون فشار زمان، به فعالیتها متعهد بمانند.

5. تعن مبلغ و مدل درآمدی
یک دیگر از نکات کلیدی در رگزاری چالش آموزشی، تعن رایگان یا ول ودن

چالش است. ان موضوع بستگ به هدف و اعتبار شما دارد.

اگر هدف فروش دورههای گرانتر است، ارائه چالشی با مبلغ اندک متواند نرخ
تبدل را افزایش دهد و انگزه شرکتکنندگان رای ادامه مسر با شما را بالا رد.
انتخاب مدل درآمدی مناسب، تضمن مکند هم ارزش چالش حفظ شود و هم
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اهداف کسبوکار شما محقق گردد.

6. ارائه پیشنهاد نهای
یک از نکات حیاتی در رگزاری چالش آموزشی، ارائه یک پیشنهاد مشخص و واضح در
پایان چالش است. ان پیشنهاد باید مخاطب را به اقدام نهای هدایت کند؛ اما اگر
محصول یا دوره شما قیمت بالای دارد، لازم نیست مسقیم به صفحه رداخت

منقل شود.

متوانید یک گام میانی مثل ر کردن فرم درخواست مشاوره یا ثبتنام اولیه در نظر
بگرید. ارائه پیشنهاد شفاف و عمل، نرخ تبدل را افزایش مدهد و مخاطب را

ترغیب مکند همراه شما به مسر ادامه دهد.

7. انتخاب نام جذاب و تاثرگذار
رای موفقیت در رگزاری چالش آموزشی، انتخاب نام مناسب اهمیت بالای دارد. نام
چالش باید ساده، جذاب و قالفهم باشد و شامل مدت زمان چالش، نتیجهای که

مخاطب به آن مرسد و بازار هدف باشد.

بهعنوان مثال: «چالش ۵ روزه سیستمسازی رای کارآفرینان؛ حداقل ۴۰٪ از وقتان را
آزاد کنید!»

نام مناسب باعث مشود مخاطب از همان نگاه اول ارزش و هدف چالش را درک کند
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و انگزه شرکت در آن را پیدا کند.

 

بازاریای موثر چالش
رای تبلغ و جذب شرکتکننده در رگزاری چالش آموزشی، یک صفحه فرود ساده
طراحـ کنیـد و در یـک ویـدوی کوتـاه (کمتـر از ۲ دقیقـه) هـدف و نحـوه شرکـت در
ــس ــاد ح ــدف، از ایج ــافیت در ه ــدا شف ــان ابت ــد. از هم ــح دهی ــالش را توض چ

فریبخوردگ جلوگری مکند و اعتماد مخاطب را جلب منماید.

همچنن، از شرکتکنندگان بخواهید تعهد بدهند هر روز فعالیتها را انجام دهند تا
نتیجه ملموس دریافت کنند. ان تعامل روزانه، کلید موفقیت چالش و ایجاد انگزه

رای ادامه مسر با شما است.

تمام ان نکات و استراژیهای کلیدی، تنها بخشی از مطالب ارزشمندی است که در
«دوره قویت مدرس» به آنها رداخته مشود. اگر مخواهید عمقتر با روشهای
نـون بازاریـای آمـوزشی آشنـا شویـد، چالشهـای جـذاب طراحـ کنیـد و کسـبوکار
آموزشی خود را متحول کنید، همن امروز به «دوره قویت مدرس» وندید و از

دانش و تجربیات مدرسان رتر هرهمند شوید.

همچنن رای اینکه در مسر رشد باق بمانید، پیشنهاد مکنم حتما ویدو «هفت
روند جدید در صنعت آموزش» را در وتوب مشاهده کنید. ان ویدو که توسط ژان
بقوسیان در دانشگاه الزهرا ارائه شده، ۷ روند کلیدی صنعت آموزش را ررسی مکند

که متواند مسر تدریس و بازاریای شما را متحول کند.
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