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داستان انفجار فروش با دادن جواز
در ان مطلب مخواهیم داستانی جذاب و آموزنده از یک رند موفق را به اشتراک
بگذاریـم؛ داسـتانی کـه نشـان مدهـد چگـونه یـک مجلـه ورزشـی بـه نـام اسـورتس
ایلاستریتد(Sports Illustrated)، با یک ایده خلاقانه فروش خود را بهطرز چشمگری
افزایش داد. ان داستان درسهای به ما مآموزد که متوانیم در کسبوکارهای

خود از آنها استفاده کنیم.

 

آغاز داستان اسورتس ایلاستریتد
مجله اسورتس ایلاستریتد در سال ۱۹۵۴ کار خود را آغاز کرد و ۱۲ سال فعالیت خود

را ادامه داد؛ اما متاسفانه در ان مدت با زیان مال مواجه ود.

چاپ مجله در آن زمان کار سخت و پیچیدهای ود و اگر تراژ چاپشده فروخته
نمشد، ضرر قالتوجهی بههمراه داشت. ان مجله ۱۲ سال در تلاش ود تا به

موفقیت دست پیدا کند، اما همواره در تراز منف قرار داشت.
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در دهه ۶۰، آندره لاگر تراژ مجله را دورار کرد؛ اما در سال ۱۹۸۰ با مشکل جدیدی
دادند دیگر جذابیت کافی که همراه با محصولات ارائه ممواجه شدند. هدایا
نداشتند و نمتوانستند فروش قالتوجهی ایجاد کنند. در چنن شرایط، مجله

اسورتس ایلاستریتد دنبال راهحل خلاقانهتری رفت.

 

ایدهای که همه چز را تغر داد
مارتن شمن، مدر بازاریای مجله، تصمیم گرفت یک هدیه منحصربهفرد ارائه دهد.
او یاد تلفنهای افتاد که بهشکل قورباغه طراح شده ودند و تصمیم گرفت تلفنی
بهشکل توپ فوتبال طراح کند. ان ایده نهتنها رای هواداران فوتبال جذاب ود؛

بلکه در آن زمان تلفنهای تزئینی نز مد شده ودند.

 

تست ایده
آنها قل از اینکه ایده را در مقیاس زرگ اجرا کنند، تصمیم گرفتند یک آزمون از
طرق پست انجام دهند. آنها به ۳۵ هزار مشترک بالقوه پیشنهاد دادند اگر اشتراک
خود را تمدید کنند، یک تلفن فوتبال هدیه مگرند. نتیجه ان تست بسیار مثبت

ود و افراد زیادی علاقهمند به دریافت ان هدیه شدند.

 

تولید تلفن فوتبال
مجله رای تولید تلفنهای فوتبال با یک کارخانه در چن قرارداد بست و هزینه تولید
هر تلفن تنها ۴ دلار ود. ان در حال ود که ارزش ذهنی ان تلفن رای مشتریان
حدود ۳۰ دلار تخمن زده مشد. پس از موفقیت ان تست، آنها تصمیم به تولید

انوه ان تلفنها گرفتند.

 

https://modiresabz.com


3

انفجار فروش
در سال ۱۹۸۷، ان تلفنهای فوتبال به بازار عرضه شدند و انحصارا توسط مجله
اسـورتس ایلاسـتریتد قاـل خریـداری ودنـد. نتیجـه اـن کمـن فوقالعـاده ـود: ۱

میلون و ۶۰۰ هزار اشتراک جدید رای مجله بهفروش رسید.

ان عدد حرتآور بهخاطر جذابیت ان تلفن فوتبال و تبلیغات هوشمندانهای ود
که انجام شده ود.

 

عوامل موفقیت ان کمن
حال بیایید ررسی کنیم چه عوامل باعث موفقیت ان کمن شدند:

تبلیغات تلوزونی: استفاده از تبلیغات تلوزونی در زمان مناسب و با هزینه
کم، یک از عوامل کلیدی ود.

هدیه منحصربهفرد: تلفن فوتبال بهعنوان هدیهای که هچ جای دیگر قال
تهیه نود، جذابیت بالای داشت.

ارزش بالای هدیه: مشتریان ان حس را داشتند که با خرید یک اشتراک ۵۵
دلاری، تلفنی با ارزش ۳۰ دلار دریافت مکنند.

آزمایش و تست: آنها با مقیاس کوچک آزمایش کردند و سپس به مقیاس
زرگتر رفتند.

 

درسهای رای کسبوکارها
از ان داستان متوانیم چندن درس کلیدی بگریم:

هدایای مرتبط: هدایای که به موضوع کسبوکار شما مرتبط هستند، متوانند
تاثر زیادی روی مشتریان داشته باشند.

ارزش افزوده: گاهی ارزش افزودهای که ارائه مدهید، از خود محصول مهمتر
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است.

نـوآوری در بازاریـای: بهجـای اسـتفاده از روشهـای قـدیم، دنبـال ایـدههای
خلاقانه و نوآور باشید.

در پایان، امیدوارم ان داستان از مجله اسورتس ایلاستریتد رای شما الهامبخش
باشد و بتوانید از ان درسها در کسبوکار خود هرهرداری کنید. بهیاد داشته باشید
با یک ایده خلاقانه و تمرکز روی نیازهای مشتریان، متوانید به موفقیتهای زرگ

دست یابید.
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