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خلاصه کتاب: فروش نرم
آنچه در چکیده کتاب «فروش نرم، نوشته تیم کانِر» مآموزید
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ان کتاب کلاسیک کسبوکار با سومن ورایش در چاپ بیستم روانه بازار شده؛ زرا
کتاب بسیار خوی است و به فروش کمک مکند.

ان راهنمای دقق، همه جنبههای فروش از اصول اولیه جستجوی مشتری، نهای
کردن فروش و الهامبخشی و انگزه دادن به فروشندگان را ررسی مکند تا نسبت به

کار و اهدافشان هیجان و اشتیاق داشته باشند.

مدرسز، مطالعه ان کتاب را به همه متخصصان فروش، از جمله مدران فروش
توصیه مکند، اما به متخصصان حوزههای دیگر هم پیشنهاد مکند که ان کتاب را
بخوانند؛ زرا چه خوشتان بیاید چه نه، تبلغ و فروش یک از مهارتهای مهم در کار

و زندگ روزمره شما است.
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