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ساخت خرنامه ایمیل رای کسبوکار
بیش از دو دهه پیش که وارد دنیای کارآفرینی شدم، سریعا ی ردم ایجاد یک پایه
محکم رای هر کسبوکاری که دنبال موفقیت بلندمدت است، ضروری است. از
تجربیات شخص خود دریافتم خرنامه ایمیل متواند به محور اصل ثبات و رشد

تبدل شود.

در ان مقاله، بینشهای در مورد اهمیت ایجاد یک استراژی بازاریای ایمیل قوی و
اینکه چگونه خودکارسازی ان فرایند متواند آن را آسانتر از همیشه کند، به اشتراک

گذاشته مشود.

بیایید ررسی کنیم چرا خرنامههای ایمیل نهتنها یک روند قدیم، بلکه ازاری
قدرتمند رای ساخت یک کسبوکار موفق هستند.
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سنگبنای موفقیت کسبوکار: ساخت لیست ایمل
ساخت لیست ایمل تنها یک انتخاب نیست؛ بلکه بخش حیاتی هر استراژی موفق

کسبوکار است.

آیا تابهحال فکر کردهاید چرا رخ از کسبوکارها رونق مگرند، درحالکه رخ دیگر
با مشکل مواجه مشوند؟ پاسخ، اغلب در توانای آنها رای ارتباط با مشتریان پنهان

است و ان ارتباط با یک لیست ایمل قوی آغاز مشود.

درک اهمیت لیستسازی
چرا لیستسازی اینقدر مهم است؟ لیست ایمل خود را بهعنوان راه ارتباط مسقیم
با مخاطبانتان در نظر بگرید. رخلاف رسانههای اجتماع که الگوریتمها متوانند
دسترسی شما را محدود کنند، لیست ایمل امکان مدهد مسقیما با مشتریان

ارتباط رقرار کنید.

ان فرصتی است تا بهروزرسانیها، تبلیغات و محتوای ارزشمند را به اشتراک گذاشته
و ارتباط خود را رورش دهید.

ارتباط مسقیم: ایملها مسقیما در صندوق دریافتی (Inbox) مشترکن شما
قرار مگرند.

مالکیت: شما مالک لیست خود هستید. در رسانههای اجتماع قوانن متوانند
هرزمان تغر کنند.

تعامل بیشتر: ایملها اغلب بیشتر از پستهای رسانههای اجتماع باز و کلیک
مشوند.

 

چگونه خرنامهها به رشد بلندمدت کسبوکار کمک مکنند
خرنامهها فراتر از بهروزرسانیهای ساده هستند و بهعنوان ازاری قدرتمند رای رشد
عمل مکنند. وقتی درست انجام شوند، متوانند خوانندگان معمول را به مشتریان
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وفادار تبدل کنند. یادم مآید وقتی مسر خود را شروع کردم، اشتباهاتی مانند
بخشبندی نکردن لیست یا ارسال بیش از حد ایمل مرتکب شدم؛ اما سریعا یاد

گرفتم.

بخشبندی مخاطبان امکان مدهد پیامهای خود را سفارشی کنید و ان یعنی تعامل
بالاتر و نتاج هتر.

ر اساس آمار و ارقام موجود در صنعت، کسبوکارها بهطور متوسط متوانند در
بازاریای ایمیل ۴۲ دلار بازگشت سرمایه بهازای هر یک دلار هزینه شده مشاهده
کنند. ان یک عدد حرتآور است و نشان مدهد با سرمایهگذاری روی لیست

ایمل، درواقع روی آیندهتان سرمایهگذاری کردهاید.

داستان شخص: درسهای آموخته شده
در روزهای ابتدای کارم، قدرت خرنامهها را دستکم گرفتم. فکر مکردم: «دیگر چه
کسـی ایمـل مخوانـد؟»؛ امـا اشتبـاه مـکردم. یکـ از دوسـتانم، ـری بلچـر، حرفـه

موفق را حول محور خرنامههای ایمیل بنا کرده است.

او چندن خرنامه را اداره مکند و اصول کار را به من نشان داده است. داستان
موفقیت او گواهی ر پتانسل بازاریای ایمیل است. بلچر اغلب تاکید مکند:
«پایدارترن کسبوکارها ر پایه مشتریان وفادار بنا مشوند». ان نقلقول عمیقا با
من همخوانی دارد. ساخت آن پایه و اساس طالب زمان و تلاش زیادی است؛ اما

نتاج، ارزش آن را دارند.

در نهایت، ساخت لیست ایمل رای رشدکردن در آینده حتم است. ان روشی است
که با مخاطبان خود ارتباط رقرار کرده و روابط را در طول زمان رورش دهید؛ بناران

اگر هنوز شروع نکردهاید، اکنون زمان شروع است!

 

چرا خرنامهها آینده ارتباطات دیجیتال هستند
در دنیای امروز، ما شاهد تغری زرگ از رسانههای سنتی به خرنامههای دیجیتال
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هستیم. ان تغر نهتنها به دلل پیشرفتهای فناوری؛ بلکه بهخاطر نیاز به ارتباطات
موثرتر و شخصتر است.

آیا شما هم فکر کردهاید چرا خرنامهها انقدر محوب شدهاند؟

شیفت به خرنامه ایمیل دیجیتال
خرنامهها بهعنوان روشی مدرن رای ارتباط با مخاطبان، سریعا در حال رشد هستند.
مـا شاهـد انفجـاری در محـوبیت و سـودآوری خرنامههـا هسـتیم. اـن رسانههـا بـه
کسبوکارها امکان مدهند مسقیما با مخاطبان خود ارتباط رقرار کنند و محتوای

مرتبط و جذای ارائه دهند.

خرنامهها هزینه کمتری رای راهاندازی دارند.

متوانند خیل راحت با استفاده از هوش مصنوع و اتوماسون مدریت شوند.

اـن رسانههـا بـه کسـبوکارها اجـازه مدهنـد بـدون نیـاز بـه فـروش مسـقیم،
درآمدزای کنند.

 

رنامه ایمیلموج جدید کسبوکارهای موفق با خ
در سالهای اخر، ما شاهد ظهور کسبوکارهای موفق که ر پایه خرنامهها بنا
شدهاند، هستیم. یک از ان نمونهها، «The Newsette» است. ان خرنامه در اوج
پاندم کرونا ایجاد شد و در عرض سه سال به ارزش قری ۲۰۰ میلون دلار رسید.
ان نشان مدهد چگونه متوان با استفاده از خرنامهها، مشتریان وفادار و متعهد

رای رندها ایجاد کرد.

تجربیات خود را در ان زمینه به اشتراک  ،Digital  Marketer ری بلچر، بنیانگذار 
گذاشته و به اهمیت جمعآوری دادهها و تحلل آنها بهعنوان یک از دلال موفقیت

خرنامهها اشاره مکند.

آیا به فکر راهاندازی خرنامهای رای کسبوکار خود هستید؟
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The Newsette :مطالعه موردی
داسـتان The Newsette نشـان مدهـد چطـور یـک ایـده سـاده متوانـد بـه یـک
موفقیت زرگ تبدل شود. ان خرنامه با ارائه محتوای جذاب و مرتبط، توانسته
است توجه بسیاری از خوانندگان را جلب کند. ان موفقیت نهتنها به دلل محتوای
خـوب؛ بلکـه بهخـاطر اسـتراژیهای هوشمنـدانه بازاریـای و جمـعآوری دادههـا ـوده

است.

در نهایت، خرنامهها بهعنوان یک ازار ارتباط قدرتمند، ان امکان را مدهند که
ارتباطات خود را به سطح جدیدی رسانیم. آیا آمادهاید از ان فرصتهای جدید

هرهرداری کنید؟

 

خودکارسازی فرایند خرنامه ایمیل شما: کارای بیشتر، دردسر
کمتر

رنامهنویسی را به شکلتواند کمک کند فرایند خون مدر دنیای امروز، اتوماس
کارآمـدتر و سـادهتر انجـام دهیـم؛ امـا چگـونه؟ بیاییـد نگـاهی بـه ازارهـای موجـود

بیندازیم.

ازارهای اتوماسون رای ایجاد خرنامه

Mailchimp: اـن اـزار اجـازه مدهـد خرنامههـای زیبـا و حرفـهای بسازیـد. بـا
استفاده از الگوهای آماده، متوانید سریعا محتوای خود را طراح کنید.

Substack: ان پلتفرم امکان مدهد خرنامهها را راحت منتشر کنید و حتی از
آن درآمد کسب کنید.

ConvertKit: ان ازار رای نویسندگان و بلاگرها طراح شده و کمک مکند
لیست ایمل خود را مدریت کنید.
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مزایای استفاده از هوش مصنوع در تولید محتوا
استفاده از هوش مصنوع در تولید محتوا متواند در صرفهجوی زمان و افزایش

کیفیت کمک کند.

مثلا، متوانیم از ازارهای هوش مصنوع رای ایجاد عناون جذاب یا حتی نوشتن
متنهای اولیه استفاده کنیم. آیا نمخواهید زمان بیشتری رای خلاقیت و نوآوری

داشته باشید؟

 

استراژیهای هرهرداری از دادهها رای هود تعامل
جمعآوری و تحلل دادهها متواند کمک کند بفهمیم چه محتوای رای خوانندگان
جذابتر است. با استفاده از ازارهای تحلیل، متوانیم رفتار کارران را ررسی کرده و

راساس آن، محتوای خود را تنظیم کنیم.

آیا مدانید چه زمانی بیشترن بازخورد را از خوانندگان دریافت مکنید؟

 

حفظ اصالت در اتوماسون
با وجود تمام مزایای اتوماسون، مهم است که اصالت خود را حفظ کنیم. هدف ما

ایجاد ارتباط واقع با خوانندگان است.

تجربه مشتری: «خودکارسازی فقط در زمان صرفهجوی نمکند؛ بلکه امکان مدهد ر
آنچه واقعا اهمیت دارد تمرکز کنیم».

در نهایت، اتوماسون متواند کمک کند فرایند خرنامهنویسی را سادهتر کنیم. با
استفاده از ازارهای مناسب و استراژیهای موثر، متوانیم به نتاج هتری دست

یابیم. آیا آمادهاید قدم به دنیای اتوماسون بگذارید؟

رنامه ایمیلرای خ ژیهای کسب درآمداسترا
امروزه، خرنامهها متوانند بهعنوان منع درآمد قوی عمل کنند؛ اما چگونه متوان
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از ان پتانسل هرهرداری کرد؟ بیایید به چند استراژی کلیدی رای کسب درآمد از
خرنامهها نگاهی بیندازیم.

CPM ی از تبلیغات و درک1. مدلهای درآمدزا

مــدلهای درآمــدزای از تبلیغــات یکــ از راجترــن روشهــا ــرای کســب درآمــد از
یا هزینه بهازای هر هزار نمایش، یک معیار مهم در ان  CPM خرنامهها هستند. 
زمینه است. به عبارت ساده، ان بدان معنا است که شما بهازای هر هزار بار نمایش
تبلغ، مبلغ دریافت مکنید. ان مدل اجازه مدهد با جذب مخاطبان بیشتر،

درآمد خود را افزایش دهید.

2. راههای نوآورانه رای کسب درآمد بدون فروش مسقیم

آیا مدانستید متوانید بدون فروش مسقیم، درآمدزای کنید؟ یک از روشها،
ارائه محتوای وژه یا انحصاری به مشترکن است؛ مثلا متوانید بخشی وژه در
خرنامه خود داشته باشید که فقط رای اعضای رداختکننده قالدسترسی باشد.
ان کار نهتنها به درآمد بیشتر، بلکه به ایجاد وفاداری در میان خوانندگان نز کمک

مکند.

3. ساخت شراکت با رندها رای ارزش افزوده

شراکت با رندها متواند کمک کند ارزش افزودهای رای خرنامه خود ایجاد کنید؛ به
عنوان مثال متوانید با رندهای مرتبط همکاری کنید و محتوای مشترک تولید کنید.
ان نوع همکاری نه تنها کمک مکند درآمد بیشتری کسب کنید، بلکه به رندها نز

امکان دسترسی به مخاطبان جدید را مدهد.

«خرنامهها متوانند جریانهای درآمدی ایجاد کنند که بسیاری از کسبوکارهای
سنتی هنوز به آنها دسترسی پیدا نکردهاند».
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چالشها و فرصتها در کسب درآمد از خرنامهها
کسب درآمد از خرنامهها چالشهای خاص خود را دارد. یک از زرگترن چالشها،
جذب و نگهداشتن مخاطبان است؛ اما با ارائه محتوای باکیفیت و ارزشمند، متوانید
ان چالش را پشت سر بگذارید. همچنن، فرصتهای زیادی در ان زمینه وجود دارد؛
از جمله استفاده از دادهها رای هود استراژیهای تبلیغاتی و افزایش تعامل با

خوانندگان.

در نهایت، باید به یاد داشته باشید موفقیت در ان زمینه نیازمند زمان و تلاش
زیادی است؛ اما با استفاده از استراژیهای مناسب، متوانید خرنامه خود را به یک

منع درآمد پایدار تبدل کنید.

 

نتیجهگری: در آغوش گرفتن فرصت خرنامه
در ان بخش به چند نکته کلیدی اشاره مکنیم. خرنامهها بهعنوان ازاری قدرتمند
رای ارتباط با مشتریان و ایجاد جامعهای وفادار عمل مکنند. ان ازارها نهتنها کمک
مکنند با مخاطبان خود در ارتباط باشید، بلکه متوانند به منع درآمد جدیدی نز
تبدل شوند. آیا تابهحال فکر کردهاید چگونه متوانید از ان فرصت هرهرداری

کنید؟

به یاد داشته باشید، آینده کسبوکارها در کیفیت ارتباط با جامعه خود است.
خرنامهها بخش مهم از ان گفتگو هستند. با استفاده از خرنامهها، متوانید
خیلـ راحـت اطلاعـات ارزشمنـدی را بـه مخاطبـان خـود منقـل کـرده و درعنحـال

ارتباطات عمقتری رقرار کنید.

 

فکر نهای درباره آینده خرنامهها
آینده خرنامهها روشن به نظر مرسد. با پیشرفت تکنولوژی و ازارهای جدید، شاهد
نوآوریهـای بیشتـری در اـن حـوزه خـواهیم ـود. بهعنوانمثـال، اسـتفاده از هـوش
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مصـنوع و اتوماسـون متوانـد کمـک کنـد خرنامههـای حرفـهای و متنـوع را در
مدتزمان کوتاه تولید کنید. آیا ان زمان مناسی رای شروع نیست؟

من شما را به ساخت یا ارقای استراژی خرنامه خود تشوق مکنم. ان کار نهتنها
به ثبیت کسبوکار؛ بلکه به ماندگاری روابط با مخاطبینتان نز کمک مکند.

به یاد داشته باشید، هر قدم که در ان مسر رمدارید، متواند به تغرات
زرگ منجر شود.

 

فرصتهای نوآوری
در نهایت، به یاد داشته باشید خرنامهها فرصتی رای نوآوری و خلاقیت هستند. با
استفاده از ان ازار، متوانید داستانهای خود را به اشتراک گذاشته و به دیگران

الهام ببخشید. آیا آمادهاید ان فرصت را در آغوش بگرید؟

«آینده کسب و کارها در ان است که چقدر خوب با جامعه خود ارتباط رقرار مکنند
و خرنامهها بخش مهم از ان گفتگو هستند».

با در آغوش گرفتن پتانسل خرنامهها، متوانید کسب و کار خود را ثبیت کرده،
ارتباطات عمقتری با مخاطبان رقرار کنید و شوه ارتباطیتان را متحول سازید.

رنامههـای ایمیلــر خ سـاخت پـایه و اسـاس یـک کسـبوکار پایـدار نیازمنـد تمرکـز
بهعنــوان یــک منــع درآمــد کلیــدی اســت. بــا اســتفاده از اتوماســون و محتــوای
استراژیک، متوانید خرنامه خود را به منع درآمد تبدل کرده و درعنحال ارتباط

با مخاطبان خود را نز قویت کنید.
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