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سه ایده استارتای تاجران جاده اریشم
جاده اریشم، با بیش از 6500 کیلومتر طول، یک از مهمترن مسرهای تجاری در
ود؛ بلکه محلریشم، ادویه و کالاها نرای تبادل ا ن جاده تنها راهیود. ا ختار
رای نوآوری و حل مسائل تجاری نز به حساب مآمد. با توجه به چالشهای
مختلف که تاجران با آنها روبهرو ودند، روشهای که آنها رای غلبه ر ان
مشکلات انتخــاب کــرده ودنــد، بــه طــرز شگفتانگــزی بــه بســیاری از شوههــای
استارتاپهای مدرن شباهت دارد. در ادامه به سه مورد از ان شوهها اشاره مشود.

 

۱. اشتراک مناع
یک از زرگترن چالشهای تاجران جاده اریشم، خطر سفر در بیابانهای وسع،
کوهها و مناطق غرقال کنترل ود. دزدی توسط راهزنان و بلایای طبیع تهدیدات
دائم ودند. همکاری ن تاجران و تشکل کاروانها یک از راهحلهای ان مسئله
ود. کاروانها نه تنها امنیت بیشتری فراهم مکردند، بلکه تاجران متوانستند
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هزینهها را به اشتراک بگذارند و روی تخصص خود در خرید و فروش کالاها تمرکز
کنند.

تواند به شکلهای مختلفن مورد مرای راهاندازی یک کسبوکار نوپا، ا ،امروزه
تجل یابد. بهعنوانمثال:

استفاده از فضای همکاری جای اجاره یا خرید دفتر کار

بهکارگری فریلنسرها و پیمانکاران جای ایجاد اشتغال در حوزههای غرکلیدی

هرهگری از نرمافزارهای متنباز یا استفاده از راهحلهای بدون کدنویسی

شرکت در رنامههای شتابدهنده و کلاسهای مشاوره

 

۲. ایجاد اعتماد - تمرکز ر روابط با مشتریان
رای تاجران جاده اریشم، اعتماد مبنای موفقیت آنها ود. معمولا با افرادی از
فرهنگها و زبانهای متفاوت ارتباط رقرار مکردند. به همن دلل، ان تاجران وقت
زیادی را صرف ایجاد روابط بلندمدت و همکاریهای ویا مکردند. بهعنوانمثال،
تاجران سُغدی به خاطر مهارتهای زبانی و توانایهای سازگاری با فرهنگهای مختلف

شناخته شده ودند.

ان موضوع در ایجاد روابط مشابه در دنیای کسبوکار امروز دیده مشود. روابط
خوب با تمام ذینفعان متواند بقای یک استارتاپ را تضمن کند. بهعنوانمثال،
سرمایهگذاران و شرکای تجاری متوانند در مراحل سخت تامن مال به یک روژه
کمـک کننـد. همچنـن، نزدیکـ بـه تامنکننـدگان متوانـد در مـواجهه بـا مشکلات

نقدینگ بسیار مفید باشد.

 

۳. مدریت موجودی
تاجران جاده اریشم باید بیشترن سود را به دست آورند و درعنحال وزن و حجم
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کالاهای حملشده را به حداقل رسانند. آنها بیشتر روی کالاهای با ارزش و کمحجم
تمرکز مکردند، مانند اریشم که متوانست بازده بالای را بدون افزایش بار، به
کاروانها ارائه دهد. ان توجه به کارای کمک مکرد تا به طور مؤثر با چالشهای

حمل و نقل مقابله کنند.

امـروزه، اسـتارتاپهای موفـق همـن نگـرش را دارنـد و اولـویت را روی محصـولات بـا
زیکع، استارتاپهای فهینهسازی منا رای ،نگذارند. همچنحاشیه سود بالا م
متوانند از روشهای مدریت موجودی چابک هره رند و از شوههای موجودی

بهموقع استفاده کنند.

در نهایت، روشهای تاجران جاده اریشم هنوز هم متواند بهعنوان درسهای
ارزشمند رای استارتاپهای امروزی عمل کند. ان درسها شامل اهمیت همکاری،
ساخت روابط محکم و مدریت مناع هینه است که متواند به موفقیت بلندمدت

کسبوکارها منجر شود.
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