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اسرار ساختن یک شرکت مشاورهای
شـروع یـک شرکـت مشـاورهای متوانـد دلهـرهآور باشـد. امـا اگـر بـه شمـا بگـویم کـه
متوانید با حداقل سرمایهگذاری شروع کنید، چه؟ بله، ان حقیقت دارد! بسیاری از
مشاوران موفق، کسبوکار خود را بدون صرف هزینههای گزاف راهاندازی کردهاند.
بیاییـد بـه چنـد راز کـه متوانـد بـه شمـا در شـروع سـفر مشاورهایتـان کمـک کنـد،

ردازیم.

 

1. شروع یک کسبوکار مشاورهای با حداقل سرمایهگذاری
وقتی من رای اولن بار شرکت مشاورهای خود را راهاندازی کردم، سرمایه محدودی
داشتم. من به جای ودجه هنگفت، به مهارتها و دانش خود متک ودم. در اینجا

چند نکته رای شروع کار شما وجود دارد:

از مهارتهای موجود خود استفاده کنید: در چه چزی مهارت دارید؟ از تخصص
خــود ــرای ارائــه خــدمات مشــاورهای اســتفاده کنیــد. بــه اــن ترتیــب، نیــازی بــه
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سرمایهگذاری رای یادگری مهارتهای جدید نخواهید داشت.
از ازارهای رایگان استفاده کنید: مناع رایگان زیادی به صورت آنلان در دسترس
هستند. از پلتفرمهای رسانههای اجتماع گرفته تا سازندگان وبسایت، متوانید

بدون صرف هزینه، حضوری حرفهای ایجاد کنید.
شبکهسازی: با افراد در صنعت خود ارتباط رقرار کنید. در رویدادهای محل شرکت
کنید یا به انجمنهای آنلان وندید. ایجاد روابط متواند به مشتریان بالقوه منجر

شود.

به یاد داشته باشید، شروع کوچک به معنای عدم توانای در رشد زرگ نیست. ان
در مورد داشتن مناع و استراژی مناسب است.

 

2. یافتن کلمات کلیدی با ارزش بالا که فرصتهای مشاورهای را
هدایت مکنند

در عصر دیجیتال، کلمات کلیدی بسیار مهم هستند. آنها به مشتریان بالقوه کمک
مکنند تا شما را به صورت آنلان پیدا کنند. اما چگونه کلمات کلیدی با ارزش بالا را

شناسای مکنید؟ در اینجا یک رویکرد ساده وجود دارد:

جایگاه خود را ررسی کنید: بفهمید مخاطبان هدف شما به دنبال چه چزی هستند.
از ازارهای مانند Google Keyword Planner یا  Ubersuggestرای یافتن کلمات

کلیدی مرتبط استفاده کنید.
رقبا را تجزیه و تحلل کنید: ببینید رقبای شما از چه کلمات کلیدی استفاده مکنند.

ان متواند به شما بینشی در مورد آنچه در صنعت شما کار مکند، بدهد.
روی کلمات کلیدی طولانی تمرکز کنید: اینها عبارات خاص هستند که رقابت کمتری
دارنــد. بــه عنــوان مثــال، بــه جــای «مشــاوره»، «مشــاوره کســبوکار کــوچک ــرای

استارتآپها» را امتحان کنید.
با تمرکز ر کلمات کلیدی مناسب، متوانید مشتریانی را جذب کنید که واقعا به
خدمات شما علاقهمند هستند. ان مانند انداختن قلاب ماهیگری است. طعمه
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مناسب، ماهی مناسب را صید مکند.

 

3. ایجاد محتوای ویدوی موثر رای نمایش تخصص
محتوای ویدوی ازاری قدرتمند است. ان به شما امکان مدهد تا در سطح
شخص با مخاطبان خود ارتباط رقرار کنید. در اینجا نحوه ایجاد ویدوهای موثر آمده

است:

معتر باشید: شخصیت خود را نشان دهید. مردم مخواهند با افراد واقع ارتباط
رقرار کنند، نه فقط یک رند.

ارزش ارائه دهید: نکات، بینشها یا مطالعات موردی را به اشتراک بگذارید. ان
شما را به عنوان یک متخصص در زمینه خود معرف مکند.

آن را کوتاه نگه دارید: محدوده توجه کوتاه است. ویدوهای را هدف قرار دهید
که مختصر و مفید باشند.

همانطور که دوید چارلستون زمانی گفت،

«ویدو راه جدید رای تعامل و آموزش مخاطبان شما است.»

پس از استفاده از ان رسانه خجالت نکشید!

 

4. استفاده از سیستمهای ردیای مشتری رای سنجش
موفقیت

پیگری مشتریان و پیشرفت آنها ضروری است. ان به شما کمک مکند تا بفهمید
چه چزی کار مکند و چه چزی کار نمکند. در اینجا نحوه پیادهسازی سیستم

ردیای مشتری آمده است:

نرمافزار مناسب را انتخاب کنید: گزینههای زیادی از صفحات گسترده ساده گرفته تا
جامع در دسترس هستند. یک را پیدا کنید که متناسب با نیاز  CRM سیستمهای
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شما باشد.
اهداف واضح تعن کنید: تعریف کنید که موفقیت رای هر مشتری چگونه به نظر

مرسد. ان به شما کمک مکند تا پیشرفت را به طور موثر اندازهگری کنید.
دادهها را مرتبا ررسی کنید: دادههای را که جمعآوری مکنید تجزیه و تحلل

کنید. به دنبال روندها و زمینههای هود باشید.
با استفاده از سیستم ردیای مشتری، متوانید مطمئن شوید که هترن خدمات
ممکن را ارائه مدهید. ان مانند داشتن یک نقشه راه است. شما را به سمت

مقصدتان راهنمای مکند.

ساختن یک شرکت مشاورهای یک سفر است. با استراژیها و طرز فکر مناسب،
متوانید یک کسبوکار موفق ایجاد کنید که رشد کند. به یاد داشته باشید، هر

متخصص زمانی مبتدی وده است. پس امروز اولن قدم را ردارید!
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