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چگونه بدون داشتن مخاطب، دوره آنلان خود را
بفروشیم؟

بسیاری از افراد تصور مکنند رای راهاندازی یک کسبوکار موفق، نیاز به یک جمعیت
زرگ از دنبالکنندگان دارند؛ اما واقعیت ان است که شروع از نقطه صفر متواند
مزیتهای خاص خود را داشته باشد. در ان مقاله، به ررسی روشهای مردازیم
که کمک مکند حتی بدون داشتن مخاطب، یک کسبوکار آنلان موفق راهاندازی

کنید.

 

مزایای شروع از صفر
شاید در حال حاضر فکر کنید که نداشتن مخاطب یک مشکل زرگ است، اما در
واقـع، اـن موضـوع متوانـد یـک فرصـت باشـد. بسـیاری از افـراد مـوفق کـه امـروز
نامشان را مشناسید، از صفر شروع کردند و توانستند به موفقیتهای زرگ دست
یابند. رای مثال، یک از مشتریان من، شون، که به رستاران کمک مکند تا آزمون
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NCLEX را پاس کنند، با شروع از صفر توانست در اولن راهاندازی رنامهاش 30,000
دلار درآمد کسب کند. یا چرل که با 30,000 دلار در اولن راهاندازی دورهاش رای زنان
در زمینه سرمایهگذاری در املاک موفق شد. یا جِفری که از هچ شروع کرد و در عرض

18 ماه به یک میلون دلار درآمد رسید.

 

چگونه تبدل به آهنربای مشتری شویم
اولن قدم رای موفقیت در کسبوکار آنلان، تبدل شدن به آهنربای مشتری است.
شما باید به گونهای خود را معرف کنید که افراد به سمت شما جذب شوند. رای ان

کار، باید سه عامل کلیدی را شناسای کنید:

مشتری ایدهآل شما کیست؟

آنها در چه مرحلهای از سفر خود هستند؟

آنها دنبال چه نتیجه خاص هستند؟

با مشخص کردن ان سه عامل، شما متوانید بهراحتی مشتریان ایدهآل خود را
شناسای کنید و ارتباط موثرتری با آنها رقرار کنید.

 

ساختن یک جامعه از خریداران از صفر
در ان مرحله، شما باید به تحقق و توسعه  (R&D)ردازید. ان به ان معناست که
در حن ایجاد دوره آنلان خود، باید به دنبال مشتریان ایدهآل باشید و با آنها
صـحبت کنیـد. بـا رسـیدن سـوالات مناسـب، متوانیـد اطلاعـات لازم ـرای سـاخت

دورهتان را جمعآوری کنید. به عنوان مثال، سوالاتی مانند:

زرگترن چالش شما چیست؟

اگر بتوانید یک راهحل جادوی رای مشکل خود داشته باشید، چه چزی نیاز
دارید؟
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ان رسشها به شما کمک مکند تا نیازهای واقع مشتریان را شناسای کنید و
دورهای بسازید که به آنها پاسخ دهد.

 

نقشهراه دوره آموزشی خود را ایجاد کنید
پس از شناسای نیازهای مشتریان، زمان آن رسیده است که نقشهراه دوره آموزشی
خود را طراح کنید. ان نقشهراه باید شامل مراحل مختلف باشد که مشتریان شما
را از نقطه صفر به نقطه هدف مرساند. در ان مرحله، باید دوره خود را به صورت
لاو ارائه دهید تا بتوانید بازخورد واقع از مشتریان دریافت کنید و ر اساس آن،

دوره را هود دهید.

 

فروش را آسان کنید
در نهـایت، زمـانی کـه دوره خـود را طراحـ کردهایـد و بـازخورد مشتریـان را دریـافت
کردهاید، باید به مشتریانی که با آنها صحبت کردهاید، پیشنهاد دهید. ان باعث
مشود که فروش رای شما بسیار سادهتر شود، زرا با افرادی که نیاز به دورهتان

دارند، در ارتباط هستید.

 

نتیجهگری
شما نیازی به جمعیت زرگ از دنبالکنندگان ندارید تا یک کسبوکار آنلان موفق
راهاندازی کنید. با شناسای مشتریان ایدهآل، ساختن روابط واقع و ایجاد دورهای که
به نیازهای آنها پاسخ دهد، متوانید بهراحتی موفقیت را تجربه کنید. به یاد داشته

باشید که کیفیت ارتباطات و درک نیازهای مشتریان، کلید موفقیت شماست.
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