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چگونه بفهمیم بازدیدکنندگان سایت ما دقیقا چه
مکنند!؟

 

در ان ویدو مخواهم به ان موضوع ردازم که چگونه بفهمیم بازدیدکنندگان
سایت ما دقیقا چه مکنند.

فرض کنید شما یک فروشگاه فزیک واقع دارید و به شما مگویند که ان
فروشگاه را مدریت کنید و سع کنید فروشش را افزایش دهید؛ ول بههچوجه
حق ندارید داخل فروشگاه را ببینید، حق ندارید ببینید که بازدیدکنندگان ان فروشگاه
به کدام قسمتها مراجعه مکنند و جلوی چه محصولاتی متوقف مشوند و در کل

رفتار بازدیدکنندگان در فروشگاه چگونه است.

مسلم است که ان کار قریبا غرممکن است و شما نمتوانید بدون اینکه رفتار
بازدیدکنندگان یک فروشگاه را تحت نظر بگرید، فروش آن فروشگاه را افزایش دهید؛
ول نکته بسیار جالی که در دنیای بازاریای اینترنتی وجود دارد ان است که بسیاری
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از دارندگان وبسایت بههچوجه رفتار بازدیدکنندگان را تحلل نمکنند.

یعنی دقیقا نمدانند که بازدیدکننده وقتی به سایت وارد مشود چه کارهای را
انجام مدهد، کجاها را کلیک مکند، روی کدام قسمتها بیشتر توقف مکند و
حتی خیلها نمدانند بازدیدکننده، کدام صفحات را با چه ترتی بازدید مکند.
بناران در ان ویدو مخواهم به ان موضوع ردازم که چگونه متوانیم به ان
رویا تحقق ببخشیم؛ یعنی بهجای رسیم که حتی فیلم رفتار بازدیدکننده در سایت را
بتوانیم ببینیم. یعنی ببینیم بازدیدکنندهای که وارد سایت شده است ماوس خود را
به کجا رده، روی چه دکمههای کلیک کرده، وارد چه صفحاتی شده و کلا قل از

خروج از سایت دقیقا چه رفتارهای را از خودش نشان داده است.

اگر بتوانیم به ان رویا تحقق ببخشیم و کل ان موارد را بدانیم، دید بسیار عمیق به
اـن موضـوع پیـدا خـواهیم کـرد کـه مشکلات سـایت مـا چـه چـزی اسـت، چگـونه
متوانیم فروشمان را افزایش دهیم و کجاها باید بیشتر تاکید کنیم و بهراحتی

متوانیم موفقیت سایتمان را افزایش دهیم.

 

در زر سه عامل مهم در تحلل رفتار بازدیدکننده آورده شده است:

1. جذابترن قسمتها
فرض کنید بازدیدکنندهای Home Page یا صفحه اصل سایت را باز کرده است. آیا
مدانید اغلب بازدیدکنندگان ماوسشان را روی کدام قسمت مرند یا آیا مدانید

روی Home Page بیشترن جاهای که کلیک مشود کدامها هستند؟

اگـر اـن مـوارد را بـدانیم، متـوانیم عملیـات بازاریـای اینترنتـی را هتـر کنیـم، اگـر
قسمتهای که بازدیدکنندگان کلیک مکنند همان مواردی است که توقع داریم،
Home ی ازرود. فرض کنید دوست داریم قسمتهای پیش مز بهخوپس همهچ
زیاد کلیک شود، ول بازدیدکنندگان هچ توجهی به آن قسمت نمکنند. در  Page
ان حالت باید تغراتی ایجاد کنیم تا بتوانیم کلیکهای بیشتری را در قسمتهای

https://modiresabz.com


3

دلخواه خودمان ایجاد کنیم.

بناران اولن نکته در تحلل رفتار بازدیدکننده ان است که بدانیم رای بازدیدکننده
جذابترن قسمتها در یک صفحه کدامها هستند.

 

2. حرکت در صفحات
یا  Home  Page فرض کنید مخواهیم بدانیم در سایت مدرسز افرادی که وارد 
صفحات اصل مشوند، چند درصدشان تبلغ زرگ بالای صفحه را کلیک مکنند؟
اگر همنالان به سایت مدرسز مراجعه کنید خواهید دید که یک تبلغ وجود دارد و
سپس مخواهیم بدانیم که از افرادی که وارد Home Page شدهاند و آن تبلغ را
کلیک کردهاند چند درصدشان در صفحهی محصول دکمه خرید را کلیک مکنند و اگر
بتوانیم آمار و ارقام دقیق از ان موضوع به دست آوریم، متوانیم تشخیص دهیم
آیا کار خوی است در بالای ان صفحه ان تبلغ را قرار دهم یا شاید هتر باشد ان

تبلغ را در جای دیگری قرار دهیم.

 

3. رفتار در یک صفحه سایت
فرض کنید صفحه محصول خوب طراح کردهاید و روی تبلغ نویسی آن ساعتها
وقت گذاشتهاید. حالا مخواهید ببینید وقتی یک بازدیدکننده وارد ان صفحه
Scroll مکند، کجاها محصول شد چه رفتاری از خودش نشان مدهد و کجاها را 
متوقف مشود و دققتر ررسی مکند و متن را مخواند. حتی مخواهیم ببینیم
که ماوسش را کجاها حرکت مدهد، اغلب بازدیدکنندگان نهتنها صفحه را مخوانند
بلکه همزمان با خواندن صفحه ماوس را هم روی جاهای که علاقه بیشتری به آن

دارند حرکت مدهند.

با تحلل رفتار یک بازدیدکننده مثلا در یک صفحهی محصول متوانیم اطلاعات
بسیار ارزشمندی به دست آوریم و بدانیم نقاط ضعف ان صفحه محصول چیست و
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چگونه متوانیم ان صفحه را هود ببخشیم.

 

Hotjar.com سرویس معرف
بهراحتی متوانید با استفاده از ان سرویس تحلل دقیق از رفتار بازدیدکنندگان

سایت داشته باشید.

اولن قدم ان است که به ان سایت مراجعه کنید و عضو سایت شوید، مشخصا
سرویسهای پیشرفتهای که ان سایت ارائه مدهد ول است؛ ول متوانید از
ی دارد، ولـیـا رایگـان آن اسـتفاده کنیـد. مسـلم اسـت محـدودیتها Basic گزینـه
همن سرویس رایگان دید بسیار عمق و ارزشمندی درباره بازدیدکنندگان سایت به

شما مدهد.

بناران به ان سایت مراجعه کنید دکمهی Try It For Free را زنید و فرم را ر کنید.
بعدازآن به 4 قدم هدایت مشوید.

اولن قدم ان است که انتخاب کنید آیا مخواهید فیلم رفتار تکتک بازدیدکنندگان
سایت ثبت شود؟ ان فناوری بسیار جالی است که بعد از فعالسازی ان سرویس
روی سایتـان متوانیـد فیلمهـای را ببینیـد کـه دقیقـا رفتـار بازدیدکننـده در یـک
صفحهی خاص است. مثلا متوانید ببینید ماوسش را به کجا حرکت داده، کجا

کلیک کرده و از چه صفحهای به چه صفحهای رفته و کجا از سایت خارج شده است.

شاید چند سال پیش چنن ایدهای کاملا رویا ود؛ ول اکنون متوانید فیلم تکتک
بازدیدکنندگان سایت را ببینید و دهها ایده رای هود سایت به دست آورید. بناران

دکمه Record Cite Visitors را زنید تا رفتار بازدیدکنندگان سایت را ضبط کند.

Hit درست شود؟ منظور از Hit Map خواهیدکنید آیا من قدم انتخاب مدر دوم
Map تحلیلـ از سـایت اسـت کـه نشـان مدهـد کـدام قسـمتهای صـفحه بیشتـر

موردتوجه قرار گرفته است.

https://modiresabz.com


5

رای ان کار دو معیار وجود دارد:

اولن معیار ان است که کجاها بیشتر کلیک شده است و دومن معیار ان است که
ماوس بیشتر کجاها حرکت کرده است حتی باوجوداینکه کلیک صورت نگرفته است.

اغلب افراد وقتی قسمتی از صفحه رایشان جذاب است ماوس را روی آن قسمت
حرکت مدهند. شاید در نهایت کلیک هم نکنند. ول همن مورد نشان مدهد که

آن قسمت صفحه توجهشان را جلب کرده است.

Hit خواهید در موردشرا تعریف کنید که م توانید صفحه خاصن قسمت مدر ا
Map یا نقشه گرمای تهیه شود. مثلا خودم ترجح دادم یک از صفحات محصولم را
ان صفحه تولید شود که ببینم در آن متنی که نوشتهام  Hit  Map انتخاب کنم تا

کدام قسمتها توجه بیشتری را به خود جلب کرده است.

تعریف  Hit  Map رای سه صفحه سایت توانیدالبته در نسخه رایگان شما فقط م
کنید که یک از آن موارد متواند Home Page باشد و دو صفحه دیگر متواند دو

تا از محصولاتان باشد.

در قسمت سوم متوانید انتخاب کنید که آیا مخواهید از بازدیدکنندگان سایت
سوالاتی رسیده شود؟ اگر ان قسمت را فعال کنید در واقع Pop Upای به سایت
اضافه مشود و سوال رسیده مشود که آیا پیشنهادی دارید تا ان صفحه هود
را زنید و به قدم  Skip ن قدم فعلا استفاده نکنید وکنم از اپیدا کند؟ توصیه م

بعدی روید.

در قدم چهارم از شما رسیده مشود آیا مخواهید افراد دیگری هم به ان اکانت
Web ر فروش دارید و یار سایت دارید، مددسترسی داشته باشند؟ فرض کنید مد
masterهای دارید و مخواهید که آنها هم به ان آمار و ارقام دسترسی داشته

باشند. رای سادگ متوانید دکمه Skip را زنید.

شدهاید و یکقدم دیگر  Hotjar اکنون متوانم به شما تریک بگویم، شما عضو 
مانـده و آن کـدی اسـت کـه سـایت Hotjar بـه شمـا مدهـد. آن را کـی کنیـد و در
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Header سایتان وارد کنید.

اگر خودتان بلد هستید که چگونه یک کد را در Header سایت وارد کنید، متوانید
ان کار را انجام دهید و اگر بلد نیستید، متوانید از طراح یا رنامهنویس سایتان
کمک بگرید. یک خر خوب رای وردرسیها ان است که وسته یا theme شما ان
امکان را قرار داده تا کدهای در Header اضافه کنید و اگر theme شما ان امکان را
نصب کنید.  Header  and  Footer ندارد متوانید یک پلاگن یا افزونهای به اسم 
بعد از نصب ان افزونه بهراحتی یک box ظاهر مشود که متوانید هر کدی را به
Footer سایت اضافه کنید. پس اگر سایت شما وردرسی است Header سایت یا 
متوانید ان پلاگن رایگان را نصب کنید و کدی را که Hotjar در اختیارتان قرار داده

است در بخش Header ان پلاگن کی کنید و ذخره کنید.

 

1. جذابترن قسمتها
سایت کدام قسمتها توجه بیشتری به  Home  Page مخواهیم ببینیم مثلا در 

خودش جلب مکند.

Hit مراجعه کنیم و  Maps است در منوی سمت چپ به قسمت ن کار کافرای ا
نقشه گرمای یا Hit Map صفحه سایت را ببینیم .

در دسترس نخواهد  Hit  Map البته بهمحض اینکه اکانتان را فعال کردید احتمالا 
ود، نکته بسیار مهم ان است که سایتهای خیل زیادی هستند که Hit Map تولید
Hit Map تـان را بدهیـد و یـکتوانیـد در چنـد ثـانیه آدرس سایکننـد و شمـا مم
رایتان تولید کند. نکته بسیار مهم و کلیدی که وجود دارد Hit Mapای که اغلب ان
بازدیدکننده نیست، بلکه الگوریتم کنند با توجه به رفتار واقعسایتها تولید م
نوشتنـد کـه فقـط از روی رنگهـا، عکسهـا و چیـدمان صـفحه حـدس مزننـد کـدام
ن چیدمان توجه بیشتری را به خودش جلب خواهد کرد؛ ولقسمتها با توجه به ا
سایت Hotjar، Hit Map واقع به شما مدهد؛ یعنی نموداری که مبینید با تحلل
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رفتار واقع بازدیدکنندگان سایت شما به دست آمده بناران بسیار باارزش است. اگر
سایتان بازدید بالای ندارد لازم است چند ساعت یا حتی یک یا دو روز صر کنید تا

بتوانید ان Hit Map را ببینید.

در Hit Map، Home Page سایت مدرسز قسمتهای قرمز توجه بیشتری را به خود
جلب کرده که ان قسمتها همان محصولات و مقالات هستند و نکته جالب ان
است که محصولات توجه بیشتری نسبت به مقالات به خودش جلب کرده است.
به ان نتیجه مرسیم که اغلب افرادی که وارد  Hit  Map بناران با تحلل ان 
Home Page مشوند شاید بیشتر دنبال محصول هستند تا مطالب رایگان و مقاله.
اـن موضـوع دیـد بسـیار خـوی مدهـد کـه چـه کارهـای انجـام دهیـم تـا فـروش

محصولات افزایش پیدا کند.

در همن قسمت Hit Map نمودار دیگری که متوانید ببینید نمودار Scroll هست
که ان نمودار نشان مدهد که چند درصد کارران سایت شما تا نقطهی خاص از

صفحهی شما را Scroll کردهاند و چند درصد به پایان صفحهی شما رسیدهاند.

در کمال تعجب مبینیم در سایت مدرسز حدود 54.8 درصد فقط قسمت بالای
Hit Map نن با دیدن ارانکردهاند. بنا Scroll ن صفحهسایت را دیدهاند و تا پا
Home  Page متوانبم به ان نتیجه رسبم که اگر قسمت بالای یا نیمه بالای 
خوب یا جذاب نباشد بسیاری از فرصتها را از دست خواهیم داد، به دلل اینکه
را نگاه نمکنند. بناران  Home Page نیم از افراد پانتر نمروند و تا انتهای 
باید به ان موضوع فکر کنیم که چه چزهای بگذاریم تا همن افرادی که فقط
قسمت بالای سایت را مبینند جذب شوند و از سایت خارج نشوند و به صفحات

دیگر سایت مراجعه کنند.

Hit Map ل مارکتینگ است. کهن زمینه صفحه محصول ستارگان ایممثال دیگر در ا
آن را درآوردم، بیشترن توجه را ویدو و خود دکمه شروع ویدو به خودش جلب
کرده است. بناران به ان نتیجه مرسم که استفاده از ویدو در صفحات محصول

متواند بسیار اثرگذار باشد و توجه را به خودش جلب کند.
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نکته بسیار ظریفتر که متوانیم مشاهده کنیم ان است که جملهای در بالای ویدو
نوشتهام که بهراحتی متوانم ببینم کدام کلمات و کدام قسمتهای ان جمله توجه
بیشتری را به خودش جلب کرده است؟ در کمال تعجب مبینیم که قسمت اول
جمله که ایمل مارکتینگ است هچ توجهی به خودش جلب نکرده است و شاید
کلماتی که توجه بیشتری به خودش جلب کرده کلمه «افزایش» است و همنطور
«عـدد 2» در جملـه «فـروش خـود را دو تـا سـه راـر کنیـد»، بنـاران بـه اـن نتیجـه
مرسیم که استفاده از اعداد در عنوان متواند توجه بیشتری را به خودش جلب
کند و نکته دیگر ان است که بازدیدکننده بیشتر به دنبال سود خود است. بناران

قسمت افزایش رایش جالبتر است.

بنـاران مبینیـد کـه تبلـغ نویسـی و هینهسـازی صـفحات محصـول چقـدر علـم
پیچیدهای است و به ان سادگ نیست که چند فرمول یاد بگریم و یک صفحه
محصول تولید کنیم و توقع داشته باشیم بیشترن فروش ممکن را انجام دهیم. بلکه
باید مرتب در حال تحلل رفتار واقع بازدیدکنندگان باشیم و بعد با توجه به ان

تحللها صفحات سایت را هود دهیم.

 

2. تحلل مسر حرکت
همانطور که گفته شد منظور از تحلل مسر حرکت ان است که بدانیم بازدیدکننده
از کدام صفحه وارد سایت شده سپس وارد کدام صفحه شده و در نهایت به کجاها

هدایت شده است.

یک مثال از تحلل مسر حرکت ان است که فرض کنید مخواهم بدانم چند نفر از
افرادی که وارد Home Page یا صفحه اصل سایت مدرسز شدهاند بَنِر بالای صفحه
را کلیـک کردهانـد کـه اـن بنـر مرـوط بـه دوره «سـتارگان ایمـل مارکتینـگ» اسـت و
بعدازاینکه روی ان بنر کلیک کردند و وارد صفحه محصول شدند از آن افراد چند

درصدشان دکمه خرید یا افزودن به سبد خرید را کلیک کردند.
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در واقع با ان تحلل مسر حرکت مخواهیم به ان نتیجه رسیم که آیا ارزش دارد
بالای سایت یک تبلغ بسیار زرگ را به دوره ایمل مارکتینگ اختصاص دهم یا خر؟
رای دانستن جواب ان سوال که چند نفر از کسانی که وارد Home Page شدهاند
اول روی تبلغ کلیک کردهاند و بعد وارد صفحهی محصول شدند و بعد روی دکمه

خرید کلیک کردهاند باید یک قیف طراح کنم.

 

مسر قیف
در قسمت Hotjar در قسمت Funnels متوانید ان کار را انجام دهید.

 

طراح قیف
ر قیف را طراحکنیم و سپس مسرا کلیک م  «Funnels  » در سمت چپ گزینه 
مکنیم. ابتدا رای هر قدم یک نام مگذاریم مثلا رای قدم اول یا Step Name، نام
مرحله اول را عدد یک گذاشتم که رای خودم واضح باشد. سپس صفحه موردنظرم را
نوشتم یعنی اولن قدم قیف ان است که فرد وارد Home Page شود. در قدم دوم

صفحه محصول ستارگان ایمل مارکتینگ را تعریف کردم و در قدم سوم سبد خرید.

و بعدازاینکه ان قیف را ذخره کنم، سایت Hotjar رفتار تمام بازدیدکنندگانی که وارد
ان قیف مشوند را تحلل مکند. ان قیف از Home Page شروع مشود و از
هرکسی که وارد Home Page شد آمارش را ذخره مکند، سپس درصد کسانی را که
از Home Page وارد صفحه محصول شدند ذخره مکند و بعد درصد کسانی را که

در صفحه محصول دکمه خرید را کلیک کردهاند.

بناران فقط خریدهای ثبت مشود که از طرق ان قیف انجام شده است؛ یعنی
اگر شخص خودش مسقیم وارد صفحه محصول شود و خرید را انجام دهد، جزئی از
ان قیف حساب نمشود به دلل اینکه مسرش از Home Page آغاز نشده است

که بعد به صفحه محصول هدایت شود و بعد خرید صورت گرد.
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بیایید نتیجه واقع ان کار را ببینید. رای آزمایش و ساخت همن ویدو فقط رای
را تعریف کردم که نتیجه آن بهانترتیب است. در مدت  Funnels نچند ساعت ا
کوتـاه 132 نفـر وارد Home Page شدنـد و از آن 132 نفـر، 7 نفـر روی تبلـغ بـالای
صفحه کلیک کردند و وارد صفحه محصول شدند و از ان 7 نفر، 0 نفر دکمه خرید را
زدند و خرید انجام دادند بناران 94.7 درصد از افرادی که وارد Home Page شدند
کلیک نکردند ول 5.3 درصد کلیک کردند که متوان گفت 5.3 درصد نرخ تبدل
بالای است و از ان 5.3 درصد یا 7 نفر مبینیم که هچکس خرید انجام نداده

است.

ان تحلل شاید مروط به یک یا دو ساعت است؛ ول اگر یک ماه ان تحلل را
انجام دهیم و به ان نتیجه رسیم که خریدها بسیار کم است شاید هتر باشد که
تبلغ بالای صفحه را به یک مورد دیگر اختصاص دهیم مثلا یک دانلود رایگان، چون
به ما نشان مدهد که کار خیل نتیجهبخش  Funnel  Analysis تحلل قیف یا  
چ اطلاعهای اغلب سایتها اصلا هWebmaster دهم کهوده و به شما قول من
از ان روشهای تحلل ندارند و اصلا بلد نیستند تحللهای انجام دهند تا بدانند

چیدمان سایت و مسرهای حرکت باید چگونه باشد.

 

3. فیلم رفتار بازدیدکننده
شاید هیجانانگزترن و جالبترن بخش ان موضوع ان باشد که چگونه فیلم رفتار
بازدیدکننـده را بـبینیم. در سـایت Hotjar اـن امکـان وجـود دارد کـه رفتـار تکتـک
بازدیدکنندگان بهصورت یک فیلم ذخره مشود و شما با زدن دکمه Play متوانید

ان فیلم را ببینید.

یعنی دقیقا ببینید شخص وارد سایتان شده ماوسش را چگونه حرکت داده و آن
مسر روی فیلم رسم مشود و کجاها کلیک کرده، از کدام صفحه به کدام صفحه

رفته و در نهایت در چه صفحهای از سایت خارج شده است.
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نسـخه رایگـان Hotjar محـدودیتهای دارد و حـداکثر متوانیـد 300 فیلـم داشتـه
باشید ول استفاده از Planهای ولHotjar  به نظرم بسیار بهصرفه است و شما با
صرف 29 دلار در ماه متوانید از سرویس نامحدود Hotjar استفاده کنید و هزاران
فیلم ضبط شود و ان فیلمها را تحلل کنید، البته توصیه مکنم که هچوقت از ان
Hotjar Recordingها یا از ان فیلمها خیل راحت استفاده نکنید تا اعتبارتان در 

تمام شود.

شاید رایتان جذاب باشد که رفتار 4 یا 5 نفر از بازدیدکنندگان را ضبط کنید و بعدازآن
Stop Recording را زنیـد و اعتبارتـان را نگـه داریـد. زمـانی کـه ایمـل مفرسـتید،
فروش وژه دارید یا کمپینی طراح کردهاید یا صفحه محصول جدیدی ساختهاید در
آن زمـان از اعتبارتـان اسـتفاده کنیـد تـا بتوانیـد حـداکثر اسـتفاده را از اکـانت رایگـان

Hotjar داشته باشید.

 

در پایان هم طق معمول مخواهم چند پیشنهاد مدرسزی به شما بدهم که انها
چند نکته هستند که با تحلل فیلمهای بازدیدکنندگان مدرسز به دست آمده است:

 

1. دکمههای خرید صفحات محصول
در صفحات محصولتان بیشتر از یک دکمه خرید بگذارید، در متن محصول چندن بار
دکمه خرید قرار دهید که کمترن کلیک روی دکمه خرید بالای صفحه است؛ یعنی

دکمه خریدی که پیشفرض خود سایت است.

اگر داخل متن سه دکمه خرید قرار دهید که یک از آنها در اوال متن، یک از آنها
در اواسط متن و دیگری در پایان متن صفحه محصول است، نکته جالب ان است که
همیشه اولن و آخرن دکمه بیشترن کلیک را به خودشان اختصاص مدهند و

دکمه وسط کمترن توجه را به خودش جلب مکند.
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2. امکان دانلود مقالات
نکته دیگری که در سایت به آن رسیدم ان است که قریبا در 100 مورد یک نفر وجود
ندارد که یک مقاله را در سایتان از بالا تا پان مطالعه کند. بناران افراد در اینترنت
بسیار کمحوصلهاند و نمآیند مقاله کامل را بخوانند، بناران راهحل ان قضیه ان
است که زر مقالات نسخه PDF آن مقاله را قرار دهید. با ان کار اغلب افراد وقتی
وجود دارد دانلود مکنند و یک اثری از سایت در کاموترشان  PDF نبینند ام
موجود است و بعدا شاید آن را رینت بگرند یا آن PDF را مطالعه کنند. با ان کار
اثرگذاری سایت بیشتر مشود و قسمتهای از سایت بهصورت آفلان در کاموتر

بازدیدکننده ذخره مشود.

 

3. استفاده بیشتر از ویدو
یک از جاهای که بیشترن کلیک را به خود اختصاص مدهد ویدو است. استفاده

از ویدو متواند موفقیت سایت شما را بیشتر کند.

 

4. تحلل دقق صفحات کلیدی
آخرن نکته ان است که از امروز که با ان ازار آشنا شدید، وسواس بیشازحد نشان
ندهیــد. لازم نیســت تمــام صــفحات سایتــان تحلــل شــود یــا لازم نیســت تمــام
محصولاتان هینه شود، بلکه معمولا تمام فروشها و نتاج خوب سایت نتیجه چند
صفحه کلیدی سایت است. شاید کاف باشد شما دو یا سه صفحه سایتان را با
وسواس بسیار بالا هینه کنید و همن باعث افزایش فروش شما و افزایش رضایت
بازدیدکنندگان از سایت باشد. بناران نگران ان موضوع نباشید که سایت 1000
صفحه دارد و چگونه متوانم 1000 صفحه را ررسی و تحلل کنم و آنها را هینه
کنم؟ فقط روی صفحات کلیدی سایت متمرکز شوید و مطمئن باشید هترن نتیجه را

خواهید گرفت.
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امیدوارم از ان ویدو هم لذت رده باشید.
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