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استراژیهای بازاریای زرگترن شومن جهان
یتی بارنوم، شومن، بازرگان و سرگرمکننده آمریکای، یک از زرگترن فروشندگان و
تبلغکنندگان تارخ است. او مدانست که چگونه مردم را به صحبت وادار کند و
امروز مراث او در سرک رینگلینگ رادران و بارنوم و بیل که هنوز هم به عنوان
«زرگترن نمایش روی زمن» شناخته مشود، زنده است. در ان مقاله، به ررسی
اسـتراژیهای بازاریـای او خـواهیم رداخـت و نحـوه اسـتفاده از اـن اسـتراژیها در

کسبوکار خود را یاد خواهیم گرفت.

 

فروش چزی منحصربهفرد
بارنوم بهخوی مدانست که رای موفقیت در کسبوکار، باید چزی متفاوت ارائه
دهد. او با استفاده از استعدادهای منحصربهفرد، از «مروارید فیج» تا «دوقلوهای
سیام»، محصولاتی را ارائه کرد که هچکس نمتوانست با آنها رقابت کند. ان
نکته رای شما هم صادق است؛ اگر یک شرکت معمول با محصول معمول دارید،
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انتظار نتاج معمول هم داشته باشید.

آیا واقعا با رقبای خود متفاوت هستید؟

آیا مشتریان متوانند بهراحتی تفاوت شما را با دیگران تشخیص دهند؟

اگر پاسخ شما به ان سوالات نه است، پس زمان آن است که ر ایجاد یک پیشنهاد
واقع و منحصربهفرد کار کنید.

 

تبلغ، تبلغ، تبلغ
بارنوم بهخوی مدانست که حتی هترن محصول یا خدمات نز بدون تبلغ مناسب
نمتوانـد موفـق شـود. او بـا شعـار «بـدون تبلـغ، چـز وحشتنـاک رخ مدهـد...
هچچز!» به تبلغ و فروش محصولات خود رداخت. او از روشهای مختلف رای
جلب توجه مردم استفاده کرد؛ مثلا او به رگزاری تورهای رایگان و مسابقات رای

جذب جمعیت به سمت سرک خود اقدام کرد.

آیا به اندازه کاف رای تبلغ کسبوکار خود تلاش مکنید؟

آیا استراژیهای تبلیغاتی منحصربهفردی دارید که توجه مردم را جلب کند؟

اگـر شمـا در حـال تبلـغ نیسـتید، رقبـای شمـا مشتریـان شمـا را از آن خـود مکننـد؛
بناران، بهذیاد داشته باشید که تبلغ و فروش باید بخشی از استراژی شما باشد.

 

خود را معرف کنید
مـردم بیشتـر تماـل دارنـد از افـرادی خریـد کننـد کـه متواننـد آنهـا را ببیننـد و
داستانهایشان را بشنوند. بارنوم نهتنها کسبوکار خود را تبلغ مکرد؛، بلکه خود را
نز بهعنوان بخشی از آن معرف مکرد. او داستانهای شخص خود را به اشتراک

مگذاشت و باعث مشد مردم به او و کسبوکارش علاقهمند شوند.
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آیـا شمـا در وبسـایت و محتـوای تبلیغـاتی خـود از عکسهـای واقعـ اسـتفاده
مکنید؟

آیا داستانی از دلال شروع کسبوکار خود دارید که بتوانید با مشتریان به
اشتراک بگذارید؟

تجربیات شخص شما متواند تاثر زیادی ر رشد کسبوکار شما داشته باشد.

 

استفاده از فرصتها رای تبلغ
یک از داستانهای جالب درباره بارنوم ان است که او از یک فل رای شیار زدن در
حیاط خانهاش استفاده مکرد. ان کار بهعنوان یک تبلغ زنده عمل مکرد و هر بار
که قطاری از کنار خانهاش مگذشت، مسافران کنجکاو مشدند که ان مرد چه کسی
است و چرا در حیاطش یک فل دارد. ان نوع تبلغ به بارنوم کمک کرد تا توجه

رسانهها را جلب کند و نام خود را در سراسر کشور مطرح کند.

 

نتیجهگری
یتـی بـارنوم بـه مـا نشـان مدهـد کـه چگـونه متـوان بـا اسـتفاده از خلاقیـت و
استراژیهای مناسب، کسبوکار خود را به سطح بالاتری رسانیم. از او بیاموزید و
استراژیهای او را در کسبوکار خود به کار رید. آیا آمادهاید که از روشهای بارنوم

رای ارقای کسبوکار خود استفاده کنید؟
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