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ساخت قیف میلون دلاری در 6 گام
در ان مقاله، به ررسی یک فرمول ساده و موثر رای فروش خواهیم رداخت که به
Alex) کمک کرد تا میلونها دلار درآمد کسب کند. ان  Cattoni) الکس کتونی
فرمول ششمرحلهای به شما کمک مکند تا مشتریان جدید را جذب و تبدل کنید.

بیایید به جزئیات هر مرحله ردازیم.

 

1. ترافیک
هدف اصل در ابتدای قیف بازاریای شما جلبتوجه و افزایش مخاطب است. در ان
مرحله، معمولا از معیار «بازدید» یا «نمایش» استفاده مکنیم. سپس ان نمایشها

باید به کلیک تبدل شوند که ترافیک را تشکل مدهند.

راههای مختلف رای هدایت ترافیک به محتوای شما وجود دارد: «جذب ترافیک
ارگانیک از طرق سئو، بازاریای محتوا و شبکههای اجتماع، همکاری در فروش یا
بازاریای ورسانتی و استفاده از ترافیک اسپانسر شده یا تبلیغات ول». اگر فکر
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مکنید که نمتوانید از تبلیغات ول استفاده کنید، نگران نباشید. ان فرمول
همچنان متواند رای شما کارساز باشد. الکس در سال اول فعالیت خود، هچ
هزینهای رای تبلیغات ول نکرد و کسبوکارش را کاملا از طرق کانالهای اجتماع و

ویدوهای وتوب خود راهاندازی کرد.

 

2. صفحه فرود
پس از جذب مخاطبان، وقت آن است که آنها را به مشتریان بالقوه تبدل کنید.
هدف شما ان است که با جلب اعتمادشان، آنها را به سمت خرید هدایت کنید. به

ندرت پیش مآید کسی که بهتازگ با شما آشنا شده، از شما خرید کند.

بهجای اینکه از آنها بخواهید بلافاصله خرید کنند، باید آنها را تشوق کنید که قدم
کوچک ردارند. هترن راه رای ان کار ان است که از آنها دعوت کنید به لیست
ایمل یا خرنامه شما ملحق شوند؛ اما همه مدانیم که «در خرنامه ما عضو شوید»
چندان جذاب نیست. باید در ازای دریافت آدرس ایمیلشان، چزی ارزشمند به آنها

پیشنهاد دهید.

 

3. هدیهای ارزشمند رای جذب مخاطب
هدف شما با لید مگنت ان است که چزی بسیار ارزشمند را به طور رایگان ارائه
دهید. ان مورد باید چزی باشد که آنها را به هدف مطلوبشان نزدیکتر کند و به
آنها کمک کند تا مشکلاتشان را حل کنند. لید مگنت متواند هر چزی باشد: «یک

چکلیست، راهنما، وبینار، کارگاه، یا هر چز دیگری».

هدف شما از ارائه هدیه به مخاطب ان است که محتوای بسیار ارزشمند را در ازای
دریافت اطلاعات تماس او به طور رایگان در اختیارش قرار دهید. ان محتوا باید در
راستای هدف مخاطب باشد و به او در حل مشکلاتش کمک کند. هدیه متواند

شکلهای مختلف داشته باشد، مانند: چک لیست، راهنما، وبینار، کارگاه و غره.
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لهای معرف4. ایم
بعـد از اضـافه شـدن مخاطبـان جدیـد بـه لیسـت ایملتـان، متوانیـد بـا ارسـال
مجموعهای از ایملها، آنها را با خودتان و خدماتان آشنا کنید و به آنها اطلاعات

مفید و مرتبط ارائه دهید.

 

5. ایملهای فروش
حـالا وقـت آن رسـیده کـه بـه مخاطبانتـان نشـان دهیـد چطـور متوانیـد در حـل
مشکلاتشان به آنها کمک کنید. پیشنهاد مکنم حداقل شش ایمل رایشان ارسال
کنید: «یک ایمل رای معرف محصول، یک ایمل رای آموزش مزایای آن، یک ایمل

رای ارائه نظرات مشتریان و سه ایمل دیگر رای اهداف دیگر».

 

6. صفحه فروش
در ان مرحله، وقت آن است که پیشنهادتان را ارائه دهید و علاقه مخاطبان را به
اقـدام تبـدل کنیـد. اـن صـفحه جـای اسـت کـه واقعـا محصـول یـا خـدماتان را
رای نوشتن صفحه فروش وجود دارد؛ اما من ط فروشید. فرمولهای زیادیم
سالهـا تجربـه الکـس کتـونی دریـافته اسـت کـه یـک فرمـول 10 مرحلـهای همیشـه

نتیجهبخش وده است.

در نهایت، ان یک قیف ساده است که میلونها دلار فروش رای مناو ایجاد کرد:
،لهـای معرفــرای جـذب مخـاطب، ایم ترافیـک، صـفحه فـرود، هـدیه ارزشمنـد

ایملهای اطلاعرسانی و صفحهی فروش.
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