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4 نکته درباره ساخت محصول آموزشی رفروش
آیـا دنبـال راهـی ـرای سـاخت محصـولات آمـوزشی هسـتید کـه رفـروش باشـد؟ اگـر
ن مقاله دقیقا مناسب شما است. در ادامه، به نکات مهمپاسختان مثبت است، ا

رای ساخت و فروش موفق یک محصول آموزشی مردازیم.

 

هچچز خودبهخود فروش نمرود
اولن نکتهای که باید به آن توجه کنید ان است که هچ محصول بهخودیخود
فروش نمرود. ان اشتباه زرگ است که خیلها مرتکب آن مشوند. حتی افراد
زرگ مانند استو جاز هم رای معرف محصولاتشان به رگزاری رویدادهای زرگ و

تبلیغات نیاز داشتند. پس بپذریم که هچچز خودبهخود فروش نمرود.
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رسیدن سوال درست
بهجای رسیدن «چه چزی بفروشم؟» سوال اصل ان است: «چه کسی باید خریدار
من باشد؟» وقتی مشخص کردید مشتری شما کیست، متوانید نیازها و مشکلاتش
را بشناسید و بعد به حل یک از آنها ردازید. ان ترفند فروش محصول آموزشی

شما را خیل راحتتر مکند.

 

ر مشکلات تمرکز کنید!
رای موفقیت در فروش محصولات آموزشی، باید ر مشکلات تمرکز کنید. بهعنوان
یک کارآفرن، باید بتوانید یک مشکل ارزشمند را پیدا و حل کنید؛ اما کاف نیست.
باید بتوانید نقش بازاریاب را هم بازی کنید. بازاریای اقدام است که باعث مشود

درآمد کسب کنید.

در دنیـای کسـبوکار، بایـد دو نقـش اصـل را در نظـر بگریـد: کـارآفرن و بازاریـاب.
کارآفرن کسی است که مشکل را شناسای و حل مکند، درحالکه بازاریاب کسی
است که راهحل را به بازار مرساند. اگر فقط ر ساختن محصول تمرکز کنید و در

بازاریای نقشی نداشته باشید، به زودی با مشکلات مال رورو مشوید.

 

تبدل محصول به پیشنهاد
یک از هترن راهها رای جذابتر کردن محصول، تبدل آن به یک پیشنهاد است.
پیشنهاد یعنی یک محصول به همراه ارزش افزوده؛ مثلا اگر محصول شما یک کتاب
الکترونیک است، متوانید گارانتی بازگشت وجه یا مشاورهای رایگان به خریداران
ارائه دهید. ان کار اعتماد مشتریان را بیشتر مکند و احتمال خرید آنها را بالا

مرد.

رای تبدل یک محصول به پیشنهاد، باید ارزش آن را بالا رید. ان کار متواند با
اضافه کردن داستانهای که محصول شما را جذابتر مکنند یا با ارائه مشاورههای
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اضافه انجام شود. یادتان باشد وقتی محصول را به مشتری ارائه مدهید، در واقع
چالشها و مشکلات جدیدی را هم به آنها معرف مکنید.

اسـتفاده از داسـتانها یکـ از مـوثرترن روشهـا ـرای بـالا ـردن ارزش و جذابیـت
محصول است. داستانها متوانند به مشتریان کمک کنند تا محصول شما را به
شکل جدیدی ببینند و آن را بهعنوان یک راهحل واقع رای مشکل خودشان حس

کنند.

اضافه کردن مزایا و پاداشها به محصول هم متواند به جذابیت آن کمک کند؛ مثلا
اگر یک بطری آب مفروشید، متوانید یک راهنمای استفاده یا نکاتی درباره هترن

زمانها رای نوشیدن آب را هم به آن اضافه کنید.
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نتیجه پایانی
در نهایت، رای ساختن یک محصول آموزشی که بتواند بهراحتی به فروش رسد، باید
ر شناسای مشتریان هدف، حل مشکلات آنها و تبدل محصول به یک پیشنهاد
جذاب تمرکز کنید. هچچز به خودی خود نمتواند رفروش باشد؛ اما با رعایت

نکات گفته شده در ان مقاله، متوانید شانس موفقیت را بالا رید.
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