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3 استراژی محتوا رای وتوب
بسیاری از افراد فکر مکنند که موفقیت در وتوب فقط به تولید محتوا محدود
مشود؛ اما واقعیت ان است که استراژیهای محتوای معینی وجود دارند که باید
آنها را در نظر گرفت. در ان مقاله، به ررسی سه استراژی کلیدی رای موفقیت در

وتوب خواهیم رداخت.

 

3 استراژی محتوای در وتوب
وتوب بهعنوان یک پلتفرم محتوای، ویدوها را به سه دسته اصل قسیم مکند:

1. ویدوهای بلند. ان ویدوها معمولا ن 3 تا 20 دقیقه طول دارند و محتوای
اصل کسب و کار شما را به نمایش مگذارند.

2. ویدوهای کوتاه عمودی. ان ویدوها زر یک دقیقه طول دارند و در فرمت
عمودی قرار دارند. ان نوع ویدئوها به تازگ به محوبیت زیادی دست یافتهاند.
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3. ویـدوهای زنـده. اـن ویـدئوها متواننـد ـرای مـدت زمانهـای طـولانیتر از 10
دقیقه تا 1 ساعت پخش شوند و به شما اجازه مدهند که به صورت مسقیم با

مخاطبان خود ارتباط رقرار کنید.

 

انتخاب استراژی مناسب
رای انتخاب هترن استراژی، باید به توانایها و نقاط قوت خود توجه کنید. به
عنوان مثال، ن فنینگ که یک مری رهری است، بهجای تولید ویدوهای بلند، شروع
به ساخت ویدوهای کوتاه عمودی کرد و ان ویدوها رای او منجر به جذب مشتری

و افزایش فروش شد.

در مقال، فرد دیگری به نام رایان وایت، که بهدنبال رقراری ارتباط منظم با مخاطبان
خود ود، تصمیم گرفت که هر هفته یک ویدوی زنده رگزار کند و از ان طرق موفق

به فروش 4 میلون دلار املاک شد.

 

استفاده از تمام استراژیها
شرکت لگاری، بهخوی از سه استراژی محتوای استفاده مکند. آنها هر هفته یک
ویدوی ۷ دقیقهای منتشر مکنند، یک ویدوی کوتاه عمودی تولید مکنند و
همچنن هر ماه یک بار بهصورت زنده با مخاطبان خود ارتباط رقرار مکنند. ان
روش نه تنها به افزایش تعامل با مخاطب کمک مکند، بلکه به رند آنها نز اعتبار

مبخشد.

با استفاده از ان استراژیها، متوانید به راحتی یک رنامه محتوای موثر رای
وتوب طراح کنید و از پتانسل ان پلتفرم هرهرداری کنید.
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