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خلاصه کتاب: مدل جدید فروش
آنچه در چکیده کتاب «مدل جدید فروش، نوشته جری آکاف و جِرمِ ماینر»
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مآموزید
امروزی کار خود را در فضای انجام مدهند که خریداران جدید یا  B2B فروشندگان

«نسل وسواسی در خرید» خودبهخود به آنها اعتماد ندارند.

جِری آکاف و جِرمِ ماینِر، کارشناسان فروش توضح مدهند که فروشندگان باید
روشها و ایدههای قدیم و منسوخ را کنار بگذارند و رویکردهای بهروز فروش را

جایگزن آنها کنند تا با دوران رچالش فعل هماهنگ شوند.

نویسندگان به فروشندگان B2B توصیه مکنند که رسوناهای پیچیده فروش و روش
پاسخگوی تلفنی را کنار بگذارند و در عوض مثل مشتریانشان فکر کنند.

به نظر مدرسز ان دو نویسنده فروش را با یک دیدگاه انسانی توضح مدهند که
مقاومت مشتری را از ن مرد و راه را رای فروش موفق هموار مکند.

[membership_protected_content]

aud io ]
mp3="https://dle.modiresabz.com/downloads/downloads/dm/256.TheN

[ewModelofSelling.mp3"][/audio

[membership_protected_content/]

https://modiresabz.com

