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دیجیتال مارکتینگ به زبان ساده
ان مقاله فقط اشارهای به نکات کلیدی مطرحشده در ویدو است. رای مشاهده

ویدوی کامل، لطفا ر دکمه بالا کلیک کنید.

دیجیتال مارکتینگ به عنوان یک ضرورت انکارناپذر رای هر کسبوکاری تبدل شده
است. ان استراژی قدرتمند به شما کمک مکند تا با مخاطبانتان ارتباط عمقتر
رقرار کنید، مشتریان جدید جذب کنید و در نهایت مشتریان وفادار خود را پیدا کنید.
در ان مقاله، به ررسی مراحل اصل دیجیتال مارکتینگ خواهیم رداخت و نکات

کلیدی رای موفقیت در ان حوزه را ررسی خواهیم کرد.

 

تعریف دیجیتال مارکتینگ
دیجیتال مارکتینگ به هرگونه بازاریای اطلاق مشود که با ازارهای دیجیتال انجام
ــال در ــات دیجیت ــی تبلیغ ــا و حت ــا، موباله ــل وبسایته ــن شام ــود. ا مش
تلوزونهای شهری مشود. به عبارتی، هر بازاریای که به نوع از اینترنت استفاده
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کند، دیجیتال مارکتینگ محسوب مشود.

 

(Acquisition) ن گام دیجیتال مارکتینگ: کسباول
اولن گام دیجیتال مارکتینگ، Acquisition یا کسب است. در ان مرحله، هدف ما
ول تواند با استفاده از روشهاین کار مهدایت افراد به وبسایت خود است. ا
مانند تبلیغات در گوگل ادز یا روشهای غرول مانند هینهسازی موتور جستجو
(SEO) انجام شود. در ان مرحله، مهم است که بدانیم چه تعداد بازدیدکننده به

وبسایت ما وارد مشود و هزینه هر بازدید چقدر است.

روشهای جذب ترافیک

تبلیغات ول: استفاده از پلتفرمهای تبلیغاتی رای جذب بازدیدکننده.

SEO: ایجاد محتوای باکیفیت و هینهسازی آن رای موتورهای جستجو.

 

(Activation) ن گام دیجیتال مارکتینگ: جذبدوم
پس از جذب بازدیدکنندگان، مرحله بعدی جذب است. در ان مرحله، باید اقداماتی
انجام دهیم که افراد وارد وبسایت ما، اقداماتی مانند ر کردن فرم اطلاعات تماس
یـا عضـویت در سـایت را انجـام دهنـد. ـرای اـن کـار، متـوانیم از صـفحات فـرود
(Landing Pages) ســاده اســتفاده کنیــم کــه در آنهــا پیشنهادهــای وــژهای بــه

بازدیدکنندگان ارائه مدهیم.

استراژیهای جذب

ایجاد صفحات فرود با پیشنهادات جذاب.

استفاده از خودآزمای یا کوئز رای جذب اطلاعات تماس.
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(Monetization) ولسازی :ن گام دیجیتال مارکتینگسوم
در ان مرحله، هدف ما تبدل بازدیدکنندگان به مشتریان است. باید پیشنهادهای
خرید جذای رای مشتریان ارائه دهیم. ان پیشنهادها باید به گونهای باشند که
مشتریـان احسـاس کننـد کـه در اـن معـامله رنـده هسـتند. ـرای مثـال، متـوانیم

پیشنهادهای وژهای رای دورههای آموزشی با قیمت پان ارائه دهیم.

نکات کلیدی در ولسازی

پیشنهادات رد نشدنی رای جذب مشتریان.

.ارسال پیامهای تبلیغاتی به مشتریان قبل

 

(Retention) ن گام دیجیتال مارکتینگ: حفظچهارم
آخرن مرحله در دیجیتال مارکتینگ، Retention یا حفظ مشتری است. در ان مرحله،
باید اقداماتی انجام دهیم که مشتریان قبلا خرید کردهاند، دوباره به ما مراجعه کنند.
ان کار متواند با ارسال پیامهای خودکار، نظرخواهی از مشتریان و ارائه پیشنهادات

وژه انجام شود.

استراژیهای حفظ مشتری

ارسال ایملهای پیگری به مشتریان.

رگزاری نظرسنج رای ارزیای رضایت مشتریان.

 

جمعبندی
دیجیتال مارکتینگ یک فرآیند چند مرحلهای است که شامل جذب، فعالسازی،
تبدل و حفظ مشتریان مشود. با درک ان مراحل و اجرای صحح آنها، متوانیم
به رشد و موفقیت کسبوکار خود کمک کنیم. امیدوارم ان مقاله به شما در فهم

https://modiresabz.com


4

هتر دیجیتال مارکتینگ کمک کرده باشد و بتوانید از آن در کسبوکار خود هرهرداری
کنید.
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