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چطور به عنوان یک مدرس به درآمد ۱۰۰ میلون رسم؟
ان مقاله فقط اشارهای به نکات کلیدی مطرحشده در ویدو است. رای مشاهده

ویدوی کامل لطفا ر دکمه بالا کلیک کنید.

در ان مطلب به ررسی روشهای مردازیم که به عنوان یک مدرس متوانیم به
درآمد قال توجهی رسیم. هدف ما ان است که به شما یک فریم ورک و چارچوب

ذهنی بدهیم که بتوانید با استفاده از آن به درآمدهای بالای دست یابید.

 

دو روش کسب درآمدهای بالا
رای رسیدن به درآمد ۱۰۰ میلون تومان، نیاز است که به دو روش فکر کنیم: فروش
تعداد کم با قیمت بالا یا فروش تعداد زیاد با قیمت پان. ان دو روش هر کدام

مزایای خاص خود را دارند و به نوع به استراژی شما بستگ دارد.
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فروش با قیمت بالا
اگر بخواهیم یک وبینار رگزار کنیم و قیمت آن را ۵۰۰ هزار تومان تعن کنیم، رای
رسیدن به ۱۰۰ میلون تومان به ۲۰۰ فروش نیاز داریم. اما رای ان کار باید ۲۰ هزار

نفر مخاطب داشته باشیم تا از ان تعداد ۲۰۰ نفر خرید کنند.

فروش با قیمت پان
از طرف دیگر، اگر محصول با قیمت پانتر ارائه دهیم، مانند یک دوره آموزشی با
قیمت ۲ میلون تومان، تنها به ۵۰ فروش نیاز داریم. در ان حالت، ما به ۵ هزار نفر

مخاطب نیاز داریم که پیام ما را ببینند.

 

اعتبار و نام تجاری
یک از عوامل مهم در موفقیت، اعتبار شما در ن مخاطبان است. آیا شما به عنوان
یک مدرس حرفهای شناخته مشوید؟ یا تنها به عنوان یک فرد که در شبکههای
اجتماع فعالیت مکند؟ اعتبار شما تأثر زیادی ر روی تصمیم خرید مخاطبان

خواهد داشت.

 

تعن قیمت محصولات و خدمات
سوال که بسیاری از مدرسن تازه کار مرسند ان است که قیمت محصولات و
خدمات خود را چگونه تعن کنند. پاسخ ان سوال ان است که قیمت باید با
توجه به ارزشی که ارائه مدهید، تعن شود. اگر شما مخواهید ۵۰ میلون تومان

رای یک مشاوره دریافت کنید، باید ارزشی را ارائه دهید که ان مبلغ را توجیه کند.

ارزش افزوده
به عنوان مثال، اگر شما مشاورهای با کیفیت ارائه دهید که مشتری را به نتاج
ملموس رساند، مشتریان آماده خواهند ود تا مبلغ بیشتری رداخت کنند. به ان
ترتیب، شما متوانید با ارائه خدمات باکیفیت، قیمتهای بالاتری را نز تعن کنید.
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استراژیهای فروش
ـرای رسـیدن بـه درآمـدهای بـالا، بایـد اسـتراژیهای مـؤثری را در نظـر بگریـد. اـن
استراژیها متوانند شامل رگزاری وبینارها، فروش دورههای آموزشی، و مشاورههای

تخصص باشند.

رگزاری وبینار
وبینارها متوانند یک روش عال رای جذب مخاطب و فروش محصولات آموزشی
باشنـد. بـا ارائـه محتـوای ارزشمنـد و نشـان دادن تخصـص خـود، متوانیـد اعتمـاد

مخاطبان را جلب کنید.

فروش دورههای آموزشی
دورههـای آمـوزشی متواننـد بـا قیمتهـای متفـاوتی ارائـه شونـد. شمـا متوانیـد
دورههای با قیمتهای بالاتر ارائه دهید و با ارائه ارزش بیشتر، مخاطبان را ترغیب به

خرید کنید.

 

نتیجهگری
در نهایت، رای رسیدن به درآمد ۱۰۰ میلون تومان به عنوان یک مدرس، نیاز به
رنامهرزی، استراژیهای مؤثر و ایجاد ارزش واقع رای مخاطبان دارید. با توجه به

ان نکات و با تلاش و پشتکار، متوانید به اهداف مال خود رسید.

ن مقاله به شما کمک کند تا به درآمدهای بالاتر دست یابید. اگر سوالامیدوارم ا
دارید، خوشحال مشوم که پاسخگو باشم.
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