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پنج اشتباه متخصصها و مدرسها که باعث مشود
ثروتمند نشوند!

تدریس یا تبدل شدن به مدرس هدف است که ان روزها بسیاری از فعالان در
شبکههای اجتماع آن را دنبال مکنند. اما چطور مشود در عرصه تدریس به یک
مدرس حرفهای و ولساز تبدل شد؟ فاصله تبدل شما از یک شخص معمول در
ان عرصه تا تبدل شدن به یک فرد حرفهای و متخصص فقط با رعایت ان پنج نکته

امکانپذر خواهد ود.

 

اشتباه اول: محصول ندارند!
اولن اشتباه زرگ که بسیاری از متخصصن و مدرسها مرتکب مشوند، نداشتن
محصول است. ان موضوع با اینکه خیل بدهی به نظر مرسد، اما بسیار مهم و
کلیدی است. چرا باید محصول داشته باشیم؟ چون ان محصول است که باعث
مشود درآمد غر فعال داشته باشیم. درآمد غر فعال یا پسو اینکام، درآمدی است
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که به وقت و انرژی زیادی نیاز ندارد.

بسـیاری از افـراد در اینسـتاگرام و سایتهـا مگوینـد شمـا متوانیـد سیسـتم راه
بیندازید که خودش ول ایجاد کند. اما ان دیدگاه چندان واقعگرایانه نیست. در
واقع نمتوان کاری کرد که یک سیستم مسقل از ما خودش درآمد عال کسب کند.
اما اگر تخصص داریم، متوانیم با تولید یک اینفو روداکت درآمد غر فعال کسب

کنیم.

ان محصول متواند در قالب یک ویدو آموزشی، چک لیست یا ی دی اف باشد.
رای مثال، اگر شما یک چک لیست از مراحل حل مشکلات شبکه ایجاد کنید، ان
محصول متواند به فروش رسد و درآمدی رای شما ایجاد کند. ان درآمد پتانسل
بیشتری رای افزایش دارد و متواند به شما کمک کند تا به عنوان یک متخصص

شناخته شوید.

 

اشتباه دوم: ترون نمسازند!
دومن اشتباه زرگ، نساختن ترون است. ترون به معنای رسانهای است که شما
مخاطبان خود را در آن جمع کردهاید. ان رسانه متواند یک اکانت اینستاگرام،
وبسایت یا کانال تلگرام باشد. اگر شما ترونی نداشته باشید، فرصتهای زرگ را

از دست مدهید.

بسیاری از افراد به دنبال اطلاعات و مشاوره هستند و اگر شما یک ترون داشته
باشید، متوانید به راحتی با آنها ارتباط رقرار کنید. به عنوان مثال، اگر شما در
اینستاگرام محتوای تخصص منتشر کنید، متوانید افراد بیشتری را جذب کنید و از

ان طرق درآمد خود را افزایش دهید.
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اشتباه سوم: مشاوره نمدهند!
سومن اشتباه، ارائه نکردن مشاوره است. بسیاری از متخصصن فکر مکنند که
چزی رای ارائه ندارند، اما ان یک تصور غلط است. شما متوانید با ارائه مشاوره به

دیگران، نه تنها به آنها کمک کنید، بلکه خودتان نز به درآمد رسید.

حتی اگر در ابتدا مشاوره رایگان ارائه دهید، متوانید از ان طرق اعتماد به نفس
خود را افزایش دهید و به تدرج به درآمدی از ان طرق رسید. به یاد داشته باشید

که کمک به دیگران متواند به شما در رسیدن به اهداف مالتان کمک کند.

 

اشتباه چهارم: ارزش کارشان را نمدانند
چهارمن اشتباه، ندانستن ارزش کارشان است. بسیاری از متخصصن فکر مکنند
چون یک کار ساده انجام مدهند، نباید رای آن ول بگرند. اما واقعیت ان است

که ارزش کار شما به نتیجهای که رای مشتریان ایجاد مکنید بستگ دارد.

به عنوان مثال، اگر شما به یک شرکت کمک کنید که هزینههای خود را کاهش دهد،
متوانید بابت ان خدمت مبلغ دریافت کنید. مهم نیست که کار شما چقدر زمان

مرد، مهم ان است که نتیجهای که رای مشتریان ایجاد مکنید، ارزشمند است.

 

اشتباه پنجم: استراژی رشد ندارند!
پنجمن و آخرن اشتباه، نداشتن استراژی رشد است. استراژی به شما کمک
مکند تا به صورت هدفمند عمل کنید و از فرصتهای موجود هرهرداری کنید.
بدون استراژی، حتی اگر تخصص بالای داشته باشید، احتمال موفقیت شما کاهش

میابد.

استراژی شما باید شامل تعن هدفها، شناسای بازار هدف و رنامهرزی رای
تولید محتوا و ارتباط با مخاطبان باشد. با داشتن یک استراژی مشخص، متوانید
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به راحتی به اهداف خود رسید و درآمد خود را افزایش دهید.

 

نتیجهگری: با رعایت ان پنج نکته، متوانید به عنوان یک مدرس یا متخصص به
درآمد و اعتبار بیشتری دست یابید. فراموش نکنید که موفقیت نیاز به تلاش و

استراژی دارد. پس از همن امروز شروع کنید و به سوی اهداف خود حرکت کنید.
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