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25 ایده ریلز اینستاگرام رای کسبوکارها
رسانههـای اجتمـاع بـه بسـیاری از بازاریابـان و بازرگانـان اـن فرصـت را دادهانـد تـا
کسبوکار خود را جهانی کنند و به افراد بیشتری دسترسی پیدا کنند. در میان همه
ان وبسایتها و شبکهها، اینستاگرام به دلل وژگهای تجاریاش به یک از
محوبترن آنها رای اینستاگرام مارکتینگ تبدل شده است. یافتن ایده ریلز

اینستاگرام رای کارآفرینان به چالش تبدل شده است.

اکنون، با وژگ شگفتانگز ریلز، کسبوکارها شانس بیشتری رای جذب فالوئر و
افزایش رشد خود از طرق اینستاگرام مارکتینگ  دارند.

اگـر بـه اـن فکـر مکنیـد کـه بهعنـوان یـک کسـبوکار کـوچک چـه چـزی را در ریلـز
اینستاگرام به اشتراک بگذارید، جای درستی آمدهاید!

در ان مقاله، 25 ایده ریلز جذاب اینستاگرام را به اشتراک مگذاریم تا به شما در
رشد کسبوکار کوچکتان کمک کنیم.
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1. فضای کاری خود را نشان دهید
یک از هترن راهها رای استفاده از ریلز اینستاگرام رای جذب بیشتر، به اشتراک
گذاشتن فضای کاری شما است. ان محتوا متواند الهامبخش باشد و دیگران را
تشوق کند تا کسبوکار خود را بدون نیاز به یک محل کار زرگ، راهاندازی کرده و

درآمد کسب کنند.

بناران، بهسادگ تلفن خود را ردارید و یک ویدوی 15 ثانیهای از استودوی کاری
خود بگرید. بهعنوان یک نکته حرفهای، پیشنهاد مکنم روی قسمتهای که بیشتر

دوست دارید تمرکز کنید و چند استیکر اضافه کنید تا بدرخشد!

 

2. تیم من را ملاقات کنید
مردم همیشه دوست دارند ببینند چه کسی پشت محصول که دریافت مکنند، قرار
دارد. پس بلند شوید و به همه اعضای تیم خود در دفتر یا استودو خود سر زنید و

ویدو را در ریلز اینستاگرام به اشتراک بگذارید.

اگـر تیمـ نداریـد، نگـران نباشیـد. یکـ از ترنـدهای کسـبوکارهای کـوچک ـرای ریلـز
اینستاگرام ان است که یک ویدوی کوتاه و زیبا بگرید و به مردم نشان دهید که

چگونه همه بخشهای کسبوکار خود را بهتنهای مدریت مکنید.

 

3. خودتان را معرف کنید
یک ایده ریلز عال رای اینستاگرام ان است که خود را به مردم معرف کنید.
بهسـادگ در مـورد خـود صـحبت کنیـد و سـن و مکـان خـود را ذکـر کنیـد. همچنـن
متوانید در مورد کسبوکار خود صحبت کنید و به مردم بگویید که چه زمانی شروع
کردهاید. بهانترتیب، طرفداران جدیدی را جذب خواهید کرد، اعتبار رند را افزایش
مدهید و اعتماد بیشتری ایجاد مکنید. بناران، یک ویدوی کوتاه بگرید، آن را

بهدلخواه ورایش کنید تا عال به نظر رسد و آن را در ریلز به اشتراک بگذارید.
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4. بیایید یک محصول بسازیم
یک ایده ریلز دبگر، ویدوهای «ساخت» است. یقن داشته باشید که همه فالوورها
رند. فرقو مشتریان از تماشای شما در حال آماده کردن سفارشهای خود لذت م
نمکند کیک باشد یا یک گوشواره کوچک زیبا، از کل فرایند فیلم بگرید و سپس با
استفاده از یک ورایشگر ویدو سرعت ویدو را افزایش دهید و آن را در ریلز خود به

اشتراک بگذارید.

 

5. ویدوهای توضیح را رای معرف کسبوکار خود به اشتراک بگذارید
یک راه عال رای توصیف کسبوکار کوچک خود و نشان دادن پیشنهاد به مشتریان،
ایجاد و اشتراکگذاری ویدوهای توضیح است. ویدوهای توضیح انیمیشن،
ویدوهای کوتاه انیمیشنی هستند که به مخاطبان شما کمک مکنند بدون خواندن
یک راهنمای کامل یا پیمایش همه پستهای شما، هدف کسبوکار شما را درک
کنند. با اشتراکگذاری یک ویدوی توضیح کوتاه در ریلز اینستاگرام، افراد بیشتری را
جــذب خواهیــد کــرد و بــدون اســتفاده از خــدمات تبلیغــاتی رشــد اینســتاگرام، در

اینستاگرام رشد خواهید کرد.

 

6. یک داستان بگویید
یک راه عال رای جذب مخاطب با ویدوی ریلز شما ان است که داستانی در مورد
رند خود به آنها بگویید. ان موضوع متواند داستانی در مورد یکزمان سخت باشد
که با موفقیت ر آن غلبه کردید یا زمانی که شروع به ساخت رند خود در اینستاگرام
کردید و چگونه ر همه آن ناامنیها غلبه کردید. اگر مخواهید روی مردم تاثر

بگذارید، داستانی در مورد کاری خاص که انجام دادهاید به اشتراک بگذارید.
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7. از خانه کار کنید
در سال 2019، همه ما در خانه ماندیم و سع کردیم در طول همهگری کووید-19
ن زمان، حضور در شبکههای اجتماعریت کنیم. در اوظایف خود را به درستی مد
مانند اینستاگرام و دیدن اینکه چگونه افراد دیگر کسبوکار خود را مدریت مکنند،
بـه مـا کمـک کـرد تـا بلنـد شـویم و کـار کنیـم. بنـاران اگـر شمـا یکـ از آن مـدران
کسبوکارهای کوچک هستید که مجور شدید استودوی خود را ترک کنید و از خانه
کار کنید، یک ویدوی کوتاه از مکان کار خود بگرید و با ان کار به آنها اطلاع دهید

که همه ما در یک وضعیت هستیم، به مردم انگزه دهید.

 

8. پشتصحنه
کنار زدن رده و نشان دادن آنچه در پشتصحنه انجام مدهید، همیشه به شما
کمک مکند تا تعامل بیشتری در اینستاگرام داشته باشید. مهم نیست کسبوکار
شما چیست، یک ویدوی کوتاه از فرایند عکاسی، بستهبندی محصول یا نحوه انجام

کسبوکار خود بگرید و آن را در ریلز اینستاگرام پست کنید.

 

9. بیایید چند سفارش بستهبندی کنیم
یک ایده ریلز اینستاگرام که رمخاطب است و رای کسبوکارهای کوچک کار مکند،
به اشتراک گذاشتن فرایند بستهبندی سفارشها است. رای هیجانانگزتر کردن ان
مورد، پیشنهاد مکنم هنگام بستهبندی محصولات صداهای ایجاد کنید و ویدو را

به ASMR بستهبندی تبدل کنید.

 

10. محصولات خود را آنباکس کنید
اگر یک کسبوکار کوچک را مدریت مکنید، باید به طور منظم مواد اولیه خود را
سفارش دهید؛ بناران، شما همیشه ان شانس را دارید که شروع به باز کردن
سفارشهای خود کنید و از آنها فیلم بگرید تا مواد مورداستفاده، رندها و حتی
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مکانی که رای ذخره آنها استفاده مکنید به فالوئرهای خود نشان دهید. هنگام به
اشتراک گذاشتن ویدوی آنباکس، محصولات مرتبط را تگ کنید و به افراد اجازه
دهید محصولات را مسقیما از طرق ریلز شما خریداری کنند تا نرخ تبدل فروش

شما افزایش یابد.

 

11. از روند روی کنید
حضور در اینستاگرام بهعنوان یک کسبوکار کوچک مستلزم ان نیست که همیشه
مانند یک بازاریاب حرفهای عمل کنید. در عوض، باید به مردم نشان دهید که واقع
هستید و درست مانند دیگران، از چالشها و روندها لذت مرید. بناران، رای
دریافت رداشتهای بیشتر، از روند روی کنید و در چالشهای رطرفدار شرکت

کنید. همن مورد متواند یک ایده ریلز عال رای ج شما باشد.

 

12. به یک سوال متداول پاسخ دهید
اگر نظرات و پیامهای مسقیم خود را در اینستاگرام بخوانید، خواهید دید که رخ از
سوالات توسط اکثر فالوئرهای شما رسیده مشود. پاسخ دادن به تکتک آن نظرات
و پیامها زمان زیادی مرد و تنظیم پیامهای خودکار اینستاگرام ممکن است لزوما
ملاحظات مشتریان شما را رطرف نکند. پس چرا ویدوی نمگرید و در 15 ثانیه به
سوالات متداول پاسخ کوتاهی نمدهید؟ بهانترتیب، متوانید پاسخ را کاملا

توضح دهید و به مخاطبان خود نشان دهید که به آنها اهمیت مدهید.

 

13. چطور شروع شد در مقال چطور پیش مرود
نشان دادن تکامل کسبوکار کوچک شما متواند یک دیگر از ایدههای عال رای
ریلز اینستاگرام باشد. شما قطعا چند عکس و ویدو از زمانی که کسبوکار خود را
شروع کردید، دارید. بناران، تنها کاری که باید انجام دهید ان است که چند عکس
از فضای کاری، محصولات و سفارشهای خود در حال حاضر بگرید و نشان دهید که
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چگونه شروع شده و چگونه در حال حاضر پیش مرود!

 

14. پستها و استوریهای خود را دوباره هدف گذاری کنید
در اینستاگرام ان فرصت را دارید که محصولات و خدمات خود را از زوایای مختلف با
استفاده از پست، استوری و ریلز به اشتراک بگذارید. رای افزایش شانس خود و
تبـدل فالوورهـای بیشتـر بـه مشتـری، پیشنهـاد مکنیـم بعـد از چنـد روز پسـتها و

استوریهای خود را در ریلز دوباره هدفگذاری کنید.

 

15. ویدوهای آموزشی
بسیاری از مردم ویدوهای اینستاگرام را تماشا مکنند تا یاد بگرند که چگونه یک
درخت نقاشی کنند یا حتی چگونه در عرض چند دقیقه کیک زند. ان موضوع
متواند یک فرصت عال رای شما باشد تا به افراد بیشتری دسترسی پیدا کنید و
مخاطبان هدف خود را جذب کنید. هر ایده  ربلز که در ذهن دارید را بنویسید. هر بار
که محتوا تمام شد، یک ویدوی کوتاه ریلز ایجاد کنید و به مردم نشان دهید که
چگونه از محصولات شما استفاده کنند. فقط به یاد داشته باشید که از هشتگهای

مناسب رای به حداکثر رساندن دسترسی خود استفاده کنید.

 

16. زندگ عادی شما
یکـ دیگـر از ایـدههای عـال ـرای ریلـز اینسـتاگرام ـرای شمـا بهعنـوان صـاحب یـک
کسبوکار کوچک ان است که نشان دهید چگونه زندگ شخص و حرفهای شما
درهمتنیده شده است. بهسادگ قسمتهای مختلف روز خود را فیلمرداری کنید و
نشان دهید که کجا کار مکنید، چه کاری انجام مدهید و حتی چه زمانی و چگونه

استراحت مکنید.
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17. واقعیت در مقال انتظارات
وقتی در مورد یک کسبوکار کوچک با دوستانتان صحبت مکنید، مبینید که هر
یک از شما تعریف متفاوتی دارید. ان موضوع در مورد فالوئرها و مشتریان شما نز
صادق است. بهعنوانمثال، اگر یک فروشگاه لوازم جانی دارید و جواهرات دستساز
مفروشید، مردم ممکن است بهاشتباه تصور کنند که شما یک استودوی زرگ با
ازارهای زیاد رای ایجاد محصولات خود دارید، درحالکه یک اتاق کوچک با چند ازار
ضروری دارید. بناران، متوانید از ان موضوع بهعنوان یک ایده رای ریلز اینستاگرام
استفاده کنید و به فالوئرهای خود نشان دهید که انتظارات آنها کاملا با واقعیت

متفاوت است.

 

18. قل و بعد
ویدوهای قل و بعد همیشه در ن کارران رسانههای اجتماع محوب ودهاند و
متوانند نظرات و دارکتهای زیادی رای شما به همراه داشته باشند. متوانید قل

و بعد از موارد زر را به اشتراک بگذارید:

فضای کاری خود را هنگام ایجاد یک محصول

طراح مجدد محصولات

سطح انرژی شما در طول یک روز کاری

فقط خلاق باشید و ایدههای جدید را به اشتراک بگذارید!

 

19. نکات کوچک را به اشتراک بگذارید
اگر مخواهید فالوئرهای شما به مشتری تبدل شوند و عاشق رند کوچک شما
شوند، به آنها کمک کنید تا خودشان ان کار را انجام دهند و نگران نباشید، ان کار
باعث کاهش نرخ تبدل فروش شما نمشود. همچنن به شما ان را امکان مدهد
تا به افراد بیشتری دسترسی پیدا کنید و نرخ تعامل حساب کارری خود را افزایش
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دهید.

 

20. کاری که مردم در نظرات مخواهند انجام دهید
هر وقت ایدههایتان تمام شد، از فالوئرهای خود ایده بگرید. ان کار کاملا جواب

مدهد و به شما کمک مکند نظرات بیشتری در اینستاگرام دریافت کنید!

یک استوری یا پست به اشتراک بگذارید و از فالوئرهای خود رسید که دوست دارند
در ریلز بعدی اینستاگرام شما چه چزی ببینند. اکنون، تعداد زیادی پیام و نظر دریافت
خواهید کرد که ایدههای فوقالعادهای رای ریلز اینستاگرام به شما مدهند. مواردی
که جالبتر مدانید انتخاب کنید و آنها را در جای ذخره کنید تا از تمام شدن

محتوا جلوگری کنید.

هر زمان که از یک از ایدههای فالوئرهایتان استفاده مکنید، نظر اصل را در ریلز خود
به اشتراک بگذارید تا به مخاطبان خود نشان دهید که به آنها اهمیت مدهید و هر

نظر یا پیام را مخوانید.

 

21. واکنش مثبت به ایدههای کی شده
شما نمتوانید تکتک کاررانی که حساب تجاری شما را دنبال مکنند یا حتی آن را
زر نظر دارند کنترل کنید. در نتیجه، ممکن است روزی ببینید که یک کسبوکار دیگر
ایـده شمـا را مـدزدد و آنهـا دقیقـا همـان چـزی را کـه شمـا ابتـدا ایجـاد کردهایـد
مفروشند. البته، متوانید از رخ ازارهای نظارت ر اینستاگرام رای جلوگری از
یکننده از عکسهای اصلن اتفاق استفاده کنید؛ اما زمانی که کوقوع مکرر ا

استفاده مکند، کار زیادی نمتوانید انجام دهید.

بناران، بهمحض اینکه متوجه شدید کسی ایده شما را کی کرده است، هتر است
ریلز اینستاگرام را به اشتراک بگذارید و نشان دهید که همه چز خوب است؛ چون

شما نفر اصل هستید و همیشه ایدههای جدیدی رای به اشتراک گذاشتن دارید.
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22. ازارهای را که استفاده مکنید به اشتراک بگذارید
یک از سوالات متداول که ممکن است در نظرات و پیامهای خود ببینید، در مورد
ازارهای است که رای ایجاد محصولات و خدمات خود یا حتی تبلغ کسبوکار خود
در رسانههای اجتماع استفاده مکنید. مهم نیست که عکاس باشید یا تصورردار،
متوانید یک ویدوی کوتاه ایجاد کنید که ازارها و رنامههای رتری را که استفاده

مکنید معرف مکند.

 

23. سالگرد تولد کسبوکار خود را جشن بگرید
تولـد کسـبوکار شمـا کـ اسـت؟ آن را بـا اعضـای تیـم خـود و همچنـن فالوئرهـای
اینستاگرام خود جشن بگرید. ان کار متواند یک راه عال رای تشکر از مشتریان
شما رای حمایتشان و نشاندادن اینکه چگونه آنها به شما کمک کردند تا کسبوکار

کوچک خود را شکوفا کنید، باشد.

 

24. با استفاده از محصولات خود یک ظاهر را بازسازی کنید
ایده ریلز ندارید؟ چرا از محصولات خود رای بازسازی یک ظاهر استفاده نمکنید و به
فالوئرهای خود نشان نمدهید که چگونه وسال خود را زیبا کنند؟ ان کار همچنن
باعث افزایش نرخ تبدل فروش شما مشود؛ زرا آنها از نحوه استفاده شما از یک

محصول رای زیباسازی بخشی از خانه خود الهام مگرند.

 

25. پیامهای سرع و دلگرم کننده به اشتراک بگذارید
بـه اشتـراک گذاشتـن پیامهـای الهـامبخش و انگـزه دادن بـه مـردم ـرای راهانـدازی
دیگر از ایدههای عال تواند یککسبوکار خود یا ادامه تلاش در دوران سخت م

رای ریلز اینستاگرام باشد.
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گذشته از ان، درخواست حمایت از فالوئرهایتان چزی نیست که بخواهید از آن
خجـالت بکشیـد. بنـاران، بهسـادگ ریلـز اینسـتاگرام را بـه اشتـراک بگذاریـد و بـه
مشتریان خود نشان دهید که شما در آنجا هستید تا محصولات باکیفیت بالا به آنها
ارائه دهید و از آنها حمایت کنید تا هترن چزی را که مخواهند دریافت کنند، اگر

آنها نز به شما با بازخورد، نظرات و حتی لایکهای واقع بیشتر کمک کنند.

 

["message_box text_color="light]

جمعبندی
به طور خلاصه، ریلز اینستاگرام به شما کمک مکند تا بیش از پستها و استوریها
در اینستاگرام رشد کنید. دلل ان امر ان است که افرادی که شما را دنبال نمکنند
نـز ریلـز شمـا را مشاهـده خواهنـد کـرد. بنـاران، اگـر بـه طـور مـداوم در ریلـز پسـت
بگذارید، فالوئرهای بیشتر و در نتیجه مشتریان بیشتری خواهید داشت. بناران، ان
مقاله را بخوانید و در مورد 25 ایده ریلز اینستاگرام که در ویدوی بعدی ریلز خود

استفاده مکنید، اطلاعات بیشتری کسب کنید، از جمله:

معرف خود و کسبوکار خود

تاریخچه مختصری از کسبوکار شما و نحوه شروع به کار شما

نکات، آموزشها و نحوه تزئن چزی با استفاده از محصولات شما

جشن گرفتن یک رویداد خاص مروط به کسبوکار شما

به اشتراک گذاشتن پیامهای الهامبخش و انگزشی

[message_box/]

اگر ان مقاله رایتان مفید ود توصیه مکنیم 10 کاررد ریلز اینستاگرام در کسبوکار
را هم مطالعه کنید.

 

https://modiresabz.com/%d8%b1%db%8c%d9%84%d8%b2-%d8%a7%db%8c%d9%86%d8%b3%d8%aa%d8%a7%da%af%d8%b1%d8%a7%d9%85-%d8%a8%d8%b1%d8%a7%db%8c-%da%a9%d8%b3%d8%a8-%d9%88-%da%a9%d8%a7%d8%b1/
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